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Vorwort

Die Wirtschaft ist ein duflerst spannender Fachbereich, mit dem jeder Mensch tagtég-
lich konfronitiert wird. Wenn das zentrale Thema in der Kommunikation Geld ist, sind die
meisten TeilnehmerInnen an einer solchen Kommunikation sehr interessiert und setzen es
sich zum Ziel, dass diese moglichst reibungslos ablduft. Dabei miissen mehrere Faktoren in
Erwiagung gezogen werden, welche die Kommunikation iiber wirtschaftliche Sachverhalte
steuern und beeinflussen. Das betrifft vor allem den Faktor Kultur. Denn Kultur spiegelt sich
in allen Aspekten des menschlichen Lebens wider — folglich auch im Bereich Wirtschaft, da
dieser ist ein wichtiger Teil jeder Gemeinschaft ist. Sollten im Rahmen einer solchen Kom-
munikation zwei Parteien aufeinander treffen, die sich wegen ihrer sprachlichen Barriere nur
mit Hilfe einer/s Ubersetzers / In verstéindigen kdnnen, entsteht eine einzigartige Situation,
bei der die Translatorlnnen im Zentrum stehen. Dieser Platz im Rampenlicht stellt den / die
UbersetzerIn vor viele Herausforderungen. In dieser Arbeit geht es nicht darum, auf sie alle
einzugehen, vielmehr soll diese Arbeit einen Uberblick dariiber verschaffen, was iiber die
Fachsprache Wirtschaft {iber all die Jahre herausgefunden werden konnte und wie mit ihr im
Rahmen des translatorischen Handelns umzugehen ist. Im zweiten Schritt wird in dieser Ar-
beit ein Beitrag zur bisherigen wissenschaftlichen Diskussion geleistet, indem ein kleiner
Ausschnitt des wirtschaftlichen Bereiches aufgegriffen und mit Hilfe eines Fallbeispiels im
Detail analysiert wird. Hierbei wird das Ziel gesetzt, neue Informationen und Erkenntnisse so
zu prasentieren, dass sie an das bereits Erforschte angeschlossen werden konnen. Dadurch
wird auf dem Weg nach einer komplexen Darstellung dieses Fachgebiets im Rahmen des

translatorischen Handelns ein weiterer, wenn auch nur kleiner Schritt gemacht.

Die theoretische Basis, die im ersten Teil behandelt wird, dient als Grundlage fiir den
praktischen Teil, der sich mit dem wirtschaftlichen Bereich von Investmentfonds auseinan-
dersetzt. Es handelt sich dabei um keine willkiirliche Entscheidung, mich in dieser Arbeit
genau diesem Thema gewidmet zu haben. Ich mdchte mit dieser Arbeit den in dem translato-
rischen Bereich nicht oft prasentierten wirtschaftlichen Fachbereich im Detail vorstellen, um
vielleicht UbersetzerInnen, die iiber seine Existenz nur wenig informiert sind, die translatori-
sche Arbeit zu erleichtern. Ich ilibersetze Texte aus dem Asset Management Bereich seit drei
Jahren und auch nach dieser Zeit ist flir mich jeder neue Text eine Herausforderung. Am An-
fang meiner professionellen Karriere war fiir mich dieses Gebiet kaum bekannt, da ich im
Zuge meines Studiums nicht genug Gelegenheiten hatte, mich mit solch fachlichen, wirt-
schaftlichen Texten auseinanderzusetzen. Diese Tatsache war der Hauptanreiz dafiir, in dieser
Arbeit genau dieses Thema zu behandeln, um die bisher erlangten Erkenntnisse und Erfah-
rungen, die ich im Laufe dieser drei Jahre als Ubersetzerin auf diesem Gebiet sammeln konn-

te, auch mit der Offentlichkeit und mit den sich dafiir interessierenden Menschen zu teilen.
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Kurzfassung

Das Fachgebiet Wirtschaft zeichnet sich durch seine enorme Komplexitit aus. Diese
Komplexitit ist das, was diesen Bereich fiir TranslatorInnen einerseits so spannend auf der
anderen Seite aber auch sehr schwer im Sinne von Schaffung einer eindeutigen theoretischen
Grundlage macht. Der Grund dafiir ist zum einen die diinne Linie zwischen der Fach- und
Gemeinsprache, die fiir diesen Fachbereich typisch ist. Zum anderen ist es die Komplexitit,
der vertikalen und horizontalen Gliederung. Wenn noch der iiberall priasente Aspekt ,,Kultur
dazu gezéhlt wird, entsteht ein dulerst vielschichtiges Universum, welches nur sehr schwer

allumfassend eindeutig beschrieben und analysiert werden kann.

Fiir die Translationswissenschaft werden somit viele unterschiedliche Herausforderun-
gen gestellt, mit denen sie sich auseinandersetzen muss, um eine solide Grundlage zu schaf-
fen, die als Hilfsmittel flir die Leistung qualitativ hochwertiger Arbeit von TranslatorInnen
dienen kann. Im Rahmen des Ubersetzungsprozesses werden Translatorlnnen mit diversen
Problemen konfrontiert, die sie nur mit ausreichenden Fachkenntnissen zielgerecht 16sen

konnen.

Fiir den Teilbereich, der zur Analyse mit Hilfe eines Fallbeispiels im Rahmen dieser
Arbeit herangezogen wurde, sind die Sachkenntnisse aus dem ausgewihlten Teilgebiet der
Wirtschaft fiir TranslatorInnen von besonderem Interesse. Diese sind absolut unerlisslich,
wenn es auf die zielgerechte Ubersetzung ankommt - sowohl auf der makrostrukturellen als

auch der mikrostrukturellen Ebene.

Die Grundfragen, zu welchen diese Arbeit Antworten liefern mdchte, beschéftigen sich
einerseits mit der Behandlung der Wirtschaftssprache in Bezug auf Ubersetzen in der Fachli-
teratur und mit der Charakteristik von Wirtschaftstexten im Allgemeinen. Des Weiteren wer-
den dann auch die Besonderheiten von Wirtschaftstexten aus dem Bereich der Investment-
fonds vorgestellt, die Herausforderungen mit denen die TranslatorInnen bei ihrer Uberset-
zung konfrontiert werden und die erforderlichen Kenntnisse und Mittel, mit deren Hilfe diese
Art von Herausforderungen bewiltigt werden kann. Die vorliegende Arbeit mochte einen
Einblick in dieses Gebiet verschaffen und kann daher auch als Einfiihrung in die Ubersetzung

von wirtschaftlichen Texten aus dem Bereich Anlagefonds verstanden werden.



Abstract

The field of economics is characterized by enormous complexity. On the one hand, this
complexity makes economics such an exciting field for translators, but on the other hand, it
makes it very difficult to create an unambiguous theoretical foundation. One reason for this is
the thin line between jargon and colloquial language, which is so typical in this field. Another
reason is, similarly, its complexity in terms of its vertical and horizontal structure. When the
ubiquitous aspect of “culture” is taken into account, an extremely multilayered universe aris-

es, which is very difficult to describe and analyze with all-encompassing clarity.

Consequently, the science of translating must deal with a great diversity of challenges
in order to create a solid foundation, whereby it can assist translators produce work of high
quality. Within the framework of the translation process, translators are confronted with vari-
ous problems that can only be solved appropriately with sufficient expertise.

For the field selected for analysis with the help of a case study within the framework of
this study, expertise from the chosen area of economics is of particular interest to translators.
This expertise is absolutely indispensible when the adequacy of a translation matters, whether

on a macro- or microstructural level.

The basic questions to which this study aspires to give answers concern both the treat-
ment of economics jargon with respect to the translating of the technical literature and the
characteristics of economics texts in general. Furthermore, the peculiar features of economics
texts from the sector of investment funds, the challenges confronting the translator when
translating such material, and the knowledge and resources required for translators facing
challenges of this kind will then become manageable. The present study sets out to offer an
insight into this area, while it may also be understood as an introduction to the translating of

economic texts from the sector of investment funds.



1 Einleitung

Das ausgewihlte Thema meiner Masterarbeit hdngt stark mit meinem Beruf zusammen.
Als Angestellte in einer Asset Management Gesellschaft werde ich tdglich mit unterschiedli-
chen Texten und Textsorten aus dem Bereich der Anlagefonds konfrontiert, denen ich am
Anfang meines Arbeitsverhiltnisses zum ersten Mal begegnet bin. Wie ich bereits am Anfang
meiner Recherchen feststellen konnte, ist das Thema ,,Ubersetzen von Wirtschaftstexten* in
der Fachliteratur eher begrenzt thematisiert. Aulerdem handelt es sich in solchen Fillen fast
ausschlieBlich um Fachtexte und Textsorten aus dem Bereich des Wirtschaftsjournalismus,
welche tliber ein anderes fachsprachliches Niveau, im Vergleich zu in dieser Arbeit présen-
tierten Textbeispiele iiber Investmentfonds, verfiigen. Aus diesem Grund spielt das Zielpubli-
kum daher auch beim Ubersetzungsprozess solcher Texte eine zentrale Rolle und steht in

direkter Verbindung mit der Fachsprache im Sinne ihrer Schichtung.

Um auf die gesamte Komplexitét dieses Fachgebietes aufmerksam zu machen, soll an-
hand von konkreten Texten und Textsorten charakteristisch fiir diesen Bereich dargestellt
werden, wie vielschichtig und komplex Wirtschaftstexte sind, welche {ibersetzerischen Her-
ausforderungen mit ihnen verbunden sind und wie sie mit Hilfe von theoretischen und prakti-
schen Losungsansdtzen bewiltigt werden konnen. Um dem praktischen Beispiel, welches im
zweiten Teil dieser Arbeit prasentiert wird, eine solide theoretische Grundlage zu schaffen,
werden am Anfang dieser Arbeit die wichtigsten Begriffe analysiert und in Relation zu dem

untersuchten Thema gesetzt.

Das Thema ist neben meinem personlichen Interesse auch aus vielen anderen Griinden
spannend und der Erforschung wert. Wirtschaft ist ein Fachgebiet, um welches sich die ge-
samte Welt dreht, da der Mittelpunkt der Gesellschaft das Geld ist. In der globalisierten Welt,
in der verschiedene Kulturen aufeinandertreffen und daher miteinander kommunizieren miis-
sen, wird der Bedarf an qualitativen Ubersetzungen aus unterschiedlichsten Fachteilgebieten
der gesamten Geschiftswelt immer gro3er. Diese bringen spezifische Herausforderungen mit
sich und UbersetzerInnen werden daher mit einer breiten Palette an Fachtexten konfrontiert.
Die allgemeine Praxis hat bereits mehrmals gezeigt, dass beim Ubersetzen von Fachtexten
nicht nur die Sprache selbst sondern auch der konkrete Tétigkeitsbereich von grundlegender
Bedeutung ist. Die gestellten Anspriiche an UbersetzerInnen beziehen sich somit nicht nur
auf ihre sprachlichen Kompetenzen, sondern auch immer mehr auf ihre fachlichen Kenntnisse

aus dem jeweiligen Fachgebiet.

Wie essentiell diese fiir die tibersetzerische Tétigkeit sind, wird im zweiten Teil der Ar-
beit ausfiihrlich dargestellt. Weil das praktische Beispiel — der zentrale Teil dieser Arbeit —
aus dem Englischen ins Tschechische {ibersetzt wurde, wird nun an dieser Stelle kurz auch

die wirtschaftliche Entwicklung der heutigen Tschechischen Republik erldutert, um zu veran-
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schaulichen, wie dynamisch sich ihre wirtschaftlichen Beziehungen zum Rest der Welt im
Laufe der Zeit entwickelt haben und wie es die Nachfrage nach kompetenten transkulturellen

Fachpersonen beeinflusst hat.

1.1 Wirtschaft der Tschechischen Republik und ihre geschichtliche Entwick-
lung

In der Zeit der Sowjetunion, gestiarkt nach dem Scheitern des Prager Friihlings im Jahr
1968 herrschte in der damaligen Tschechoslowakei das kommunistische System und iibte
groBBen Einfluss auf das geschéftliche Geschehen zwischen der Tschechoslowakei und ihren
auslidndischen Geschéftspartnerlnnen aus. Im Rahmen der staatlichen Planwirtschaft wurden
samtliche wirtschaftlichen Entscheidungen durch die kommunistische Partei getroffen. Fiir
Privatunternehmen gab es in diesem System daher {iberhaupt keinen Platz. Egal ob es sich
um die Produktion oder Lohne handelte, alles wurde im Rahmen dieser zentralen Verwal-
tungswirtschaft fest gesteuert (vgl. Pohosyan 2005: 2, Teichova 1988: 8).

Nachdem vor 25 Jahren der Eiserne Vorhang gefallen war und die damals noch existie-
rende Tschechoslowakei endlich ihre Unabhéngigkeit im Jahr 1989 erlangt hatte, fiihrten die-
se Umstdnde zu einem lang erwarteten Umbruch in der Wirtschaft. Die Planwirtschaft wurde
aufgegeben und an ihre Stelle trat der Weg der Marktwirtschaft. Es wurden viele Reformen
durchgefiihrt, viele staatliche Betriebe wurden privatisiert und es entstanden neue Unterneh-
men im privaten Eigentum. Dank diesen Anderungen stand nun die Tschechoslowakei immer
mehr im Visier von internationalen Firmen, von denen sich auch viele letztendlich entschie-
den, in der seit 1991 gegriindeten Tschechischen Republik geschiftlich aktiv zu werden.
Wihrend vor der Wende das geschiftliche Hauptaugenmerk und somit auch damit zusam-
menhingende Ubersetzungsauftrige ausschlieBlich aus oder ins Russische lauteten, verinder-
te sich die Situation nach dem Zerfall der Sowjetunion von Grund auf. Die Orientierung an
westlichen Léndern, neuen Kontakten und dem stdndigen Zufluss von neuen Informationen,
die Zusammenarbeit der Wirtschaftseliten aus Osten und Westen spiegelte sich im steigen-
dem Bedarf an fachlichen Ubersetzungen wider, welche meist einen geschiftlichen Hinter-
grund hatten. Im Zuge dessen wurde die russische Sprache schnell von Englisch, Deutsch
oder Franzdsisch tiberholt (vgl. Pohosyan 2005: 3, Ptacnikova 2013: 56).

Mit dem Beitritt der Tschechischen Republik im Jahr 2004 zur Europdischen Union ist
dieser Trend nochmal stirker geworden, wobei die Abneigung gegeniiber der russischen
Sprache in den letzten Jahren zuriickgegangen ist. Die Nachfrage nach russischsprachigen
Kursen ist in den letzten Jahren wieder gestiegen. Am meisten werden sie von der jungen
Generation begehrt, die die Sprache mit keinen negativen Konnotationen aus der Vergangen-
heit verbindet. Nur Anhand dieses einzigen Beispiels der Verhiltnisdnderungen ldsst sich gut

demonstrieren, wie sich der Zugang zu einer einzigen Sprache im Laufe der Zeit entwickeln
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kann. Dass diese Aussage fiir alle Sprachen der Welt gilt, liegt daher auf der Hand. In dem
folgenden Kapitel wird nun auf die Sprache eingegangen, die fiir ganz bestimmte Zwecke
eingesetzt wird und mit deren Hilfe sich Fachleute auf der ganzen Welt verstindigen — die

Fachsprache.

2 Fachsprachen

Die Welt der letzten zwei Jahrhunderte zeichnet sich durch eine immer stirkere Spezia-
lisierung menschlicher Kenntnisse und Tatigkeiten aus. Aus dieser Aussage geht klar hervor,
dass sich dadurch auch die Art und Weise der menschlichen Kommunikation bemerkenswert
veriandert. Bereiche wie Technik, Medizin, Wirtschaft oder Politik sind von diesen Anderun-
gen am meisten betroffen (vgl. Maghetiu, 2015: 23). Wie vielschichtig einzelne Fachgebiete
im Laufe der Zeit werden konnen, wird im Rahmen der nédchsten Kapitel konkreter veran-

schaulicht.

Die Erforschung von Fachsprachen trdgt wie jeder andere Forschungsgegenstand den
Bedarf an einer Begriffsbestimmung mit sich. Es gibt sehr viele Definitionen, die den Begriff
Fachsprache umschreiben. In vielen Werken, die sich mit der Thematik Fachsprache ausei-
nandersetzen, wird als eine der allgemein giiltigen Definitionen die von Hoffmann angefiihrt
(1976: 170):

»Fachsprache — das ist die Gesamtheit aller sprachlichen Mittel, die in einem fachlich
begrenzbaren Kommunikationsbereich verwendet werden, um die Verstandigung zwischen den
in diesem Bereich titigen Menschen zu gewéhrleisten.*

Rein aus linguistischer Perspektive wird die Fachsprache aus vielen unterschiedlichen
Blickwinkeln erforscht. Thre charakteristischen Merkmale erstrecken sich von lexikalischen

iiber morphologisch-syntaktische Besonderheiten bis zu semiotischen Merkmalen.

Fluck formuliert die Besonderheiten der Fachsprachen wie folgt:

,»Die Besonderheit der Fachsprachen (...) liegt einmal in ihrem speziellen, auf die Be-
diirfnisse des jeweiligen Faches abgestimmten Wortschatz, dessen Ubergange zur Gemeinspra-
che flieBend sind und der auch gemeinsprachliche und allgemeinverstindliche Worter enthélt.
Zum anderen liegt ihre Besonderheit in der Gebrauchsfrequenz bestimmter (gemeinsprachli-
cher) grammatischer (morphologischer, syntaktischer) Mittel.“ (1996:12)

Die unklaren Grenzen zwischen der Fach- und Gemeinsprache regten Fluck (1996) da-
zu an, Uber die Suche nach einer klaren Definition des Fachsprache-Begriffs nachzudenken.
Seiner Meinung nach hingt die Schwierigkeit einer klaren Umschreibung mit der Tatsache
zusammen, dass der zur Abgrenzung verwendete Begriff Gemeinsprache genauso wenig ein-
deutig definierbar ist wie der Terminus der Fachsprache. Diese komplizierte Bezichung gab
und gibt reichlich Anlass zu weiteren Uberlegungen, von denen im nichsten Kapitel einige

préasentiert werden.
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2.1 Fachsprache vs. Gemeinsprache

Wie bereits im vorherigen Kapitel angedeutet wurde, ist eine der zentralen Fragen, die
mit dem Begriff Fachsprache Hand in Hand geht, ihr Verhiltnis zum Begriff Gemeinsprache.
Seit Jahrzehnten wird unter Fachleuten {iber die gegenseitige Abgrenzung dieser zwei Begrif-
fe diskutiert, liber ihre eigentliche Bedeutung, aber auch iiber ihre Gemeinsamkeiten und ge-

genseitige Beeinflussung.

Aufgrund der bestehenden Meinungsverschiedenheiten und unterschiedlichen Ansatz-
weisen bleiben die Begriffe Fachsprache und Gemeinsprache nicht eindeutig definiert.

Weil im vorherigen Kapitel aber eine der moglichen Definitionen fiir den Begriff Fach-
sprache angefiihrt wurde, wird an dieser Stelle auch auf eine der moglichen Definitionen der
Gemeinsprache zuriickgegriffen und zwar nach der Norm DIN 2342 (2011-08). Diese defi-
niert Gemeinsprache als: ,,Kernbereich der Sprache, an dem alle Mitglieder einer Sprachge-

meinschaft teilhaben.*

Die Gemeinsprache oder Gesamtsprache stellt somit eine Quelle dar, die sich die ein-
zelnen Fachsprachen zu Nutze machen konnen, seien es sprachliche, lexikalische, syntakti-
sche oder andere Mittel. Aus dieser Beziehung ergibt sich die Schlussfolgerung, dass Fach-
sprachen ohne die natiirlichen Sprachen nicht existieren konnen (vgl. Akséz 110, Stand:
18.6.2016).

Es ist aber nicht nur die Fachsprache, die aus der Gemeinsprache schopft, sondern auch
umgekehrt. Das Zuriickgreifen in das Reservoir der Fachsprache und nachherige Integrierung
in die Gemeinsprache ist fiir die heutige Gesellschaft typisch und gewinnt immer mehr an
Bedeutung. Die wichtigsten Transportmittel fiir den Austausch zwischen Fach- und Gemein-
sprache bilden dabei in erster Linie neue Medien — das Internet, das Fernsehen und andere
populére Informationsquellen (vgl. Maghetui 2015: 65-66).

Die Frage, welche Merkmale den Unterschied zwischen Fach- und Gemeinsprache
ausmachen, lédsst sich genauso schwer eindeutig definieren, wie die zwei Begriffe an sich.
Der Grund dafiir ist einerseits die bereits erwdhnte Verflechtung zwischen den beiden Berei-
chen und anderseits, da die Auslegung ihrer Bedeutung nach verschiedenartigen Mal3stiben
stattfinden kann (vgl. Pohosyan 2005: 21). Sehr akkurat &uBert sich zu dieser Problematik
Hoberg (1979: 10):

,Die Differenzierung von Sprachschichten ist jedoch ein sehr schwieriges Unterfangen,
einmal weil man nach verschiedenartigen Kriterien vorgehen kann, zum anderen weil — ganz
gleich, welche Differenzierungskriterien man anwendet — die Uberginge immer flieBend und
daher die Grenzen zwischen den einzelnen Schichten kaum genau angebbar sind.*
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Auf sprachlicher Ebene sehen jedoch manche LinguistInnen in folgenden Bereichen
Unterschiede zwischen Fachsprachen und Gemeinsprache: spezielle Terminologie und be-

stimmte sprachlich-stilistische Besonderheiten (vgl. Stolze 1996: 23).

Egal wie prazise die Begriffe der Fach- und Gemeinsprache definiert sind und welche
Gemeinsamkeiten und Unterschiede bestimmt werden konnen - es lasst sich aus den zur Ver-

fiigung gestellten Informationen Folgendes festlegen:

¢ FEine eindeutige Wechselbeziehung der Phanomene Fachsprache und Gemeinsprache
kann nicht bestritten werden und somit konnen diese zwei Begriffe nicht als separat
existierende, unabhédngige Einheiten betrachtet werden.

e Die Auseinandersetzung mit den beiden Begriffen ist fiir die Wissenschaft allgemein
und dementsprechend auch fiir die Ubersetzungswissenschaft von groBer Wichtigkeit,
weil sie viele Erkenntnisse liefern kann, mit deren Hilfe dann in weiterer Folge
Schliisse gezogen werden konnen, die beim Ubersetzen von Fachtexten niitzliche Lo-
sungsansdtze bereiten konnen — wie z.B. Unterscheidung zwischen Terminus und ge-
meinsprachlichem Wort und ihre Anwendung im konkreten Kontext, fachsprachliche

Fehler, Erstellung von Worterbiichern usw.

Fiir diese Arbeit ist die Auseinandersetzung mit diesen zwei Begriffen dermallen von
Bedeutung, weil sie beide direkten Einfluss auf die Bestimmung der Sprachschichtung und
somit auf die Bestimmung des Schwierigkeitsgrades eines Fachtexts haben. Welche konkre-
ten Auswirkungen diese Faktoren auf ein Translat haben konnen, wird in den folgenden Ka-

piteln entsprechend erldutert.

AbschlieBend lésst sich noch feststellen, dass Fachsprachen eine zentrale Rolle bei der
Ubermittlung von Wissen einnehmen und die Kommunikation in verschiedenen fachlichen
Kreisen ohne sie kaum mdglich wiére. Auch deshalb wird den Fachsprachen besonders in der
heutigen Zeit, geprigt von Globalisierung und Internationalisierung der Mérkte, immer gro-

Bere Wichtigkeit zugeschrieben.
2.2 Schichtung der Fachsprache

Wie bereits in dem vorherigen Kapitel erkldrt wurde, ist die Fachsprache von der Ge-
meinsprache nicht unabhéngig. Diese Tatsache spiegelt sich auch in allen fachlichen Kom-
munikationssituationen wider, in deren Rahmen es zum Austausch von Informationen
kommt. Fachsprache {ibernimmt hier die Rolle des Kommunikationsmittels {iber die fachbe-
zogenen Sachverhalte. Ob in einer bestimmten Kommunikation {iber ein Fach mehr die Fach-

oder Gemeinsprache iiberwiegt, ist schwer zu beurteilen. Das gleiche gilt fiir das Fach selbst
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— ob da Elemente aus einem anderen Fachgebiet hineinflieBen oder nicht, ist sehr oft eine

Frage des individuellen Standpunktes und der eigenen personlichen Interpretation.

Das sollte aber nicht davon abhalten, Systeme fiir Schichtung von Fachsprachen zu er-
stellen, denn auch wenn es sich nur um grobe Modelle handelt, stellen sie die ersten Ansatz-

versuche dar, wie konkrete Textbeispiele systematisch eingeordnet werden konnen.

Um eine Gliederung von Fachsprachen vornehmen zu konnen, muss zuerst nach ihren
Aufgaben gefragt werden, denn nur wenn einer Fachsprache ein bestimmter Zweck zugeord-

net werden kann, kann sie in ein Gliederungsmodell einbezogen werden.

Wie bereits erwéhnt, ist Fachsprache ein Mittel zur zwischenmenschlichen Kommuni-
kation iiber fachbezogene Sachverhalte. Diese Kommunikation bezieht sich immer auf eine
Gruppe von an der Kommunikation beteiligten Menschen, die als Fachleute oder ExpertInnen
bezeichnet werden. Dabei muss aber beachtet werden, dass die Bezeichnung Fachperson oder
Expertln auch unterschiedlich interpretiert werden kann. Die Kommunikation findet immer in
einem bestimmten Rahmen statt, der oft als Fach oder Fachgebiet definiert wird. In den meis-
ten Féllen handelt es sich um Fachgebiete, die mit einem bestimmten Beruf oder einer be-
stimmten Arbeit oder Branchen wie Industrie, Medizin, Wirtschaft etc. zusammenhéngen
(vgl. Buhlmann et al. 2000: 11-13).

Die Hauptaufgabe von Fachsprachen liegt somit in der Sicherstellung von Kommunika-
tion im Rahmen von technisch und wissenschaftlich ausgerichteten Handlungs- und Arbeits-
systemen (vgl. Hahn 1981: 9).

Im Weiteren erfiillen Fachsprachen laut M6hn und Pelka (1984) folgende Funktionen:
e deskriptive Funktion — fachliche Beschreibungen von Gegenstinden oder Sachverhal-
ten
e instruktive Funktion: Vermittlung von fachlichem Handlungswissen

e direktive Funktion: Handlungsanweisungen, Aufforderungen, Verbote

Nachdem hier die allgemeinen Aufgaben von Fachsprachen erldutert wurden, sollte in
dem kommenden Teil der Arbeit die Gliederung von Fachsprachen vorgenommen werden.
Die Gliederung von Fachsprachen findet grundsétzlich auf zwei Ebenen statt. Die sogenannte
horizontale Gliederung von Fachsprachen fokussiert sich auf die Gliederung von Fachern und
Fachbereichen. Der Grad der Abstraktionsebene wird auf der anderen Seite im Rahmen der

sogenannten vertikalen Gliederung gemessen.
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2.2.1 Die horizontale Gliederung

Laut dem wahrscheinlich bekanntesten Modell werden im Rahmen der horizontalen
Gliederung (vgl. Steger 1988) folgende drei Bereiche unterschieden - Fachsprachen der Wis-
senschaft, der Technik und der Institutionen:

1. Wissenschaftssprache (oder Theoriesprache)

= Sprache der wissenschaftlichen Fachbereiche und Bildung von Theorien
2. Sprache der Technik

» Kommunikation iiber von Menschen geschaffene Geréte und ihre Benutzung
3. Institutionensprache

= Fachsprachen innerhalb von Organisationen mit fixer Struktur und einem spe-

zifischen Zweck

Abseits von dieser Grundeinteilung gibt es noch weitere Moglichkeiten, wie Fachspra-
chen geschichtet werden konnen, z.B. die allgemein anerkannte Gliederung zwischen Natur —
und Geisteswissenschaften, welche dann in theoretische und angewandte Disziplinen unter-
teilt werden (vgl. Maghetiu 2015: 34). Laut Fluck (1996: 16) wurde die Zahl der Fachspra-
chen vor der Jahrhundertwende auf etwa 300 geschétzt. Das ist ungefdhr genauso viel wie die
Zahl von Fachbereichen. Dabei ist zu beachten, dass unter einem Fachbereich keine komple-
xen Systeme zu verstehen sind wie z. B. Wirtschaft, sondern ihre Teilgebiete wie Volkswirt-
schaft, Betriebswirtschaft oder Finanzwesen. Diese Zahl ist dabei dank der immer zuneh-
menderen Spezialisierung einzelner Facher stindig im Wachstum. Es ist also ein sehr schwie-
riges Unterfangen, eine vollstidndig horizontale Gliederung der Fachsprachen zu présentieren,
weil immer neue Wissenschaftsgebiete entstehen und die, die an Wichtigkeit oder tiberhaupt
ihren Sinn verloren haben, entweder verschwinden oder in andere Sektoren fusionieren (vgl.
Maghetiu 2015: 34). Aufgrund dieser Tatsachen kann die horizontale Gliederung als ein le-
bender Organismus angesehen werden, dessen Rahmen von stindigen Anderungen geprigt
ist.

Eine wichtige Bemerkung {iber horizontale Gliederung von Fachsprache ist auch die,
dass manche Fachsprachen im Vergleich zu einigen anderen eine engere Beziehung zueinan-
der haben. Solch ein Beispiel trifft z.B. die Fachsprachen der Physik und die Fachsprachen
der Mathematik. Auf der anderen Seite gibt es nur wenige Gemeinsamkeiten zwischen den
Fachsprachen der Chemie und den Fachsprachen der Literaturwissenschaften (vgl. Maghetiu
2015: 35). Diese Feststellung ist insofern interessant, da nicht nur die bereits erlduterte Ver-
flechtung zwischen Fachsprache und Gemeinsprache innerhalb eines Fachbereichs fiir die
Translationswissenschaft von Wichtigkeit ist. Diese Vernetzung wird ndmlich auch zwischen
einzelnen Fachbereichen beobachtet. Die eindeutige Zuteilung von konkreten sprachlichen
Merkmalen kann daher weder dem einen noch dem anderen Fachgebiet eindeutig zugeteilt

werden. Dieses Phdanomen ist fiir die Wirtschaftssprache charakteristisch, die mit vielen ande-
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ren Fachbereichen verwoben ist. Deshalb stellt die Ubersetzung eines wirtschaftlichen Textes
somit eine besondere Herausforderung dar.

Das allgemeine Ziel bei der Suche nach einem idealen horizontalen Modell von Fach-

sprachen wird von Roelcke (2014: 154) wie folgt zusammengefasst:

,Um Ergebnisse allgemeiner und einzelfallbezogener Fachsprachenforschung
verorten zu konnen, bedarf es einer Einteilung — sei es einer Klassifikation, bei der be-
kannte Fachsprachen und Fachtexte nach wie auch immer signifikant erscheinenden
Kriterien gruppiert werden, oder einer Typologie, bei der Kriterien aus einem {iiberge-
ordneten Modell abgeleitet und der Einteilung von Fachsprachen und Fachtexten vor-
gegeben werden.*

Das problematische an allen Gliederungsansétzen ist vor allem die Tatsache, dass die
einzelnen Klassifikationen wegen der Komplexitét des untersuchten Gegenstandes — gesam-
ten fachlichen Fachuniversums - zu unvollstindig und zu grob sind. In Anbetracht der im
vorherigen Kapitel erwihnten Anderungen, infolge der globalen Entwicklung von Fachspra-
chen, in Kombination mit der immer steigernden Spezialisierung, bleiben neue Bereiche in
den bisher prisentierten Klassifizierungsversuchen unberiicksichtigt. Die fachsprachliche
Gliederung orientiert sich nur an den bereits wissenschaftlich beschriebenen Fachsprachen,
wobei der aktuelle Zustand auBBer Acht gelassen wird (vgl. Roelcke 2014).

Aus diesem Anlass stellte Roelcke eine Alternative vor, die von der Sektorenhypothese
der Wirtschaftswissenschaften inspiriert wurde. Weil sich diese Arbeit gerade mit einem
wirtschaftlichen Thema befasst, ist dieses Ausgangsmaterial fiir eine horizontale Gliederung
von Fachsprachen sehr passend. Diese Sektorenhypothese stammt von den Okonomen Fisher
(1935) und Clark (1940). Sie gliedert die Volkswirtschaft eines Landes in drei Bereiche:

» primérer Sektor (Rohstoffgewinnung): Jagd, Viehzucht, Forstwirtschaft, Ackerbau, etc.
» sekundédrer Sektor (Rohstoffverarbeitung): Handwerk, Industrie, Energie- und
Wasserversorgung, Baugewerbe etc.

« tertidrer Sektor (Dienstleitungen fiir Menschen): Bankwesen, Versicherungen, Handel etc.

Im Laufe der wirtschaftlichen Entwicklung stieg der urspriinglich wichtigste primare
Sektor in den Hintergrund und der tertidre Sektor gewann betrdchtlich an Bedeutung. Der
sekundére Sektor nahm auch zu, jedoch nicht so rapide wie der tertidre Sektor (vgl. Statista,
www.de.statista.com, Stand: 6.10.2016).

Ein Bereich, der in diesem Gliederungsmodell fehlt, jedoch von grof3ter Bedeutung fiir
die heutige Gesellschaft ist, sind Neue Medien. Am Anfang wurde unter diesem Begriff meis-
tens nur der Rundfunk verstanden, mit dem rapiden Fortschritt auf dem Gebiet der Digitali-
sierung, fallen unter diesen Begriff inzwischen alle Medien, auf die man mit Hilfe von Inter-
net zugreifen kann (vgl. Bechmann et al. 2016).
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Vor dem Hintergrund dieser Entwicklungen wurde daher noch ein zusétzlicher Wirt-
schaftssektor an das Modell angeschlossen (vgl. Danielli et al. 2009: 35):

» quartdrer Sektor (Verarbeitung von Informationen): Kommunikationstechnologie,

Beratungswesen, Bildung etc.

Durch diese Verfeinerung sind laut Roelcke sédmtliche Fachbereiche erfasst und das
System stellt eine gute Grundlage fiir eine horizontale Fachsprachentypologie dar (sieche Ta-
belle Nr. 1).

Tabelle Nr. 1: Sprache und Kommunikation nach Wirtschaftssektoren (Beispiele)

Wirtschafts- Agrarsektor Industrieller Dienstleistungs- | Informations-
sektoren (Urproduktion) | Sektor seltor sektor
Fachsprachen Angewandte Theoretische Angewandte
Wissenschaft Wissenschaft Wissenschaft
(Technik) Technik Technik
Institutionen Institutionen
Handwerk
(Neue Medien) | Neue Medien

In Bezug auf die Fachsprachen repréisentiert nun der primére Sektor die Sprachen des
Handwerks und teilweise die Sprachen der Technik. Der industrielle Sektor bezieht sich auch
auf die Sprachen der Technik und einen Teil der angewandten Wissenschaften. Dem tertidren
Sektor sind die Sprachen von Institutionen und Sprachen der theoretischen Wissenschaften
zuzuordnen und zum Teil auch Neue Medien. Der quartire Bereich umfasst abschlieBend
Sprachen der angewandten Wissenschaften, der Technik, der Institutionen und der Neuen
Medien (vgl. Roelcke 2014: 159).

2.2.2 Vertikale Gliederung

Im Unterschied zu der horizontalen Gliederung der Fachsprache in einzelnen Fachern
und Fachbereichen verfolgt die vertikale Gliederung die Abstraktionsebenen innerhalb eines
konkreten Faches. Innerhalb einzelner Arbeitskreise gibt es unterschiedliche Kommunikati-
onsebenen, die sich je nach dem Fach iiber den kommunizierten Gegenstand oder Sachverhalt
und der in dieser Kommunikation involvierten Beteiligten als mehr oder weniger fachlich
einstufen lassen. Je allgemeiner iiber einen Sachverhalt kommuniziert wird, desto hoher ist
die fachliche und sprachliche Abstraktionsebene und umgekehrt. Steht im Vordergrund eher

das Praktische oder Konkrete, handelt es sich um eine niedrigere Abstraktionsstufe (vgl.
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Maghetiu 2015: 35). Diese Gliederung sollte genauso wie ihre horizontale Variante das Ziel
verfolgen, mehr iliber die Besonderheiten der Fachsprache und ihres Einsetzens in konkreten

Situationen zu liefern.

Eines der bekanntesten Modelle fiir die vertikale Gliederung stammt von Heinz Ischreyt

(1965). Dieser unterscheidet folgende Abstraktionsebenen:
e Wissenschaftssprache (Theoriesprache)
Sprache, die unter Fachleuten auf dem Gebiet der Forschung und Entwicklung, meis-
tens schriftlich verwendet wird.
e fachliche Umgangssprache

Direkte, meistens miindliche Kommunikation unter Spezialistinnen selbst oder mit

TeilnehmerInnen der dritten Ebene.
e Werkstattsprache (auch Verteilersprache)

Die unterste Ebene, kommt in Produktion, Verwaltung, Verkauf, schriftlich und

miindlich vor.

Diese Gliederung besitzt jedoch nur eine beschrénkte Giiltigkeit und zwar aus mehreren
Griinden. Der erste bezieht sich auf die Tatsache, dass die Gliederung nur auf die Naturwis-
senschaft und Technik anwendbar ist und somit andere Bereiche unerwéhnt 14sst. Aulerdem
néhert sich das System mit seinen drei Ebenen nicht einmal der ungefdhren Realitét der An-
zahl von Beteiligten mit hochst unterschiedlichen Spezialisierungskenntnissen. Daher erweist
sich dieses Modell als grob und liickenhaft (vgl. Roelcke 2014: 160).

Ein anderes oft zitiertes Modell in Bezug auf fachsprachliche Abstraktionsebenen
stammt von Lothar Hoffmann (1985) (vgl. nach Roelcke 2014: 162). Dieses behandelt zwar
auch nur die Gebiete der Naturwissenschaften und Technik, unterscheidet jedoch im Gegen-
satz zu Ischreyt fiinf Abstraktionsstufen: Sprache der theoretischen Grundlagewissenschaften,
Sprache der experimentellen Wissenschaften, Sprache der angewandten Wissenschaften und
der Technik, Sprache der materiellen Produktion und Sprache der Konsumtion. Die einzelnen
Sprachen werden auch dartiber hinaus durch ihre semiotischen und kommunikativen Merk-

male ergéinzt.

Auch diese Gliederung erweist etliche Méangel (z.B. der Bereich des Rechts kann sich
auf dieses Model kaum stiitzen). Daher kann auch dieses Modell keine allgemeine Giiltigkeit
fiir alle Fachbereiche in Anspruch nehmen. Die grundsétzliche Problematik der vertikalen

Gliederung lasst sich somit laut Roelcke (2014: 162) folgendermallen formulieren:
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,Bestehende Ansitze einer vertikalen Gliederung von Fachsprachen werden der Viel-
zahl kommunikativer Ebenen und Bereiche in verschiedenen Fachern hinsichtlich der Vollstan-
digkeit und der Art der Gliederung kaum gerecht, da sie versuchen, deren enorme Vielfalt in
einer einfachen, gemeinsamen Klassifikation zu erfassen, die meist an bestimmten Gruppen an-
setzt.*

Aus diesen Griinden entwickelte Roelcke (2014: 163f) seine eigene Typologisierung,
die sich nicht primir an Abstraktionsstufen konzentriert, sondern auf den Unterschied zwi-
schen Fachleuten und Laien und die sich auf die Kommunikation zwischen ihnen im Rahmen

eines bestimmten Faches oder Fachbereichs fokussiert. — siche Tabelle Nr. 2.

Tabelle Nr. 2: Vertikale Gliederung hinsichtlich Fachleuten und Laien

Bereiche Fach1 Fach 2
T (theoriebezogen) Experte 1a <+ Experte 1b . Experte 2a < Experte 2b
1 !
A (anwendungsbezogen) Experte 1c <> Experte 1d > Experte 2¢ +» Experte 2d
1 !
L (laienbezogen) Laie 1a <+ Laie 1b . Laie 2a +» Laie 2b

Als Bereiche werden Féacher mit eigener Kommunikationsart bezeichnet. Unter Fach 1
und Fach 2 sind unterschiedliche Féacher zu verstehen, die entweder zum selben Sektor geho-
ren oder auch nicht. Die Bereiche bestehen aus drei Gruppen: dem theoretischen Bereich
(eher theoretische oder abstrakte), dem fachlichen (eher angewandte oder konkrete) und dem
Bereich L (sachliche Ausrichtung ohne eine tatsdchliche fachliche Spezialisierung). Letztend-
lich werden in dem Modell zwei Personengruppen unterschieden, die an der fachlichen
Kommunikation innerhalb eines spezialisierten Bereichs teilnehmen kénnen. Auf einer Seite
steht die Gruppe der Fachpersonen und auf der anderen Seite die Gruppe der Laien. Die Art
und Weise des Wissensaustauschs zwischen den beiden Gruppen ist hier von zentraler Be-
deutung. Es kommt weniger auf die Gliederung der Bereiche sondern viel mehr darauf an,

wie in- oder aullerhalb ihres Rahmens kommuniziert wird.

In dem Modell werden grundsitzlich fiinf Typen vertikaler fachlicher Kommunikation
und ihrer Sprache unterschieden:

Typ 1: Kommunikation unter Fachpersonen desselben Faches, keine Uberschreitung von ho-
rizontalen oder vertikalen Grenzen.

Typ 2: Kommunikation unter Laien im Rahmen eines bestimmten Sachbereichs. Keine fach-
liche Spezialisierung.
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Typ 3: Kommunikation zwischen Fachpersonen verschiedener Ebenen oder Bereichen eines
bestimmten Faches. Im Gegensatz zu den ersten zwei genannten, findet die Kommunikation
dieses Typen auf mehr als einer Ebene statt.

Typ 4: Kommunikation zwischen Fachpersonen eines bestimmten Faches und Laien im ent-
sprechenden Sachbereich — reicht auch iiber die Grenze eines Bereichs hinaus.

Typ 5: Kommunikation zwischen Fachpersonen eines Faches und Experten eines anderen

Faches.

Diese fiinf Typen vertikaler fachlicher Kommunikation und derer Sprache lassen sich

anhand des folgenden Beispiels veranschaulichen:

Herr Neumann mochte das im Jahr 2024 beginnende Studium seines Kindes finanzie-
ren. Um sich einen Uberblick iiber das aktuelle Angebot zu verschaffen, sieht er sich mehrere
Webseiten von garantierten Fondsprodukten im Internet an. Nach der Durchfiihrung eigener
Recherche vereinbart er einen Termin mit seiner Bankberaterin, um mit ihrer Hilfe die end-
giiltige Entscheidung treffen zu konnen. Die Bankberaterin setzt sich nach dem Treffen mit
Herrn Neumann mit dem offiziellen Vertreter der Asset Management Gesellschaft, deren
Fonds letztendlich ausgewdhlt wurde in Verbindung, um noch mehr Informationen fiir seinen
Kunden zu erhalten. Der Vertreter bespricht nun nochmals mit seinen Kollegen, ob der aus-
gewihlte Fonds passend ist und kontaktiert nach Zustimmung sein internes Marketingteam,
um einige Daten in der Powerpoint-Prisentation zu aktualisieren. Diese wird anschlieBend

vom internen Compliance Team genehmigt und kann an die Beraterin weitergeleitet werden.

Die detaillierte Vorstellung und Auseinandersetzung mit den oben prisentierten Model-
len der horizontalen und vertikalen Gliederungen der Fachsprache zeigt ganz eindeutig, was
fiir ein komplexes Universum Fachsprachen sind, wie sie sich wihrend der Zeit entwickelten
und mit wie vielen Variablen UbersetzerInnen konfrontiert werden kénnen, die sie beriick-
sichtigen miissen, um eine zielgerechte Ubersetzung produzieren zu kdnnen. Dariiber hinaus
gibt es Fachbereiche, die auf ihre fachsprachlichen Besonderheiten noch gar nicht untersucht
worden sind. Das macht die Ubersetzung von Texten aus solchen noch wenig erforschten
Gebieten deutlich schwieriger. Fiir UbersetzerInnen bedeutet es, sich stéindig individuell wei-
terzubilden, um immer auf dem neusten Stand zu sein. In dem néchsten Kapitel wird noch ein
Schritt weitergemacht, indem in den Mittelpunkt des Interesses nur eine der vielen Fachspra-

chen gestellt wird und zwar die Sprache der Wirtschaft.
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3 Sprache der Wirtschaft
3.1 Wirtschaft als Begriff

Laut dem Etymologischen Worterbuch der Deutschen Sprache (2011: 992) stammt der
Begriff Wirtschaft aus der nominalen Ableitung zu Wirt und ist auf das 10. Jahrhundert zu-
riickzufiihren. Trotz ihrer langen Geschichte entwickelte sich viel spiter Wirtschaft zur Wis-
senschaft. Die Wirtschaftslehre war im Altertum und Mittelalter mit philosophischen und
theologischen Systemen verbunden. Erst im 18. Jahrhundert kam es dazu, dass eine sdkulari-
sierte Wirtschaftswissenschaft entstand. Weil Wirtschaft ihren wissenschaftlichen Grundla-
gen aus der Lehre tiber Staat schopfte, wurden frither infolge dessen nur Volkswirtschaftsleh-
re und Finanzwissenschaft als die einzigen Disziplinen der Wirtschaftswissenschaft aner-
kannt. Die Betriebswirtschaftslehre entwickelte sich dagegen lange Zeit auB3erhalb der Uni-
versitét (vgl. Gabler Wirtschaftslexion 2004: 3386).

Die Betriebswirtschaftslehre, deren Ursprung auf das einfache Handeln und das kauf-
ménnische Gewerbe zuriickzufiihren ist, wurde erst am Anfang des 19. Jahrhunderts zu einer
selbststdndigen Disziplin der Wirtschaftswissenschaften. Diese Umwandlung wurde auch mit
der Griindung von Handelshochschulen gekennzeichnet (vgl. Bea et al 2009: 4). Eine Syste-
matisierung der Wirtschaftswissenschaften ist daher duflerst schwierig, weil sie nicht nach
einem vorgegeben Plan entstanden ist, sondern sich iiber eine sehr lange Zeit unter dem Ein-
fluss von unterschiedlichen Umstdnden entwickelte (vgl. Wohe 2005: 60-80).

Diese Schwierigkeit einer eindeutigen Einteilung der Wirtschaftswissenschaften féngt
schon mal bei der Undeutlichkeit des Begriffes Wirtschaft selbst an, denn Wirtschaft ist {iber-
all priasent und bildet einen fixen Bestandteil der Lebensumstéinde jedes einzelnen Menschen

und wird daher von jedem anders definiert und interpretiert.

Sehr anschaulich beschreibt die Problematik Hundt (1995: 3), indem er den Bereich
Wirtschaft in drei Teile gliedert und folgenderweise beschreibt:

1. ,,Wirtschaft bestimmt den Alltag des Menschen. Die Einbindung des einzelnen Wirt-
schaftssubjekts in den Wirtschaftsprozess in der einen oder anderen Form ist unaus-
weichlich, da das Interesse an der Teilnahme am Wirtschaftsprozess iiberlebensnot-
wendig ist.

2. Wirtschaftliche Rahmenbedingungen driicken sich in Wirtschaftsinstitutionen aus. Sie
bestimmen den Wirtschaftsprozess, d.h. die konkrete Wirtschaftsform. Damit sind die
Institutionen gemeint, die den Wirtschaftsprozess kanalisieren, regeln und optimieren
sollen. Weil Wirtschaft funktionieren muss, bilden sich nach Maf3gabe der wirtschaftli-
chen Rahmenbedingungen Institutionen heraus, die den Wirtschaftsprozess steuern.

3. SchlieBlich nehmen sich noch die Wissenschaften der Wirtschaft an. Dort wird den
Fragen nachgegangen, was im Wirtschaftsprozess geschieht, warum es geschieht und
wie man aufgrund von theoretischen Modellen wirtschaftliche Phénomene prognosti-
zieren kann.*
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Die aus dieser Definition noch besser ersichtliche Komplexitidt des Begriffes Wirtschaft
deutet darauf hin, dass das Erzielen einer vollstandigen Erfassung des gesamtwirtschaftlichen

Systems fiir wissenschaftliche Zwecke eine sehr schwierige Aufgabe ist.

3.2  Wirtschaftssprache - Definition

Alle Gedanken, die in den vorherigen Kapiteln den Begriffen Fachsprache und Wirt-
schaft gewidmet wurden, sollen nun im nichsten Schritt auf die Fachsprache der Wirtschaft
iibertragen werden, da diese im Mittelpunkt dieser Arbeit steht. Auch wenn die Definition der
Fachsprache stark variiert, herrscht Konsens dariiber, dass es sich um einen vielschichtigen
Begriff handelt und diese Vielschichtigkeit auch nicht bestritten wird.

Ab und zu tauchen noch Meinungen auf, die die Wirtschaftssprache und ihren Status
einer Fachsprache anzweifeln. Dennoch ldsst sich trotz solcher Aussagen nicht bestreiten,
dass Fachleute aus Wirtschaft, wie beispielsweise BankgeneraldirektorInnen, Anlage- und
Werbeexpertlnnen einen besonderen Wortschatz haben, der fiir Laien nicht verstandlich ist.
Befiirworter dieser Position behaupten, dass viele Worte aus diesem Wortschatz allgemein
bekannt sind (Aktien, Bilanz, Zinsrate). Doch das ist auch der Fall der Sprachen anderer Ein-
zelwissenschaften wie z. B. der Medizin oder der Computertechnik, wobei ihr Status als
Fachsprache nicht in Frage gestellt wird. Es stimmt zwar, dass aufgrund des hohen Interes-
sengrades fiir die Wirtschaft eine groBe Menge an Begriffen der allgemeinen Offentlichkeit
bekannt ist, die Mehrheit der Begriffe bleibt jedoch fiir einen Laien unbekannt und ist daher
erklarungsbediirftig (vgl. Maghetiu 2015: 86). Der Bedarf nach einer Erklarung ist somit auch
in der Wirtschaftssprache priasent und so wie es Maghetiu (2015: 87) formuliert: ,,Das Krite-
rium der Verstindlichkeit weist also klar darauf hin, dass es sich bei der Wirtschaftssprache

um eine Fachsprache handelt.*

Was nun die Definition der Wirtschaftssprache betrifft, gehen die Meinungen weit aus-
einander. Wihrend manche die Notwendigkeit einer genauen Zielgruppe hervorheben, um
eine gerechte Definition der Wirtschaftssprache zu préisentieren, stellen andere in den Vor-
dergrund ihrer Definitionen die Summe der in einer Wirtschaftskommunikation miteinbezo-

genen Fachsprachen (vgl. Maghetiu, 2015: 90).

In diesem Sinne duBlert sich liber die Wirtschaftssprache z. B. Hundt. Dieser behauptet,
die Wirtschaftssprache sei nicht als eine homogene Einheit zu betrachten, weil es zu viele
unterschiedliche Bezugswelten gibt, in denen liber Wirtschaft gesprochen wird (vgl. 1995: 8).
Buhlmann et al. (2000: 306) leitet in Anlehnung an die Beschreibung der Fachsprachen von
Hoffmann eine Definition speziell fiir die Wirtschaftssprache ab:
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»Wirtschaftssprache, das ist die Gesamtheit aller Fachsprachen, d. h. aller sprachlichen
Mittel, die in einem fachlich begrenzten Kommunikationsbereich, ndmlich dem der Wirtschaft,
verwendet werden, um die Verstdndigung der in diesem Bereich titigen Menschen zu gewéhr-
leisten.*

Ahnlich sieht die Definition von Drozd et al. (1973: 76) aus. Laut ihm ist Wirtschaftssprache
als ein strukturiertes und funktionales Ganzes zu betrachten, das wirtschaftlichen Zwecken
dient. Diese Definitionen sind selbstverstindlich sehr grob und beriicksichtigen nicht aus-
driicklich die Wichtigkeit der Zielgruppe, die gerade auf dem wirtschaftlichen Gebiet stark

variieren kann.

Aus den oben genannten Uberlegungen zum Definieren des Begriffs ist ersichtlich, dass
die Wirtschaftssprache, insbesondere wegen ihrer heterogenen Natur, im Vergleich zu manch
anderen Fachsprachen viel problematischer ist. AuBerdem fiihrten der technische Fortschritt
und die Internationalisierung der Markte zu einem Umbruch in der Wirtschaft. Dem zufolge
wuchs in den letzten Jahren auch die Zahl der wirtschaftsbezogenen Fachsprachen. Dies be-
legt auch das Vorwort zur 16. Auflage (2004) des Gabler Wirtschafts-Lexikons, laut welchem
die damalige Neubearbeitung notwendig war, weil neben den bereits enthaltenen Termini wie
Betriebswirtschaft oder Volkswirtschaft neue Themen wie z. B. Corporate Finance, Basel II,
effizientes Informations, Medien — und Wissensmanagement in den Vordergrund riicken und
deshalb die damit verbundenen Begriffe auch entsprechend verarbeitet werden miissen. Die
Heterogenitét des Begriffs Wirtschaft spielt auch bei den Versuchen um die vertikalen und
horizontalen Gliederungsmodelle der Wirtschaftssprache eine grof3e Rolle, welche in dem

folgenden Kapitel erldutert werden.

3.2.1 Vertikale Gliederung der Wirtschaftssprache

Weil der Oberbegriff Wirtschaftssprache viele unterschiedliche Unterkategorien um-
fasst - einzelne Fachsprachen, die sich auf Wirtschaft beziehen, wird im Rahmen der Wirt-

schaftssprache auch zwischen der vertikalen und horizontalen Ebene unterschieden.

Die bereits erwdhnte Dreiteilung der Wirtschaft von Hundt im Kapitel Wirtschaftsspra-
che deutet auf drei vertikale Kommunikationsebenen im Rahmen der Wirtschaft hin. Verein-
facht ausgedriickt, handelt es sich um die klassische Grundteilung der Sprache in Theorie-
sprache, Berufssprache und fachbezogene Umgangssprache. Auf die vertikale Gliederung
macht auch Buhlmann et al. (2000: 13) in Bezug auf die Fachsprache Wirtschaft aufmerk-
sam, in dem sie behauptet, die Schichtung der Fachsprachen hinge von dem Grad der inhalt-
lichen Spezialisierung ab. So ist z. B. ein wirtschaftlicher Text in einer Tageszeitung im Ver-
gleich zu einem Artikel in einem Wirtschaftsmagazin weniger spezialisiert. Aufgrund der
enormen Komplexitdt der Wirtschaftsficher und Fachgebiete ist der inhaltliche Spezialisie-
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rungsgrad von Situation zu Situation anders und es sei daher hervorzuheben, dass diese Drei-

teilung der Wirtschaftssprache lediglich der ersten Orientierung dienen soll.

3.2.2 Horizontale Gliederung der Wirtschaftssprache

Im Zentrum der Wirtschaftswissenschaften steht die Erfassung und Erklarung von dem
gesellschaftlichen Teilbereich der Wirtschaft, wobei sie sich mit dem Komplex menschlicher
Handlungen, Verhaltensweisen und Institutionen beschéftigen, die primér auf den Gewinn
von finanziellen Mitteln gerichtet sind (vgl. Wohe 2005: 1-20). Es miissen aber mehrere an-
dere Wissenschaften (Soziologie, Technologie u.a.) einbezogen werden, um diesen Teilbe-
reich der Gesellschaft aus verschiedenen Blickwinkeln oder in seiner Gesamtheit zu erfassen
(vgl. Maghetiu 2015: 83).

Unter der horizontalen Schichtung von Wirtschaftssprachen versteht man daher die
Summe aller moglichen Fachsprachen dieses komplexen Bereiches, wobei das Angeben einer
exakten Zahl nicht mdglich ist, da keine Einigkeit dariiber besteht, wie viele Fachsprachen es
eigentlich gibt. Es entstehen stindig neue Fachgebiete und somit wiederum neue Fachspra-
chen. Aullerdem sind Wirtschaftswissenschaften und ihre Fachsprachen sehr eng mit anderen
Einzelwissenschaften — und Sprachen (z. B. Mathematik, Soziologie, Recht usw.) verbunden,
was auch dazu beitrdgt, dass die horizontale Schichtung von vielen unterschiedlichen Per-
spektiven betrachtet und analysiert werden kann (vgl. ebd.).

Weil die Sprache der Wirtschaft so heterogen und von stindigen Anderungen geprigt
ist, sind auch die horizontalen Binnendifferenzierungen innerhalb des Wirtschafts-Bereichs
nur als Klassifizierungsvorschldge zu sehen. Grundsétzlich wird im Rahmen von Wirt-
schaftswissenschaften zwischen Volkswirtschaftslehre und Betriebswirtschaftslehre unter-
schieden (vgl. Zhao 2002: 29). Die Verflechtung mit anderen Einzelwissenschaften bringt
z.B. das Modell von Markus Hundt (1995: 69) zum Ausdruck. In seinem Vorschlag werden
die Nachbarwissenschaften der Wirtschaftswissenschaften graphisch dargestellt. Der Kernbe-
reich Wirtschaftswissenschaft ist unmittelbar von Rechtswissenschaft, Politikwissenschaft,
Psychologie, Geschichtswissenschaft, Soziologie, Geographie, Mathematik, Statistik, Infor-
matik etc. umgeben, womit die Interdisziplinaritdten veranschaulicht werden sollen, wie z. B.
Wirtschaftsrecht, Wirtschaftspolitik, Wirtschaftsgeographie etc.

Aufgrund der Heterogenitit geht die vertikale und horizontale Gliederung der Wirt-
schaft und somit auch der Wirtschaftssprachen iiber das in den anderen Fachsprachen iibliche
Mal hinaus (vgl. Béchet-Tsarnos 2005: 132), was die Gliederung der Wirtschaftssprache
besonders erschwert beziehungsweise sogar unmoglich macht. Es ist die enorme Verflech-
tung des Alltags mit dem Fachlichen, das die Wirtschaftssprache unter den anderen Fach-
sprachen so spannend und fiir die Translationswissenschaft herausfordernd macht. Niemand

kann mit Sicherheit sagen, wie viele andere Einzelfachsprachen in die Sprache der Wirtschaft
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tatsidchlich hineinflieBen. Das Phdnomen Wirtschaft betrifft in einer bestimmten Art und
Weise jeden von uns und jeder kommt mit der Sprache der Wirtschaft stindig in Beriihrung —
sei es in der Bank, in den Zeitungen oder in der Arbeit. Trotzdem oder gerade deshalb bietet
die Wirtschaftssprache, d.h. die einzelnen Fachsprachen der Wirtschaft, zur tieferen Erfor-
schung linguistisch und transkulturell viele Moglichkeiten, wozu auch diese Arbeit beitragen
mochte.

4 Kultur und Fachsprache

In den vorherigen Kapiteln wurde mehrmals erwéhnt, dass Wirtschaft ein Bereich mit
weitreichendem Einfluss ist. Unabhéngig davon, ob es sich um Fachpersonen oder Laien
handelt, sie alle kommen auf einer bestimmten Art und Weise mit diesem wissenschaftlichen
Bereich und daher auch mit seiner Sprache in Berithrung. Das Phanomen Wirtschaft ist daher
auch eine wichtige Komponente jeder Kultur. Durch das Ubermitteln von Informationen mit
Hilfe von Sprache ldsst sich der kulturelle Aspekt dieses Faches erforschen, identifizieren

und analysieren.

In Bezug auf die Verbindung zwischen Kultur und wissenschaftlichen Fachbereichen
allgemein ldsst sich eindeutig behaupten, dass diese von groer Bedeutung fiir viele Diszipli-
nen ist - genau deshalb wird der kulturelle Begriff von ihnen auch aus unterschiedlichen
Blickwinkeln betrachtet und untersucht. Kultur spielt dementsprechend auch eine wichtige
Rolle fiir alle Fachsprachen, die als Mittel der Kommunikation im jeweiligen Fachkreis ein-
gesetzt werden. Jede Fachsprache ist Teil eines gesellschaftlichen Rahmens und wird wiede-
rum von diesem beeinflusst. Somit kann sie mithilfe von gewissen Merkmalen einer be-

stimmten Kultur bzw. Gemeinschaft zugeordnet werden.

Wie bereits erwihnt wurde, gibt es fiir die Definition des Begriffes Kultur zahlreiche
Versuche aus den unterschiedlichsten Téatigkeitsbereichen. Der Begriff Kultur wird in dieser
Arbeit genauso wie bei Stolze (1999: 202) die Definition der Kulturanthropologie iiberneh-

men, die Folgendes besagt:

»In der Kulturanthropologie ist Kultur im Wesentlichen zu verstehen als ein Sys-
tem von Konzepten, Uberzeugungen, Einstellungen, Wertorientierungen, die sowohl im
Verhalten und Handeln der Menschen als auch in ihren geistigen und materiellen Pro-
dukten sichtbar werden.” (Maletzke 1996: 15-16)
Maletzke analysiert (1996: 42-107) den Begriff Kultur im Detail und beschreibt zehn
kulturspezifische Merkmale, die durch ihre Gesamtheit eine Kultur ausmachen und an denen
Unterschiede im Vergleich zu einer anderen Kultur deutlich gemacht werden konnen. Zu

diesen kulturellen Merkmalen gehoren:
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Nationalcharakter, Basispersonlichkeit:

Dass die einzelnen Nationalititen in ihrer Personlichkeit wesentliche Unterschiede auswei-
sen, ist jedem, der einer ,,fremden‘ Kultur schon einmal begegnet ist, sehr gut bekannt. Soll-
ten aber die Unterschiede klar definiert werden, dann fehlen oft die richtigen Worte. Es be-
steht die Tendenz, in solchen Fillen ,,typische Merkmale* aufzuzédhlen, die auch als Kli-
schees bezeichnet werden konnen. Das Konzept des Nationalcharakters versucht, eine solide
Grundlage fiir derartige Uberlegungen zu schaffen, da es auf der Annahme basiert, dass Men-
schen einer Nation bestimmte gemeinsame oder dhnliche Grundmuster haben und sich somit
durch die bestimmte Art und Weise des Erlebens und Verhaltens von Menschen anderer Na-
tionen abheben. Dabei miissen aber immer die konkrete Situation und involvierte Menschen
beriicksichtigt werden - sonst bleibt das gesamte Bild unvollstindig und kann zu irrtlimlichen

Interpretationen fiihren.

Wahrnehmung:

Menschen aus verschiedenen Kulturen nehmen die Welt unterschiedlich wahr. Weil sie nicht
nur biologisch sondern auch sozial und kulturell bedingt ist, gehort sie auf jeden Fall zu ei-
nem der kulturellen Merkmale. Den wichtigsten Faktor des Wahrnehmungsprozesses stellt
die Bedeutsamkeit der wahrgenommenen Objekte fiir den Wahrnehmenden dar. Diese Be-
deutsamkeit hingt von der jeweiligen Kultur ab. Zu einigen Sinnbereichen, mit denen die

Welt wahrgenommen wird, gehdren visuelle Perzeption, Tastsinn oder Geruchssinn.

Zeiterleben:

Sowohl der Umgang als auch die Wahrnehmung der Zeit ist von Kultur zu Kultur anders. Das
zeigt sich z. B. darin, wie Menschen aus einzelnen Kulturen mit dem Begriff Plinktlichkeit
umgehen, ob sie stirker an der Vergangenheit, der Gegenwart oder der Zukunft orientiert

sind oder wie sie die Zeit messen.

Raumerleben:

Auch was das Raumerleben anbelangt, gibt es in verschiedenen Kulturen unterschiedliche
Konzepte. Das betrifft sowohl die Frage, was die Menschen unter Raum verstehen, als auch
den Umgang mit Raum. Die Kulturbedingtheit des Umgangs mit Raum koénnen in vier The-
menbereiche aufgeteilt werden: privater Raum, rdumliche Orientierung, interpersonale Dis-
tanz und Raumgestaltung.

Denken:

Jede Kultur denkt unterschiedlich. Unterschiedlich bezieht sich aber in diesem Sinne nicht
nur auf das Inhaltliche, sondern auch auf die Form des Denkens. Eine vereinfachte Darstel-
lung vom unterschiedlichen Denken kann daher als logisch oder prélogisch, induktiv oder
deduktiv, abstrakt oder konkret, alphabetisch oder analphabetisch beschrieben werden. Es

liegt somit auf der Hand, dass es sehr oft zu Kommunikationsschwierigkeiten kommen kann,
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weil Menschen dazu neigen, ihr eigenes Denken als global giiltig zu empfinden. Jegliche
Gruppierungen oder Aufteilungsschemata miissen jedoch mit hdchster Vorsicht wahrgenom-

men werden, weil jeder Mensch einzigartig ist.

Sprache:

Sprache ist ein Mittel, um kommunizieren und gleichzeitig die Erfahrungswelt kategorisieren
zu konnen. Als solche gehort sie zu den wichtigsten Merkmalen, die eine Kultur ausmachen,
und spielt somit grundsédtzlich auch die bedeutendste Rolle bei der Begegnung von zwei Kul-

turen, die nicht dieselbe Sprache sprechen.

Nonverbale Kommunikation:

Unter nonverbaler Kommunikation wird unter anderem Korpersprache, Gestik, Mimik oder
Paralinguistik verstanden. Die Mimik ist in unterschiedlichen Kulturen manchmal ganz an-
ders. Unter Mimik werden Lachen, Weinen, Blickkontakt oder auch Kopfschiitteln eingeord-

net. Dasselbe gilt fiir alle anderen Mittel der nonverbalen Kommunikation.

Wertorientierungen:

Was der Mensch fiir wichtig oder unwichtig hélt, welche Werte ihn bestimmen, hingt mit
seiner Wertorientierung zusammen. Die Orientierung nach bestimmten Malstdben ist nicht
eindeutig zu definieren, sollte aber auf jeden Fall im Rahmen jeder interkulturellen Kommu-
nikation bedacht werden.

Verhaltensmuster:

Menschen aus verschieden Kulturen priagen unterschiedliche Sitten, Normen und Rollen. Was
fiir eine Person als Verhaltensmuster gilt, kann fiir die andere ein gravierender Fehltritt sein.
Dies betrifft Themen wie Kindererziehung, gesellschaftliche Tabus oder Verhaltenserwartun-

gen.

Soziale Gruppierungen und Beziehungen.
Die soziale Struktur einer Gesellschaft und ihre innere Beziehungen hdngen sehr stark von
der jeweiligen Kultur ab. Man denkt z. B. an das Kastensystem in Indien oder Beziechungen

im Rahmen einer Familie in unterschiedlichen Landern.

Weil der Begriff Kultur fiir jede Gemeinschaft von Bedeutung ist (egal wie grof3 oder
klein oder aus welcher ethnischen, raumlichen oder zeitlichen Perspektive betrachtet), hat es
zur Folge, dass es viele verschiedene Kulturtypen gibt. Somit stehen neben den am meisten
mit dem Kulturbegriff verbundenen nationalen Kulturen z. B. folgende Kulturtypen: Al-
terskultur, religiose Kultur, regionale Kultur und auch Klassenkultur, um nur einige wenige
zu nennen (vgl. Zhao 2002: 65).
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Die Aufzéhlung der kulturellen Strukturmerkmale von Maletzke lésst sich auf alle die-
se Kulturtypen libertragen; trotzdem berufen sich die einflussreichsten Ansétze zur Beschrei-
bung kultureller Spezifika auf dem Gebiet der interkulturellen Kommunikationsforschung auf
die nationale Ebene der Kultur. Zu diesen gehort z. B. Anthropologe Edward T. Hall, der
nationale Kulturdimensionen ins Verhiltnis zur Zeitwahrnehmung, zum Raum und zur Art
und Weise des Umgangs mit Informationen stellte (vgl. Hall, 1989 und 1990). Dabei ist er
dhnlich wie Maletzke davon iiberzeugt, dass manche kulturellen Merkmale besonders offen-
sichtlich sind. Im Unterschied zu Maletzke présentierte er im Rahmen seiner Untersuchungen

auch eine geographische Klassifizierung laut seiner vorgegebenen kulturellen Kriterien.

Mithilfe solcher oder dhnlicher Anhaltspunkte ist es moglich, kulturelle Denkmuster zu
beschreiben und entsprechend einzuordnen. Sie spiegeln wesentliche Bereiche wider, die von
Kultur zu Kultur anders sein konnen. Das heilit aber nicht, dass sich diese Denkmuster auto-
matisch auf jede Einzelperson tlibertragen lassen. Sie sollten eher als Durchschnittswerte fiir
eine bessere Erstorientierung gesehen werden. Weil jede Person ein Original ist, konnen diese
Merkmale auf keinen Fall pauschalisiert benutzt und auf alle Mitglieder einer Kultur umge-

setzt werden.

Obwohl in der oben angefiihrten Merkmale-Auflistung Sprache als einer der Bestand-
teile zu finden ist, gehen die Meinungen in der wissenschaftlichen Welt auseinander, ob
Sprache als ein eigenes Konzept und nicht als ein Bestandteil der Kultur behandelt werden
soll. Der Frage, ob Sprache ein Teil der Kultur ist oder ob sie eher als ein eigenes Konzept zu
verstehen ist, wird im Rahmen dieser Arbeit aber nicht ndher nachgegangen. Es ist eher von
grundsiétzlicher Bedeutung, dass die gegenseitige Wirkung von Kultur und Sprache existiert
und sich somit auch in der Fachsprache widerspiegelt. Der kulturelle Aspekt einer Sprache ist
dementsprechend auch in allen Texten zu finden, egal, ob es sich um fachliche oder literari-
sche Texte handelt. Diese Meinung kann auch durch ein Zitat von Maletzke gestiitzt werden.
Seine AuBerung iiber die Funktion der Sprache lisst sich sowohl auf literarische als auch auf
fachliche Texte {ibertragen:

»Sprache und Sprachen bilden also nicht etwa die Welt ab, sondern sie bauen fiir

den Menschen die Welt erst auf, sie konstruieren Wirklichkeit. Und das geschieht in ver-

schiedenen Kulturen auf unterschiedliche Weise.” (1996:73)

In diesem Sinne ist also weniger wichtig, ob es sich um ein fachliches oder ein nicht-
fachliches Universum handelt, iiber das kommuniziert wird, die mithilfe der Sprache gebilde-
te Wirklichkeit ist immer kulturbedingt. So hat z. B. jede Asset Management Gesellschaft
eigene Kategorien, in welche sie ihre Fonds teilt. Dabei spielen natiirlich mehrere Faktoren
eine Rolle — neben der Gesetzgebung des jeweiligen Landes z. B auch die Corporate Sprache,
heutzutage ein fixer Bestandteil jedes groBeren Unternehmens, die im Rahmen des Kapitels

Kultur und Fachubersetzen noch behandelt wird.
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Abgesehen davon, ob Sprache und Kultur als zwei separate Konzepte oder eines als
Bestandteil des anderen oder umgekehrt angesehen werden, ist die Existenz einer gemeinsa-
men Sprache mit Sicherheit einer der wichtigsten Faktoren, der eine kulturelle Gemeinschaft
pragt. Sprache- bzw. Fachsprache erfiillt aber nicht nur den Zweck eines Kommunikations-
mediums. Sprache war und ist ein Mittel, wie Macht demonstriert werden kann. Somit erfolgt
z. B. die Wahl einer bestimmten Sprache bei einer Konferenz oder fiir eine bestimmte wis-
senschaftliche Arbeit sicher nicht willkiirlich. Uberlegungen, wie hoch eine bestimmte Ein-
zelsprache geschitzt wird oder mit welcher Sprache ein moglichst breites Publikum oder
Marktsegment angesprochen werden kann, spielen bei der Wahl einer bestimmten Sprache in
einer konkreten Situation eine wichtige Rolle (vgl. Zhao 2002: 68).

4.1 Der kulturelle Faktor in der Wirtschaft

Um die im folgenden Kapitel prisentierte Behauptung zu unterstiitzen, dass Wirtschaft
ein wichtiger Teil jeder Kultur ist, erfolgt in diesem Abschnitt ein kurzer Exkurs in die Ge-
schichte der Wirtschaft und ihrer Entwicklung im Laufe der Zeit. Im Anschluss werden auch

praktische Beispiele aus dem heutigen Alltag gegeben.

In der Geschichte wurde der Handel als eine der wichtigsten Moglichkeiten gesehen,
wie es zu einer interkulturellen Begegnung kommen konnte (vgl. Broszinsky-Schwabe 2001:
20). Umso mehr darf die heutige Wirtschaft und ihre Handlungsprozesse aufgrund der immer
groBBeren Verflechtung einzelner nationaler Mirkte, Internationalisierung und Globalisierung
der Wirtschaft die Wichtigkeit der Interkulturalitit nicht auBler Acht lassen. Die Anpassung
von Produkten, Leistungen und Preisen ist eine natiirliche Folge der Globalisierung. Dabei
hei3t es aber nicht, dass Produkte mit gutem Potenzial ergénzt durch ausreichende Sprach-
kenntnisse in der Fremdsprache unbedingt einen Erfolg haben werden. Neben den traditionel-
len Erfolgsfaktoren, zu denen Kenntnisse iiber die wirtschaftliche Seite des Handels gehoren,
zéahlen heutzutage mehr wie je zuvor Kenntnisse iiber die Kultur und die Art des Kommuni-

zierens auf dem Weg zu einer erfolgreichen Vermarktung (vgl. Bolten 2015: 80).

Wie jede Kommunikation erfolgt auch die Wirtschaftskommunikation in einem kultu-
rellen Rahmen und wird durch ihre Einbindung in die Kultur gekennzeichnet. Menschen ha-
ben zwar Kultur geschaffen, werden von ihr aber selber gepriagt. Die Welt jedes einzelnen
Individuums richtet sich nach seinen eigenen Erfahrungen und Konzepten, die ihm im Laufe
seines Lebens eingeprdagt wurden. All das bringt es dann in die jeweilige Kommunikation
hinein.

»Insofern bringt jeder Kommunikant seine eigene Kombination von seinem kultu-
rellen Hintergrund und seinem individuellen Still in die Kommunikationssituationen ein

und vertritt bestimmte kulturbedingte Weltanschauungen, besitzt einen bestimmten Wis-
sensvorrat und spezifische Sprachkenntnisse.* (Zhao 2002: 67)
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Kommunizieren iiber Wirtschaft, sei es auf der makro- oder mikro6konomischen Ebe-
ne, hingt mit wirtschaftlichen Handlungen und Themen zusammen, die in dem jeweiligen
Kulturbereich seinen fixen Bestandteil haben. Im Unterschied zu anderen Einzelwissenschaf-
ten ist deshalb gerade fiir die Wirtschaft der Kulturbegriff von besonderer Bedeutung, weil
sie sich auf der wissenschaftlichen, institutionellen und auch alltidglichen Ebene mit gesell-
schaftlichen Themen beschéftigt, die mit kulturbedingten Faktoren wie Geschichte, Geogra-
phie, Gewohnheiten, Denkweisen usw. in enger Verbindung stehen. Aus diesem Grund sieht
Zhao die wirtschaftliche Kommunikation als eine Pyramide, wobei von oben nach unten in
der Kommunikation mit der Reduzierung der Wissenschaftlichkeit kulturell orientierte
menschliche und kontextuelle Komponenten immer mehr Bedeutung gewinnen (vgl.
2002:70).

Im Rahmen der Fachkommunikation bzw. der Kommunikation iiber wirtschaftliche In-
halte kann die Sprache sehr wohl auch die Form eines Textes haben. Welche Textsorte oder
Vertextungsweise fiir eine bestimmte Situation gewahlt wird, hingt vom kulturellen Kontext
ab. Nonverbale Elemente wie Text-Bild-Kombinationen etc. sind genauso kulturbedingt. Die
Interpretation der Kommunikationssituation bzw. des Textes ist genauso wie seine Erstellung
kulturell bedingt und abhingig von den Wertvorstellungen sowie von den wirtschaftlichen,
kommunikativen und sprachlichen Kenntnissen der Kommunizierenden. Je stirker Kulturen
voneinander entfernt sind, desto grofer ist die Wahrscheinlichkeit, dass ithre Kommunikati-
onsmethoden und ihre Interpretation des Kommunizierten diametral unterschiedlich sein

werden.

Zum Abschluss folgen nun einige Beispiele, mit deren Hilfe klar dargestellt werden
kann, wie wichtig der kulturelle Aspekt in der wirtschaftlichen Kommunikation ist.

In der englischen Prisentation European Equity Select, die den praktischen Teil dieser
Arbeit darstellt, unterscheiden sich die Angaben iiber Wahrung und ISIN Code von der tsche-
chischen Version. Die Funktion einer Produktprisentation ist es, besonders auf die im jewei-
ligen Land zur Verfiigung stehenden Produkte aufmerksam zu machen. Im Rahmen einer
internationalen Asset Management Firma konnen mehrere hunderte Fonds angeboten werden.
Wenn diese Gesellschaft in mehreren Lindern présent ist, heit das noch nicht, dass alle von
thnen angebotenen Anteilsklassen eines bestimmten Fonds automatisch im jeweiligen Land
auch registriert werden. Am héufigsten werden solche Subfonds in Priasentation dargestellt,
die ein besonderes Interesse bei den lokalen Kundinnen und Kunden erwecken konnen, da die
Registration jedes Fonds mit betrdchtlichen Kosten verbunden ist. Dies steht in direkter Ver-
bindung mit der Erkldrung, warum im englischen Ausgangstext andere Daten bei Wahrung

und ISIN Code angefiihrt sind als in der tschechischen Version.
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Der Unterschied hat folgende Begriindung: Investorlnnen, die einen Fonds in einer
Wihrung kaufen, die nicht mit ihrer eigenen iibereinstimmt, gehen ein Fremdwahrungsrisiko
ein. Wenn zum Beispiel CZK-Anlegerlnnen einen auf amerikanische Aktien ausgerichteten
Fonds in USD kaufen, kann ihre Rendite durch eine negative Kursentwicklung des Dollars
beeintrachtigt werden. Anlagefonds investieren aber nicht immer ausschlieBlich in der loka-
len Wihrung. So kann z. B. ein auf globale Aktien ausgerichteter Fonds, der zwar in EUR
herausgegeben wird, seine Portfoliopositionen in allen moglichen Wahrungen anlegen. Ob-
wohl es auf den ersten Blick so aussieht, als ob fiir die InvestorInnen kein Fremdwéhrungsri-
siko bestiinde, weil sie fiir ihre Anteile in einem EUR-Fonds mit EUR bezahlten, beeintriach-
tigen die Wahrungen von einzelnen Positionen im Portfolio die Kursentwicklung in EUR und
stellen somit fiir sie ein Fremdwéhrungsrisiko dar. Um diese Art von Risiko zu eliminieren,
stehen den Anlegerlnnen auch Fonds zur Verfiigung, die gegen dieses Risiko abgesichert
(gehedgt) sind. Somit hat in dem prisentierten Beispiel die Entwicklung der EUR-Wahrung
keinen Einfluss auf die Wertentwicklung des CZK Fonds. Weil tschechische Kunden und
Kundinnen besonders konservativ sind, ist dieser Typ von Fonds bei ihnen besonders beliebt
(vgl. Finanz-Seiten, www.finanz-seiten.com, Stand: 18.6.2016). Der Unterschied in der Wéh-
rung spiegelt sich auch in den verschiedenen ISIN Codes wider, die den Fondsklassen zuge-
teilt werden. Sollte die gehedgte Klasse zu einem unterschiedlichen Zeitpunkt entstanden sein

als die EUR-Klasse, wire auch das Er6ffnungsdatum ein anderes.

Ein anderes Beispiel der Kulturprisenz in wirtschaftlichen Texten stellt ein Begriff dar,
der in Namen von vielen Fonds zu finden ist, die Bezeichnung Mid Cap (vgl. z. B. Parvest
Equity Europe Mid Cap, Pioneer Funds - U.S. Mid Cap Value oder Franklin European Small
- Mid Cap Growth). Obwohl die Originalbezeichnung Mid Cap tschechischen Professionellen
aus dem Bereich von Anlagefonds wohl sehr gut bekannt ist, ist das nicht der Fall bei Men-
schen, die mit dem Fachwortschatz entweder nicht so gut vertraut sind oder kein Englisch
sprechen. Kulturbezogen ist zusétzlich auch noch die folgende Anmerkung: Wenn Laien
sprich Privatanlegerlnnen in Tschechien darauf angesprochen werden, was sie sich unter ei-
ner Mid Cap Gesellschaft vorstellen — also unter einer mittelgroen Firma - dann wiirden sich
sehr wahrscheinlich die meisten lieber auf die Anzahl der Angestellten beziehen als auf den
Marktwert. Thre Abschidtzung wire vielleicht zwischen 10-500. Im Universum von Anlage-
fonds ist aber eine sog. Mid Cap Gesellschaft mit ganz anderen Parametern verbunden. Unter
Mid Cap — middle Capitalisation - werden Unternehmen verstanden, deren Marktwert zwi-
schen 2 und 10 Milliarden Dollar liegt (vgl. Investopedia, www.investopedia.org, Stand:
18.6.2016). Solche Firmen gibt es in Tschechien praktisch nicht - und aus diesem Grund ist
auch ein solches Volumen fiir tschechische PrivatanlegerInnen nur schwer vorstellbar. Trotz-
dem konnen sie einen solchen Fonds kaufen. Damit sie also eine bessere Vorstellung haben,
auf welche Firmen der Fonds fokussiert, wird neben der englischen Bezeichnung oft eine

tschechische Umschreibung des Begriffes ergidnzt, damit die auf die Empfingerinnen und
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Empfinger gezielte Information bei ihnen auch wirklich ankommt. Eigentlich wére es ganz
niitzlich, die Information iiber den Marktwert auch in die jeweiligen Unterlagen einzubauen;

dies ist aber eher die Ausnahme.

4.2 Kultur und Fachiibersetzen

Alles, was im vorherigen Kapitel {iber Kultur und Fachsprache bzw. Fachsprache der
Wirtschaft gesagt wurde (besonders das letzte beschriebene Beispiel), zeigt, wie wichtig die
Beriicksichtigung der Kultur fiir die Translationswissenchaft ist. UbersetzerInnen sind dieje-
nigen, die sich solchen kulturellen Einfliissen auf die Fachsprache bewusst sein miissen,
wenn sie in einer Kommunikationssituation bestimmte Sachverhalte zwischen zwei Parteien

mittels Sprache vermitteln.

Die genauso bereits erwdhnte Anmerkung, dass eine Kommunikation, sei es in ihrer
sprachlichen oder schriftlichen Form, in einen gesellschaftlichen Rahmen gesetzt ist und
durch gewisse Merkmale einer bestimmten Kultur bzw. Gesellschaft zugeordnet werden

kann, spielt auch beim Ubersetzen laut Stolze eine wichtige Rolle:

,Die Fachiibersetzung wird nicht hinreichend dargestellt, wenn man nur auf die
Probleme der Terminologie und der Textgestaltung abhebt. Fachtexte sine nimlich, wie
andere Texte auch, in einen kulturellen Rahmen eingebettet, und auch dies hat Konse-
quenzen fiir das Ubersetzen.* (1999: 202)

Es ist somit die Aufgabe der Ubersetzerlnnen, sich dieser Interkulturalitit bewusst zu
sein und mit ihr arbeiten zu konnen. Nur so konnen sie dann entsprechende Schritte im Rah-
men des Transfers vornehmen, sodass das finale Produkt beim Zielpublikum aus einer be-
stimmten Kultur gut ankommt, d. h., dass die {ibertragene Information die gedachte Wirkung
hat. Grundsitzlich gilt: je mehr unterschiedlichere Kulturen, desto problematischer kann die
iibersetzersiche Arbeit sein. Die im vorherigen Kapitel prasentierte Merkmal-Liste von Ma-
letzke kénnte in diesem Zusammenhang auch als ein Hilfsmittel fiir UbersetzerInnen verstan-
den werden, denn gerade die Kenntnisse von den dort aufgezahlten kulturellen Aspekten und
ihr potenzieller Einfluss auf Texte machen den Unterschied zwischen jemandem, der die
Sprache nur im Sinne der Terminologie oder der Textgestaltung beherrscht, und einer Fach-
person, die nicht nur mit der Ausgangs- und Zielsprache an sich, sondern auch mit ihren
samtlichen kulturellen Aspekten vertraut ist. Wenn diese ndmlich im Text erscheinen, werden
sie erkannt, zielgerecht interpretiert und iibersetzt. Diese Meinung teilt auch Reinart (2009:
55). Sie behauptet, die aus der kulturell bedingten:

,Strukturverschiedenheit der Sprachen resultierende Ubersetzungsproblematik ist
hinldnglich bekannt. Insbesondere die Diskussion um das Vorliegen von 1:0, 1: Viele-
oder ,irrationalen* Aquivalenzen® in Ausgangs- und Zielsprache hat deutlich gemacht,
dass Ubersetzen weit mehr bedeutet als ein ,,Umetikettieren identisch erfasster Sachver-
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halte in einer anderen Sprache. Dies gilt umso mehr, als sich mangelnde Kongruenz der
Sprachen nicht nur auf der Ebene des Lexikons, sondern auch ,,bei allen anderen inhaltli-
chen Kategorien der Sprachen* (Albrecht 1973: 8) nachweisen lésst.*

Mit kulturellen Inkongruenzen im Rahmen einer fachlichen Ubersetzung befasst sich
Reinart besonders detailliert in ihrem Buch Kulturspezifik und Fachiibersetzen (2009). Sie

teilt kulturelle Besonderheiten eines Textes in folgende Gruppen:

Visuelle Kulturspezifik

Dieser Begriff umfasst Gebiete der Typographie und des Layouts. Zu diesen gehoren z. B.
spezifische Hervorhebungsmittel, Schriftarten und Formatierungsmerkmale, Gliederungs-
punkte, Formate usw. Dazu kommen Datumsangaben, MalB3- und Wahrungseinheiten und
letztendlich auch die bereits erwidhnten nonverbalen Informationstriager wie Grafiken, Pikto-
gramme, farbliche Gestaltung oder auch das Verhéltnis zwischen Verbaltext und Bildmateri-

al.

Kulturspezifik von fachsprachlichen Benennungen
In dieser Gruppe steht im Mittelpunkt der Untersuchung der Stellenwert der fachsprachlichen
Lexik als auch Benennungsbildungen, die soziokulturell beeinflusst sind. Zu diesen gehoren

unter anderem metaphorische Bildungen oder Wortbildung und Fachsprachlichkeitsgrad.

Kulturspezifik in Texten
Die unter diesem Oberbegriff aufgezdhlten Punkte umfassen kulturspezifische Versprachli-

chungsstrategien, kulturspezifische Inhalte und Hybridphdnomene.

Natiirlich gibt es viele unterschiedliche Kategorisierungsmoglichkeiten, mit deren Hilfe
sich das Kultur-Phiinomen im Rahmen einer Ubersetzung untersuchen lésst; ihr Ziel bleibt
aber immer das gleiche - und zwar auf mogliche Besonderheiten im Text aufmerksam zu ma-
chen und dank dieser rechtzeitigen Erkenntnis einer misslungenen Ubersetzung vorzubeugen.
Zielgerechte Interpretation bildet einen unabdingbaren Teil des Ubersetzungsprozesses. Wie
bereits im Zitat von Stolze angefiihrt ist, sind Ubersetzungen keine wortwértlichen Ubertra-
gungen aus einer Sprache in eine andere, das bedeutet, dass das Prinzip der Reversibilitdt —
einer eindeutigen Abbildung des Ausgangstexts im Zieltext flir die iibersetzerische Tatigkeit
grundsitzlich nicht giiltig ist. Typisch fiir die Ubersetzung ist ganz im Gegenteil die soge-

nannte Unidirektionalitét. Koller beschreibt diese Tatsache wie folgt:

,,Die Unidirektionalitiit ist ein primires Kennzeichen der Ubersetzung, was sich
auch durch praktische Experimente immer wieder bestétigt: Riickiibersetzungen fiihren
in den meisten Fallen nicht zurilick zu einer mit dem AS-Text identischen Fassung (es sei
denn, es handle sich um stark normierte Ausdrucksmuster wie Rauchen verboten/No
Smoking).” (1979: 91)
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Textunabhéngige eins-zu-eins Entsprechungen sind auch noch der Fall bei Zahlen,
manchen geographischen Bezeichnungen oder sehr spezifischen Fachausdriicken, so wie es z.
B. bei der englischen Bezeichnung volatility anomaly der Fall ist (vgl. Schreiber 1993:37).
Dieser Terminus wird im Tschechischen als volatilni anomadlie ibersetzt — als eine eins-zu-
eins Entsprechung. Fiir den iiberwiegenden Teil von zu iibersetzenden Texten funktioniert
jedoch die Strategie 1:1 nicht, d. h.: Alle Abweichungen von eins-zu-eins Entsprechungen
konnen als Inkongruenzen bezeichnet werden (vgl. Schreiber 1993: 38). Um UbersetzerInnen
auf diese Art von schwierigen Stellen im Text vorzubereiten und sie laut Stolze dafiir ,,zu
sensibilisieren (1990: 224), gibt es fiir die Inkongruenzen eine Kategorisierung, mit derer
Hilfe konkrete Félle systematisch untersucht werden kdnnen. Dank dieser Aufteilung sollte

auch besser mdglich sein:

,Systematisch zu fragen, wie ein Ubersetzer auf interpretatorisch festgestellte kul-
turelle Inkongruenzen zwischen Ausgangs- und Zielkultur in seinen Texten sprachlich
reagieren kann.“ (Stolze 1999: 224)

Einzelne WissenschaftlerInnen entwickelten mehr oder weniger unterschiedliche Kate-
gorien von Inkongruenzen. Schreiber (1993: 40) teilt z. B. fiir die Ubersetzung relevante In-
kongruenzen in sprachliche, literarische und kulturelle. Stolze (1999: 224) dagegen betrachtet
sie grundsétzlich alle als kulturelle Phdnomene und teilt sie erst dann in folgende Gruppen
auf:

Reale Inkongruenzen:
Diese kommen in Ubersetzungstexten dann vor, wenn Tatsachen in einer Kultur in der ande-

ren nicht bekannt sind.

Formale Inkongruenzen:
Sie beziehen sich auf die Problematik bei Texten, die zwar in der Zielkultur bekannt sind, fiir

die aber eine andere Form gewohnlich ist.

Semantische Inkongruenzen

Solche Inkongruenzen treten dann auf, wenn bestimmte Worter filir eine Kultur spezifische
oder ideologische Konnotationen haben. Wenn diese 1:1 {ibersetzt werden, rufen sie beim
Zielpublikum entweder unerwiinschte Reaktionen hervor oder sie verzerren den gedachten

Sinn der Mitteilung beim Zielpublikum.

Um mit diesen Inkongruenzen professionell arbeiten zu konnen, miissen sie zuerst von
UbersetzerInnen richtig identifiziert und im nichsten Schritt mithilfe von bestimmten Strate-
gien so Ubersetzt werden, dass der Sinn der Mitteilung reibungslos beim Zielpublikum an-
kommt. Wenn eine Stelle im Text als kulturelle Inkongruenz von einem Ubersetzer oder einer

Ubersetzerin entdeckt wird, stehen ihnen unterschiedliche Losungsansitze zur Verfiigung.
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Wegen der Systematik und einer besseren Ubersichtlichkeit fasste Stolze diese Taktiken unter

dem Titel ,,kompensatorische Ubersetzungsstrategien zusammen (1999: 224-227).

Zu diesen gehort in der ersten Reihe ,,das explikative Verfahren®. Dieses ist die ein-
fachste und am haufigsten angewendete Methode. In Praxis bedeutet es, dass fremde Fachbe-
griffe durch erkldrende Zusitze ergéinzt werden, welche das Unbekannte verstandlich machen
sollen. Zu diesen Zusétzen gehoren z. B. Konnektoren (auch, wie etwa) oder metakommuni-

kative Einschiibe (darunter versteht man, der sogenannte usw.).

Ein dhnlicher von Stolze beschriebener Losungsansatz ist ,,das paraphrasierende Ver-
fahren®. Hier kommen Hilfsmittel zur Anwendung wie z. B. Hervorhebungen im Satz, be-
griffliche Verallgemeinerungen oder - wie schon aus der Bezeichnung dieses Verfahrens klar
hervorgeht — die Moglichkeit der Paraphrasierung, um dem Zielpublikum die unbekannten
Realien verstidndlich zu machen. Ein klassisches Beispiel ist z. B. eine neue Miele (deutsches
Synonym fiir Waschmaschine) oder Parvest SICAV — eine Fondsreihe von BNP Paribas In-

vestment Partners.

Als vorletzte Strategie fiihrt Stolze ,,das referentielle Verfahren an. Hier wird das
Fremde durch das Bekannte ersetzt. Den klassischen Anwendungsbereich stellen ausldndi-
sche Zahlen und Datumsangaben dar, die beim Ubersetzen in eine fiir das Zielpublikum be-

kannte Form umgestaltet werden.

AbschlieBend wird hier noch die Strategie des modifizierenden Verfahrens genannt. Zu
dieser Strategie greifen Ubersetzerlnnen dann, wenn die Verstindigung weder durch Erkli-
rung, Ergdnzung noch Vergleich erreicht werden kann. Dieses Verfahren dndert sowohl den
Satzbau als auch den Inhalt des Textes. In einem wohl bekannten Beispiel von Berglund
(1990: 147) geht es um eine misslungene englische Ubersetzung fiir ,,Durchgehend warme

Kiiche* mit ,,Kitchen every time* anstatt ,,Hot meals all day*.

Welche Strategie letztendlich angewendet wird, hidngt stark vom kulturellen Wissen
iber die Ausgangs- und Zielsprache ab. Verschiedene Texte verlangen verschiedene Verfah-
ren und deshalb kann nie genug hervorgehoben werden, wie vertraut Ubersetzerlnnen mit
beiden Kulturen sein miissen, um ein zielgerechtes Ergebnis zu erreichen. Bei der Fachspra-
che Wirtschaft ist diese Herausforderung umso grofer, weil in internationalen Gesellschaften
grofler Wert auf die sog. Corporate Identity gelegt wird, die auch die Corporate Language des
Unternehmens direkt beeinflusst und mitgestaltet. Deshalb wird sie auch als einer der prob-
lematischen Bereiche von Wirtschaftstexten fiir UbersetzerInnen von Stolze erwihnt (1999:
189).

Das Ziel dieser Arbeit ist, auf die besonderen Herausforderungen von wirtschaftlichen

Texten aus dem Bereich von Investmentfonds aufmerksam zu machen - mit Hauptaugenmerk
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auf typische Textsorten dieses Fachgebiets, die durch sehr spezifische Merkmale gekenn-
zeichnet sind. Bevor sie hier aber vorgestellt werden, ist es wichtig, die Problematik von
Wirtschaftstexten im allgemeinen Sinne zu erldutern. Die daraus geschaffene Kenntnisgrund-
lage kann spdter weiter ausgebaut werden, indem man sich auf spezifische Teilbereiche von

Wirtschaftstexten konzentriert und sie weiter erforscht.

4.3 Problematik der Wirtschaftstexte und Kultur in der Ubersetzung

Weil Wirtschaftssprache als einer der zentralen Arbeitsbereiche fiir die heutige Gesell-
schaft und somit auch fiir die iibersetzerische Tatigkeit bezeichnet wird, widmete ihr Stolze in
seinem Buch (1999: 181-192) ein ganzes Kapitel, in welchem er auf die fiir diese Fachspra-
che typischen Schwierigkeiten angeht. Sie werden hier aus den oben genannten Griinden préa-

sentiert, erldutert und mit kurzen Beispielen aus der Praxis ergénzt.

Typologische Vielfalt

Unter diesem Punkt fasst Stolze fiir die Ubersetzung das zusammen, was bereits in den Kapi-
teln tiber die Wirtschaftssprache angedeutet wurde — und zwar die Problematik der Vielfalt
dieser Sprache sowohl auf der horizontalen als auch auf der vertikalen Ebene. Wahrend sich
die Forschung bislang hauptsédchlich mit Pressetexten als reprisentativen Vertretern der wirt-
schaftlichen Texte beschiftigte (vgl. Hundt 1995: 28), betont Stolze, dass wissenschaftliche
Abhandlungen, Formulare oder Vertrige als repriasentativere Quellen zu sehen sind. Ein wei-
terer wichtiger Punkt, der bei der Ubersetzung von Wirtschaftstexten nicht auBer Acht blei-
ben darf, ist die Tatsache, dass nicht Fachwortschatz sondern Fachtext das Problematische
beim Ubersetzen von wirtschaftlichen Texten darstellt. Bei diesem Punkt beriihrt Stolze die
Frage des notigen Sachwissens, iiber welches im nédchsten Kapitel noch die Rede sein wird,
weil dieser Typ von Wissen einen der wichtigsten Komponenten von allen Kompetenzen von
UbersetzerInnen darstellt, die sich mit wirtschaftlichen Texten beschiftigen. Das Verstehen
des Textes als Ganzes stellt eine absolute Voraussetzung fiir ein gelungenes Translat dar und

entsprechende Sachkenntnisse fiir die iibersetzerische Tatigkeit sind somit unabdingbar.

Mehrere Textfunktionen

Die vertikale Vielfalt bezieht sich nicht nur auf diejenigen, die innerhalb eines bestimmten
Konzerns zusammen kommunizieren, sondern auch auf ihre externen Adressatlnnen, fiir die
Wirtschaftstexte produziert werden. Wirtschaftliche Texte verbergen in sich daher oft mehre-
re Funktionen, sodass der / die Ubersetzer / in den semantischen Inhalt des Textes so gut wie
moglich aufrechterhalten soll, um alle diese Funktionen auch im Zieltext beizubehalten. Ein
klassisches Beispiel fiir diese Textfunktionsvielfalt stellt z. B. ein Flugblatt dar. Dieser Text
vereint in sich mehrere Funktionen: Es dient primér als Kundeninformationsquelle, kann aber
auch als Teil der PR verstanden werden, zum Aufbau von Vertrauen durch Hinweise auf spe-

zielle Risikoverfahren. Letztendlich ist das Flugblatt auch als Marketinginformation fiir die-
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jenigen zu verstehen, die in der Firma arbeiten und die mittels des Flugblatts {iber aktuelle
Ausdriicke der Corporate Language informiert werden. Gleichzeitig dient es aber auch als
Fachinformation fiir VermittlerInnen, die das Produkt weiter an ihre Kunden und Kundinnen

anbieten.

Passepartoutworter

Ein ganz besonderes Problem in Texten iliber Wirtschaft stellen Termini dar, die sowohl als
Oberbegriffe aber auch als Unterbegriffe in einem Text nebeneinander stehen konnen. Diese
semantischen Spezifizierungsebenen lassen sich mit der gemeinsprachlichen Polysemie ver-
gleichen - nur mit dem Unterschied, dass es sich im Fall von Passepartoutwortern um nicht
allgemeine sondern fachliche Begriffsworter handelt. Das Problematische an ihnen ist, dass
fiir sie in der Zielsprache oft keine dquivalenten Ausdriicke zur Verfligung stehen. Das be-
deutet, dass ihre Ubersetzung in der Zielsprache nicht immer auch ein abstrakter Oberbegriff
ist wie in der Ausgangssprache. Typische Beispiele von solchen Begriffen in Wirtschaftstex-

ten sind unter anderem folgende: assets, money, securities oder share.

Das Finanzenglisch

Fast in allen mit Wirtschaft und Ubersetzung zusammenhingenden Arbeiten wird das soge-
nannte Finanzenglisch erwéhnt. Die englischen Termini sind besonders oft in Texten mit der
Investmentfonds-Thematik zu finden. Diese belegt z. B. auch das Finanzglossar, das auf der
Webseite von BNP Paribas Investment Partners zu finden ist. Begriffe wie alternative in-
vestment, backwardation oder bid-to cover ratio werden nicht iibersetzt. Um privaten Anle-
gerlnnen moglichst viele Informationen zur Verfiigung zu stellen, werden die einzelnen Ter-
mini auf der Webseite kurz beschrieben und erklért (vgl. BNP Paribas Investment Partners,
www.bnpparibas-ip.de, Stand: 25.8.2016).

Corporate Language

Zum Abschluss muss hier noch ein wichtiger Begriff erwdhnt und erldutert werden, der be-
reits einmal kurz angesprochen wurde - die Unternehmenskultur oder Corporate Identity.
Diese spielt bei internationalen Gesellschaften und Konzernen eine immer wichtigere Rolle.

Unter dem Begriff wird grundsétzlich Folgendes verstanden:

,,Die Unternehmenskultur ist die Basis fiir die Unternehmensidentitét, die formu-
liert wird im Unternehmensleitbild, das besteht aus der Leitidee, den Leitsdtzen und dem
Motto, die Basis sind fiir Design, Kommunikation und Verhalten, die als Instrumente der
Vermittlung zur Angleichung von Unternehmenskultur, Leitbild und Corporate Image
fiihren sollen.” (Herbst 1998)
Aus der Definition geht wieder ganz klar hervor, dass Kultur die fiihrende Position
beim Gestalten jedes menschlichen Handelns einnimmt. Die Corporate Identity ist ein sehr
umfassender Begriff, dessen Universum viele Unterthemen bilden. Fiir diese Arbeit steht

jedoch im Vordergrund ein ganz bestimmter Teil und zwar die sogenannte Corporate Langu-
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age. Diese bezieht sich auf das sprachliche, mit der Corporate Identity im Einklang stehende
Erscheinungsbild des Unternehmens. Die Corporate Language bezeichnet somit die offizielle
Unternehmenssprache als Ausdruck der Unternehmensidentitit, den Sprachstil, Corporate
Wording aber auch Guidelines zum Abfassen von Texten, die sowohl intern als auch extern

im Namen des Unternehmens produziert werden (vgl. Emmerling 2007: 9).

Wihrend viele WissenschaftlerInnen die kreative Seite der Unternehmenssprache und
ihre manipulative Macht betonen (vgl. Stolze 1999: 190), gibt es auch ihre restriktive Seite.
Das bedeutet, dass z. B. die externe Kommunikation eines Unternehmens auf die jeweilige
Kultur, in welcher der Text oder die in einer anderen Form verfasste Botschaft erscheinen
soll, angepasst werden darf - oder auch nicht oder nur bis zu einem bestimmten Grad. Die
zwei letzteren Fille beziehen sich auf viele Asset Management Gesellschaften, die strengen
Regeln unterzogen sind, die auch von zustindigen Behédrden iiberwacht werden. In Osterreich
ist das z. B. die Finanzmarktaufsicht, in Tschechien iibt die Rolle der Kontrolle iiber die Mar-
ketingmitteilungen von Wertpapierprodukten die Tschechische Nationalbank aus. Solche
Unternehmen miissen daher bei der Produktion von Marketingunterlagen fiir ihre PartnerIn-
nen, Kundinnen und Kunden ganz genaue Richtlinien beachten, denn ein Verstofl gegen sie
ist mit rechtlichen Konsequenzen verbunden. Fiir die Ubersetzungstitigkeit bedeutet es, dass
manche Stellen im Text moglicherweise nicht so libersetzt werden diirfen, wie es vielleicht
vom stilistischen Geschmack des / der Ubersetzers / Ubersetzerin angebracht wire, sondern
so, dass sie nur eine minimale (im idealen Fall gar keine) Abweichung vom Original aufwei-

sen.

Infolge dessen, was in diesem Kapitel iiber Kultur geschrieben wurde, ist es klar, dass
sich Kultur wie ein roter Faden durch alle Lebensbereiche zieht. Dasselbe gilt also auch fiir
die iibersetzerische Tétigkeit. Aufgrund des extrem breiten und gleichzeitig tiefen Umfangs
des wirtschaftlichen Bereichs, der in alle moglichen Richtungen gehen kann, stellen dieses
Gebiet und sein kultureller Aspekt aus der Sicht der Translatologie eine reiche Untersu-
chungsquelle dar. Die aus den bisherigen durchgefiihrten Untersuchungen gewonnenen In-
formationen erméglichen es den UbersetzerInnen, ihre kulturelle Kompetenz noch besser und
systematischer weiter zu vertiefen, denn diese stellt eine der wichtigsten Komponenten aus
der gesamten Menge an Fertig- und Fihigkeiten dar, die von professionellen UbersetzerInnen
erwartet werden. Neben der kulturellen Kompetenz gehort zur Ausriistung von Translatolo-
gen und Translatologinnen auf jeden Fall die Kompetenz des fachlichen Wissens oder des

Wissens um Texte, welche in den nichsten Kapiteln behandelt werden.
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5 Fachtexte und ihre Eigenschaften

Das folgende Kapitel liber Fachtexte geht dem nichsten Kapitel Fachwissen voran, in-
dem hier zuerst die Haupteigenschaften solcher schriftlichen Konstrukte beschrieben werden.
Aus dem daraus entstandenen Bild der vorgestellten Charakteristika lassen sich im weiteren
Schritt Schliisse dariiber ziehen, was solche Texte ausmacht und welche Wissensarten einge-

setzt werden miissen, damit ein zielgerechtes Translat entstehen kann.

Das Ziel jeder Wissenschaft ist es, ihre Horizonte zu erweitern. Um dieses Ziel zu er-
reichen, miissen die jeweiligen TeilnehmerInnen eines Fachbereichs iiber ihr Wissen explizit
kommunizieren. Sollte es aufgrund ihrer sprachlichen Barriere nicht mdglich sein, ist es die
Arbeit einer Ubersetzerin oder eines Ubersetzers, es ihnen zu ermdglichen. Das galt in der
Vergangenheit und es gilt auch heutzutage; mit der Globalisierung ist die Nachfrage nach
Wissensaustausch sogar noch stérker als je zuvor. Der Wissensaustausch im jetzigen Ausmafl
wire ohne Ubersetzerlnnen kaum denkbar. Die Translatorlnnen setzen sich aufgrund der
Verschiedenheit von Fachern mit einem breiten Spektrum von Texten auseinander. Heute
werden UbersetzerInnen mehr denn je mit Fachtexten konfrontiert. Laut Schmitt {ibersetzen
beinahe alle UbersetzerInnen iiberwiegend oder ausschlieBlich Fachtexte. Was einen Fachtext
ausmacht, ist nicht einfach zu definieren, denn es wird iiber alle mdglichen Themen disku-
tiert, die fiir manche Menschen ihren Berufsgegenstand darstellen - und somit erweist sich die
darauf bezogene Kommunikation als fachlich. Es ldsst sich daher behaupten, dass jeder Text
einen gewissen Grad an Fachlichkeit besitzt (vgl. 2002: 60-61).

Weil Fachtexte einen groBen Teil des regelmiBigen Einkommens fiir UbersetzerInnen
in der heutigen Welt ausmachen, ist fiir sie die Frage der Charakteristik solcher Texte von
grundsiétzlicher Bedeutung. Die Charakteristika der Fachtexte dient ihnen als eine niitzliche
Quelle beim Ubersetzungsprozess, seien es spezifische Unterschiede zwischen einzelnen
Fachbereichen, sprachliche Besonderheiten in Bezug auf eine konkrete Kommunikationssitu-
ation oder Merkmale, die mit einem spezifischen kulturellen Hintergrund zusammenhéngen,
wie im vorangegangen Kapitel sowohl auf der theoretischen Ebene als auch mit Hilfe von

praktischen Beispielen nachgewiesen wurde.

Bevor auf die Spezifika von Fachtexten im Allgemeinen eingegangen wird, wird an

dieser Stelle zuerst eine fiir diese Arbeit plausible Definition fiir Fachtexte angefiihrt:

,Ein Fachtext ist eine schriftliche oder miindliche Erscheinungsform von Fach-
sprache, genauer eine zusammenhéngende, sachlogisch gegliederte und abgeschlossene
komplexe sprachliche AuBerung, die einen titigkeitsspezifischen Sachverhalt widerspie-
gelt, situativ addquate sprachliche Mittel verwendet und durch visuelle Mittel, wie Sym-
bole, Formeln, Gleichungen, Graphika und Abbildungen ergidnzt sein kann.” (Gléser
1990:18)
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Ahnlich beschreibt den Begriff Fachtext auch Hoffmann (1998: 195). Laut ihm sind
fiir einen Fachtext seine relative thematische Geschlossenheit, eine klare Gliederung und

Struktur, Kohirenz, Komplexitit und die kommunikative Funktion charakteristisch.

Sehr detailliert widmet sich dem Thema Fachtexte und ihrer Struktur Roelcke in seinem
Buch Fachsprachen (2010: 91-107). Die von ihm beschriebenen Merkmale teilt er grundsitz-
lich in zwei Gruppen auf, von welchen sich die eine auf die Makrostruktur und die andere auf
die Mikrostruktur des Fachtextes konzentriert.

5.1 Makrostruktur von Fachten

Wenn iiber die Makrostruktur eines Fachtexts gesprochen wird, werden im Rahmen
von solchen Uberlegungen hauptsichlich zwei Begriffe in den Vordergrund gestellt: Kohisi-
on und Kohirenz. Unter Kohésion wird die &duflerliche Vermittlung von Einheiten sprachli-
cher oder semiotischer Natur verstanden. Der Begriff Kohédrenz verkorpert wiederum den
inhaltlichen Zusammenhalt dieser Einheiten. Nach Roelcke (2010: 93) handelt es sich somit
zusammenfassend um: ,,die fachtextuelle Grobgliederung, die im sprachlichen Bereich vom
Gesamttext iiber groflere Teiltexte und Kapitel bis hin zu einzelnen Absdtzen und gegeben-

falls zu deren weiterer Untergliederung reicht®.

Grundsitzlich ist die Funktion eines Textes seiner Form vorrangig. Anders ausgedriickt
bedeutet es, dass die Funktion eines Textes auch ohne formale Strukturierung auskommen
kann, wahrend duflerliche Gliederung in dem meisten Féllen erst in Verbindung mit der funk-
tionalen Intention als nutzbringend erscheint. Da bei fachlichen Texten die Deutlichkeit im
Vordergrund steht, wird im Rahmen ihrer Makrostruktur die sog. makrostrukturelle Isomor-
phie angestrebt. Das heif3t, dass zwischen der Form und Funktion strukturelle Parallelen zu
schaffen und miteinander in Einklang zu bringen sind, denn dies hat eine positive Auswir-
kung auf die Deutlichkeit des Textes. Die makrostrukturelle Isomorphie stellt aus diesem

Grund eines der wichtigsten Charakteristika von fachlichen Texten dar.

Die Textfunktion spielt dabei eine wegweisende Rolle, weil sie den Kontext des Ge-
samttextes steuert und infolgedessen sdmtliche Teileinheiten auf der makrostrukturellen und
mikrostrukturellen Ebene beeinflusst. Diese Teileinheiten {iben wiederum Einfluss auf die
Gesamtheit des Textes aus. ,,Die formale Gesamtheit eines Textes stellt sich hiernach als eine
lineare Folge von Texteinheiten dar, die funktional hierarchisch angelegt sind“, so Roelcke
(2010: 93).

Das Streben nach formaler und funktionaler Isomorphie gab den Anlass zur Bildung
von zahlreichen formalen Gliederungsschemata, die die Charakteristik von bestimmten
Textsorten widerspiegeln. Roelcke nennt diese Schemata Fachtextbausteine: Sie befinden

sich auf der Ebene der Makrostruktur sowohl im Einsatz der Wissenschaftssprache und
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Techniksprache als auch der Sprache von Institutionen. Die Textbausteine erscheinen in
Form von einzelnen makro- und mikrostrukturellen Teilpositionen im Text, die einen unter-
schiedlichen Verbindlichkeitsgrad aufweisen und in weiterer Folge mit konkreten Textfrag-
menten ausgefiillt werden sollen. Vorteile eines solchen Verfahrens liegen zum einen in der
Moglichkeit einer kontrollierten Textproduktion - und es trigt auch wesentlich zur Deutlich-
keit und Verstindlichkeit eines so produzierten Textes bei. Ein weiteres Positivum solcher
Vorgehensweisen stellt die Tatsache dar, dass bei so produzierten Texten auf ausdriickliche
Hinweise zu den betreffenden Teiltextfunktionen verzichtet werden kann. Dabei wird auch
die fachsprachliche Ausdrucksokonomie gesichert. Zu einer weiteren oft angewendeten Stra-
tegie zur Sicherstellung der fachsprachlichen Isomorphie gehort die typographische Gestal-
tung des Textes. Diese spiegelt sich z. B. in einer bestimmten Nummerierung von Kapiteln,
Einsetzen des Fettdrucks, Kursiva oder Unterstreichungen u.a. moglichen Kennzeichnungen

wider.

Neben den sprachlichen Textteilen der Makrostruktur sind fiir Fachtexte auch nonver-
bale Textelemente von grofer Bedeutung. Solche Bausteine konnen in unterschiedlicher
Form im Text erscheinen — sei es in Form von Fotografien, Zeichnungen oder in Gestalt von
Diagrammen, Kurvendarstellungen, Tabellen, Listen oder Matrixdarstellungen. Fiir fachliche
Texte iiber Investmentfonds spielen diese nonverbalen Textbausteine eine sehr bedeutende
Rolle, und deswegen werden sie im praktischen Teil der Arbeit entsprechend erldutert und
analysiert. Die nonverbalen Elemente konnen in Bezug auf den Text, in dem sie enthalten

sind, grundsitzlich folgende Funktionen erfiillen:

Ein illustrativer Charakter von nonverbalen Textelementen verleiht dem Fachtext bes-
sere Verstdndlichkeit und Akzeptanz bei seinen Rezipientinnen und Rezipienten. Konstitutive
nonverbale Textelemente verfiigen dariiber hinaus noch iiber einen zusitzlichen Informa-
tionsinhalt, welcher die sprachlichen Einheiten ergéinzt. Somit erfiillen sie neben der illustra-
tiven auch noch eine zusitzliche - konstitutive Funktion - die fiir die kommunikative Gesamt-
funktion des Textes und fiir seine Rezipientinnen und Rezipienten von Bedeutung ist.

Ein gutes Beispiel aus dem Bereich von Investmentfonds fiir die Kombination verbaler
und nonverbaler Textelemente ist weiter unten in Form eines Performance-Berichts eines
Fonds zu sehen. In diesem Fall werden die nonverbalen Textelemente nicht allein illustrativ,
sondern auch konstitutiv eingesetzt, indem das Diagramm den linearen Informationsfluss des
sprachlichen Textes im Kistchen zum einen grafisch widerspiegelt und zum anderen durch
weitere Informationen ergénzt — das Diagramm ermdglicht den Rezipientinnen und Rezipien-
ten, den kompletten Leistungsentwicklungszeitraum des Fonds zu sehen, wihrend die sprach-

lichen Teile nur bestimmte Zeitpunkte anzeigen.
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Abbildung Nr. 1: Performance Report
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ASEET MAMAGEMENT

Mehr Informationen iiber die Anwendung von nonverbalen Textelementen in einem
Text finden sich in einem nachfolgenden Abschnitt in Form eines Auszugs aus der in den
kommenden Kapiteln analysierten Priasentation iiber einen Investmentfonds. In der Présenta-
tion ist besonders gut sichtbar, dass manche nonverbalen Textelemente sowohl iiber eine il-
lustrative als auch eine konstitutive Charakteristik verfligen. Thre Aufgabe ist es, eine be-
stimmte Information fiir den Rezipienten oder die Rezipientin nicht nur verstidndlicher zu
machen, sondern die Grafik allein ist als ein exklusiver Informationstréger zu verstehen. Bei
Prasentationen solcher Natur ist das sehr oft der Fall. Der fachsprachlichen Wort6konomie
zugunsten wird auf lingere sprachliche Textbausteine verzichtet und stattdessen auf Dia-

gramme und dhnliche graphische Tools zugegriffen.

Ein Beispiel, mit dessen Hilfe die Rolle der oben besprochenen Gliederungsschemata
gut demonstriert werden kann, stellt Abschnitt Nr. 3 des 4. Hauptstiickes des Bundesgesetzes
iber Investmentfonds (Investmentfondsgesetz 2011 — InvFG 2011) (siche Abbildung Nr. 2)
die Beschreibung des sog. KID-Dokuments dar. In diesem Beispiel mit dem Titel Wesentliche
Informationen fiir den Anleger — Kundeninformationsdokument (Englisch: KIID — key investor
information document) wird ausfiihrlich erldutert, welche Informationen ein solches Doku-
ment enthalten muss. Zusammengefasst konnte das Dokument folgendermaf3en definiert wer-

den:
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»Das KID ist ein zweiseitiges Dokument, das die wesentlichen Informationen {iber einen
Fonds enthélt, wie etwa die Wesensart des Fonds, die anfallenden Gebiihren und Kosten sowie
die mit einer Anlage in den Fonds verbundenen Risiken. Die im KID enthaltenen Informationen
sind gesetzlich vorgeschrieben und ermdglichen einen einfachen Vergleich zwischen Fonds
verschiedener Verwaltungsgesellschaften. (M&G Investment, wwwmandg.com, Stand:
15.9.2016).

Da es sich um eine Textsorte mit einem rechtsverbindlichen Status handelt, ist die
Pflicht zur Einhaltung des Fachtextbauplans entsprechend ernst zu nehmen. Die zu umfas-
senden Angaben eines solchen Textes werden im Auszug aus der gesamten Rechtsvorschrift
fiir Investmentfondsgesetz 2011 — siche Abbildung Nr. 2 - unter arabischen Ziffern erldutert.
Der Zweck einer solchen Vorschrift liegt in der Sicherstellung eines vollstindigen Textes,
richtiger Gestaltung und Bereitstellung von verlédsslichen Informationen iiber den Fonds. Das
KID richtet sich an sog. KleinanlegerInnen, das heif3t, es handelt sich um Menschen, die zwar
iiber gewisse Kenntnisse aus dem Investmentbereich verfiigen konnen, ihre Tiefe ist jedoch
nicht ausreichend, um komplexe Formulierungen zu verstehen, die fiir professionelle Kun-
dinnen und Kunden — sprich VertreterInnen von Banken oder anderen institutionelle Einrich-
tungen - keine Verstindnishiirde darstellen. Das ist auch der Grund dafiir, warum in Punkt 4
ausdriicklich angefiihrt ist, dass im Kundeninformationsdokument ,,eine klare, prazise und
verstdndliche Sprache zu verwenden® ist und z. B. Jargon ausdriicklich zu vermeiden ist (vgl.
Europédische Union, Verordnung (EU) Nr. 583/2010 der Kommission vom 1. Juli 2010,
Amtsblatt der Europdischen Union, L 176/5). So kann sichergestellt werden, dass auch Laien
oder Menschen mit limitierten Kenntnissen iiber das Produkt verldsslich informiert werden,
die mit einer solchen Investition verbundenen Risiken verstehen und sich ihnen auch bewusst
sind. Die Verbindlichkeit der unten beschriebenen Punkte ist sehr grol3, weil die Inhaltspunk-
te des Textes - wie bereits erwdhnt wurde - rechtsverbindlich sind und die Einhaltung dieser
Bausteine ,,eine rechtliche Voraussetzung der Genehmigung fiir den Vertrieb* darstellt (Ro-
elcke 2010: 96).
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Abbildung Nr. 2: Gesamte Rechtsvorschrift fiir Investmentfondsgesetz 2011, Bundesgesetz
iiber Investmentfonds (Investmentfondsgesetz 2011 — InvFG 2011) - (Ausschnitt)

Inhalt des KID

§ 135. (1) Das KID hat geeignete Angaben zu den wesentlichen Merkmalen des betreffenden
OGAW zu enthalten und soll die Anleger in die Lage versetzen, Art und Risiken des angebotenen
Anlageprodukts zu verstehen und auf dieser Grundlage eine fundierte Anlageentscheidung zu treffen.

(2) Das KID hat Angaben zu folgenden wesentlichen Elementen des betreffenden OGAW zu ent-
halten:

1. Identitdt des OGAW und der zustdndigen Behorde des OGAW,

2. eine kurze Beschreibung der Anlageziele und der Anlagestrategie,

3. Darstellung der bisherigen Wertentwicklung oder gegebenenfalls Performance-Szenarien,
4. Kosten und Gebiihren, und

Risiko-/Renditeprofil der Anlage, einschlieBlich angemessener Hinweise auf die mit der Anlage in
" den betreffenden OGAW verbundenen Risiken und entsprechender Warnhinweise.

Diese wesentlichen Elemente muss der Anleger verstehen konnen, ohne dass hierfiir zusétzliche Do-
kumente herangezogen werden miissen.

(3) Das KID muss eindeutige Angaben dariiber enthalten, wo und wie zusitzliche Informationen
iiber die vorgeschlagene Anlage eingeholt werden konnen, einschlieBlich der Angabe, wo und wie der
Prospekt und die Rechenschaftsberichte und Halbjahresberichte jederzeit auf Anfrage kostenlos er-
héltlich sind und in welcher Sprache diese Informationen verfiigbar sind.

(3a) Das KID muss auch eine Erklarung dariiber enthalten, dass die Einzelheiten der aktuellen
Vergiitungspolitik, darunter eine Beschreibung, wie die Vergiitung und die sonstigen Zuwendungen
berechnet werden, und die Identitét der fiir die Zuteilung der Vergiitung und sonstigen Zuwendungen
zustandigen Personen, einschlieBlich der Zusammensetzung des Vergiitungsausschusses, falls es einen
solchen Ausschuss gibt, iiber eine Website zugéanglich sind, einschlieBlich der Angabe dieser Website,
und dass auf Anfrage kostenlos eine Papierversion zur Verfiigung gestellt wird.

(4) Hinsichtlich der genauen Ausgestaltung des KID im Sinne der Abs. 1 bis 3 ist die Verordnung
(EU) Nr. 583/2010 maBgeblich.

5.2 Mikrostruktur von Fachtexten

Die Kohision und Kohérenz sprachlicher oder semiotischer Einheiten sind fiir die Mik-
rostruktur von gleicher Bedeutung wie filir die Makrostruktur. Wenn im Rahmen der Mikro-
struktur {iber Einheiten gesprochen wird, dann werden damit Bausteine im engeren Sinne
gemeint, das heilit, keine ganzen Reihen von Sitzen, groflere nonverbale Elementeinheiten
oder ihre Kombination sondern einzelne Sétze oder Elemente. Die Kombination der makro-
strukturellen Grobstruktur mit der Feingliederung der Mikrostruktur ist das, was dem Text

seinen fachlichen Charakter verleiht.
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»~Form und Funktion mikrostruktureller Texteinheiten ergeben sich im Allgemeinen aus
der Funktion des entsprechenden Teiltextes als iibergeordneter Einheit der fachtextuellen Mak-
rostruktur und sind iiber diese mittelbar auch an Form und Funktion des Gesamttextes gebun-
den.* (Roelcke 2010: 102)

Die Neigung zur Isomorphie zwischen Form und Funktion ist fiir die Feingliederung
genauso von Bedeutung wie fiir die Makrostruktur. Die Herstellung der Isomorphie wird im
Rahmen der Mikrostruktur durch verschiede Strategien angestrebt, zu welchen nach Roelcke
(2010: 102-111) die folgenden gehoren:

Thema/Rhema-Strukturen

Die Thema/Rhema-Strukturen sind eine beliebte Strategie, die sowohl in allgemeinen als
auch in fachlichen Texten angewendet wird. Das Thema verkorpert in diesem Zusammen-
hang das bereits Erwdhnte oder Bekannte, wihrend unter Rhema das Unbekannte oder das
Neue gemeint ist. Auf diese Art und Weise werden dem Zielpublikum schrittweise neue In-
formationen vermittelt, wobei es sich immer auf das bereits Bekannte stiitzen kann. In dem
einfachsten Thema/Rhema-Model wird somit kontinuierlich das Rhema im nichsten Satz
zum Thema gemacht und dieses wird mit einem neuen Rhema ergénzt. Im anderen Model der
Thema/Rhema-Strategie werden einem einzigen Thema verschiedene Rhemata zugeordnet.
Wie es in der Praxis aussehen kann, zeigt die folgende Beispielsatzverbindung aus dem Flyer
Parvest Equity Best Selection Euro (BNPP IP, www.bnpparibas-ip.com, Stand: 15.8.2016).
The managers seek to identify these high-quality businesses by using a specific analysis tool,
which is called the Herfindahl-Hirschman Index (HHI) (Rhema 1). It is (Thema 1) also used
by the US Department of Justice to measure how concentrated an industry is and how tough
the competition is (Rhema 2). With this tool (Thema 1), the managers can focus on companies

operating in industries with few competitors and where it is difficult for new rivals to enter

(Rhema 3).

Rekurrenz und Isotopie

Rekurrenz und Isotopie treten in der Fachsprache in Form von wiederholten sprachlichen
Einheiten entweder in derselben oder in dhnlicher Bedeutung auf, wobei dadurch ganze Re-
kurrenz- bzw. Isotopieketten entstehen kdnnen. Dies gilt aber genauso fiir allgemeine Texte,
in welchen nach hohem Klarheitsgrad gestrebt wird. Zu den wichtigsten Methoden der Her-
stellung von Rekurrenz und Isotopie zéhlt die einfache und die transformierende Wiederho-
lung, Einsatz von Pro-Formen, Paraphrasen, Gebrauch von Synonymen, Hyponymen, Anto-
nymen oder Kohyponymen. Beispiele der aufgelisteten Strategien befinden sich zur besseren
Ubersicht in der folgenden Tabelle:
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Tabelle 1 : Verfahren zur Herstellung fachsprachlicher Rekurrenz und Isotopie

Verfahren Beispiel
Alpha steht fiir den Mehrwert, den ein Portfoliomanager durch
aktive Verwaltung gegeniiber dem Vergleichswert seines
) ) Marktes (Benchmark) erzielt. Ein positives Alpha bedeutet eine
Einfache Wiederholung Outperformance und ein negatives Alpha eine Underperfor-

mance. Das Alpha lésst sich zum Beispiel einfach anhand der
Differenz zwischen der Uberrendite des Fonds und der Bench-
markrendite ermitteln.

Gebrauch von

Pro-Formen

Ein Lebenszyklusfonds ist ein Anlagefonds, bei dem sich die
Allokation im Laufe der Zeit zugunsten von Vermdgenswerten
mit geringerem Risiko verdndert. Er eignet sich fiir AnlegerIn-
nen, die mochten, dass der Anteil sicherer Anlagen im Portfolio
automatisch fortlaufend zunimmt.

Transformierende Wie-

derholung

Die Wissenschaft der Wirtschaft untersucht den rationalen
Umgang mit Giitern, die nur beschriankt verfligbar sind. Im
deutschen Sprachraum wird die Wirtschaftswissenschaft iibli-
cherweise in die Bereiche Betriebswirtschaftslehre (BWL)
und Volkswirtschaftslehre (VWL) unterteilt.

Paraphrasierung

Die Wirtschaftswissenschaft untersucht den rationalen Umgang
mit Giitern, die nur beschrinkt verfiigbar sind. Im deutschen
Sprachraum wird die Okonomik iiblicherweise in die Berei-
che Betriebswirtschaftslehre (BWL) und Volkswirtschaftslehre
(VWL) unterteilt.

Gebrauch von (partiellen

Die Wirtschaftswissenschaft untersucht den rationalen Umgang
mit Giitern, die nur beschrinkt verfligbar sind. Zu den zwei

Synonymen) Teilbereichen der Okonomie gehort die Betriebswirtschaftsleh-
re und Volkswirtschaftslehre.

Gebrauch von Hypony- Die Betriebswirtschaftslehre gehort heutzutage zu den klassi-
schen Forschungsdisziplinen. Die Wissenschaft weist indessen

men eine sehr bewegende Geschichte auf ihrem Weg zur akademi-
schen Anerkennung.

Gebrauch von Kohypo- Wirtschaftsmathematik und Wirtschaftsrecht gelten im Rahmen

nymen eines Studiums der Betriebswirtschaftslehre als Hilfswissen-

schaften. Zu diesen zdhlt auch die Wirtschaftsstatistik.

Gebrauch von Antonymen

Betriebswirtschaftslehre ist ein Teil der Wirtschaftswissen-
schaft. So ist ihre Schwesterdisziplin, die Volkswirtschaftsleh-
re.

Frage/Antwort Konstruktionen

Das gleiche Ziel, ndmlich die Offenbarung von neuen Informationen, gilt auch fiir diese Stra-

tegie - und zwar in Form einer Frage/Antwort Konstruktion. Interessant an dieser Strategie

ist, dass sie oft im Rahmen der Makrostruktur als auch der Mikrostruktur eingesetzt wird.

Dementsprechend kann ein ganzer Abschnitt im Text oder eines von seinen Kapiteln zur Er-
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lauterung einer Frage benutzt werden. Im Rahmen dieses Abschnitts oder Kapitels konnen
dann mit Hilfe von jener Strategie auch mikrostrukturelle Einheiten gebildet werden. Roelcke
fiihrt als typische Beispiele Masterarbeiten oder Klausuraufgaben an, bei welchen die Frage
oft den Anlass zur Verfassung des gesamten Werkes gibt. Die Flexibilitit dieser Strategie und
ihrer Verwendung sowohl auf der makro- als auch auf der mikrostrukturellen Ebene veran-
schaulicht sehr gut das unten angefiihrte Beispiel — ein Ausschnitt aus dem sog. Due Dili-
gence Fragebogen, denn Fragebogen gehoren genauso zu den klassischen Reprisentanten
dieses Verfahrens. Ein Due Diligence Fragebogen ist in vielen wirtschaftlichen Teilbereichen
zu finden. In dem hier angefiihrten Beispiel handelt es sich um einen Fragebogen, dessen Ziel
es ist, den Interessentlnnen in einen bestimmten Fonds einen detaillierten Einblick in die
Struktur und Verwaltung des Fonds zu ermdglichen. Unten befindet sich ein Ausschnitt einer
solchen DD-Fragebogen-Vorlage. In diesem Auszug werden die mit dem Fonds verbundenen
Risiken erkundigt: Es ist ganz deutlich, dass sich auf das Thema bereits der Abschnittsunterti-
tel in Form einer Frage: What are the risks? richtet, und im Weiteren auch im Rahmen der
Mikrostruktur Einzelfragen gestellt werden, wie z. B.: How is the fund risk monitored and
managed? What tools/systems are utilized?, die den Interessentlnnen ein moglichst komple-
xes Bild tliber mogliche Risiken und den Umgang mit ihnen seitens der Investitionsspezialis-

tInnen vermitteln sollen, die mithilfe ihres Teams diesen Fragebogen auszufiillen haben.

1. What are the risks?
1.1. How is risk defined with respect to the Fund?
1.2. How is the Fund risk monitored and managed? What tools/systems are utilized?
1.3. Maximum determined investment risk of the fund along with its changes in the past 3 years.
1.4. Assessment of liquidity along with description of the liquidity policy (taking account of cash
and non-liquid assets in the portfolio)
1.5. Maximum value of the fund (if set)
1.6. Has the Asset Management Company ever had to suspend redemptions from the Fund? If

this was to happen in the future, what are the most likely circumstances?
Quelle: BNP Paribas IP, interne Daten

Um das Kapitel iiber Fachtexte und ihre Eigenschaften abzuschlieen, werden an dieser
Stelle noch sechs weitere Eigenschaften von (fachlichen) Texten aufgelistet, welche jedem
Autor von Fachtexten bekannt sein sollten (vgl. Roelcke 2010: 107-111). Ihre Beachtung
trigt zu einer gelungenen Produktion von fachlichen Texten bei. Weil alle UbersetzerInnen
ebenso als Autorlnnen angesehen werden konnen, sollten sie auch diese Texteigenschaften
kennen und sich daran halten, damit die kommunikative Funktion der von ihnen produzierten

Ubersetzungen auch bestmdglich erfiillt ist.
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Intentionalitdt

Unter Intentionalitdt wird das Streben von Textproduzentlnnen verstanden, die Botschaft in
Form eines Textes richtig zu présentieren. Dabei muss bei der Intentionalitét eines Fachtextes
immer beachtet werden, dass das Ziel des Textes ist, den Rezipientlnnen eine ganz bestimmte
Information mit einer ganz bestimmten Wirkung zur Verfligung zu stellen. Auflerdem miissen
auch die RezipientInnen selbst von dem / der Textverfasser / in bei der Produktion ihres Tex-
tes beriicksichtigt werden, weil jede Rezipientengruppe iiber ganz spezifische Merkmale in
der Ausdrucksweise verfiigt, die bei der Produktion des Textes einzuhalten sind.

Akzeptabilitat

Ahnlich wie es bei der Intentionalitit der Fall ist, hingt die Eigenschaft Akzeptabilitit direkt
mit den Rezipientlnnen des Textes zusammen. Diese miissen den Zieltext als fiir sie relevant
anerkennen. Die Erfiillung von kommunikativen Erwartungen der Rezipientlnnen ist bei
Fachtexten umso wichtiger, denn erst, wenn ein solcher Text von ihnen akzeptiert wird, wird
auch die darin enthaltene Information verarbeitet. Ob ein Text akzeptiert wird, hingt von
seinen VerfasserIlnnen, von den darin enthaltenen Informationen und auch von der Gestaltung
des Textes ab. Nur, wenn in den Augen der Rezipientlnnen alle diese Punkte als positiv aus-

gewertet wurden, gilt fiir sie der Text als eine verldssliche und seridse Informationsquelle.

Informativitat

Fachtexte dienen, wie bereits gesagt, der Vermittlung einer Information oder Instruktion, die
als solche auch akzeptiert wird. Dabei sind zwei Begriffe zu unterscheiden und zwar die ab-
solute und relative Informativitdt von Texten. Die absolute Informativitét bezieht sich auf die
Sachverhalte der dargebotenen Informationen, wéhrend relative Informativitit laut Roelcke
entweder ,,von der Kompetenz des Rezipienten oder von dem Verhéltnis zwischen sprachli-
chem Aufwand einerseits und Darstellung oder Anleitung andererseits abhidngig zu machen
st (2010: 109). Grundsitzlich gilt, dass die absolute Informativitit in Texten der hdheren

vertikalen Ebene im Vergleich zu Texten der tieferen vertikalen Ebene grof3er ist.

Situationalitat

Alle drei bereits genannten Eigenschaften von (Fach)Texten stehen in direkter Verbindung
mit dem Kontext, in welchem der Text entsteht. Die Situationalitiit ldsst sich dementspre-
chend aus unterschiedlichen Blickwinkeln betrachten. Als erster Gesichtspunkt gilt der Fach-
bereich und seine horizontale und vertikale Einordnung, zweitens die fachliche und sprachli-
che Kompetenz sowohl der Autorlnnen als auch der Rezipientlnnen, im Weiteren dann
sprachliche und semiotische Gegebenheiten, wie z. B. die Wahl von mehr oder weniger ver-
bindlichen Textsorten, und nicht zuletzt auch der globale Kontext, in welchen der Text einge-

setzt ist.
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Intertextualitdt

Eine weitere Eigenschaft von Texten, die nicht auler Acht gelassen werden darf, ist die Inter-
textualitidt: Das bedeutet, dass Texte von anderen Texten beeinflusst werden. Thre Verflech-
tung miteinander spiegelt sich sowohl in ihrer Darstellung der Inhalte als auch in ihrer forma-

len Gestaltung wider.

Objektivitit fachsprachlicher AuRerungen

Die oben erlduterten Eigenschaften weisen deutlich darauf hin, dass ein Fachtext von multip-
len Kommunikationsbedingungen gepragt wird. Daher ist die Forderung nach einer absoluten
Objektivitiit als ein unerreichbares Ziel zu sehen. Die Objektivitiit fachsprachlicher AuBerun-
gen steht vielmehr in Relation zu den Menschen, die sie kommunizieren und dabei selbst

einen Teil eines kulturellen Rahmens bilden.

Sei es die Mikro- oder Makrostruktur, wenn es auf Fachtexte ankommt, wird im Rah-
men dieser zwei Ebenen ein gemeinsames Ziel angestrebt - und zwar mithilfe von lexikali-
schen, grammatikalischen und textuellen Besonderheiten die Fachkommunikation zu ermog-
lichen und effektiv zu gestalten, wobei jene Faktoren auch den Grad der Fachlichkeit mitbe-
stimmen. Fiir diese Arbeit, deren Fokus auf Texten aus dem Bereich der Investmentfonds
liegt, konnen die Charakteristika von Fachtexten auch als Orientierungspunkte gesehen wer-
den, mit derer Hilfe es moglich ist, einzelne Texte und Textsorten systematisch zu untersu-
chen.

Der unterschiedliche Grad an Fachlichkeit ist fiir Translatorlnnen auch ein Schwierig-
keitsgradindikator. Je fachlicher ein Text, desto tiefere Fachkenntnisse werden von Uberset-
zerlnnen erwartet, um ein gelungenes Translat produzieren zu konnen. Das Sachwissen bzw.
Fachwissen ist daher aus der Sicht der Ubersetzerlnnen von groBer Bedeutung: Nur wenn
dieses vorhanden ist, kann sichergestellt werden, dass der Ausgangstext von ihnen richtig
verstanden wurde. Erst dann kdnnen sie mit den darin enthaltenen Informationen so arbeiten,

dass ein zielgerechtes Translat entsteht.

6 Wissensarten im Rahmen der Fachiibersetzung

Der Grund, warum dem Thema Fachwissen in dieser Arbeit ein ganzes Kapitel gewid-
met ist, wurde bereits kurz in der Einleitung angesprochen. Der folgende Teil geht nun noch
mehr in die Tiefe und soll die Wichtigkeit des fachlichen Wissens fiir die iibersetzerische
Tatigkeit klar darstellen, denn ein Mangel daran fiihrt oft entweder zu einer misslungenen
Produktion und/oder zu langwieriger Recherchearbeit, um das fehlende Fachwissen nachzu-

holen.
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Von professionellen Ubersetzerlnnen wird eine Reihe von Kompetenzen erwartet. Die
Kompetenz des fachlichen Wissens steht in direkter Verbindung mit der Kompetenz, einen
Text zu verstehen. Diese ist eine der grundlegendsten Kompetenzen, iiber die ein / eine
Ubersetzer / in verfiigen muss, sollten ihre Leistungen von professioneller Qualitit sein. Nur
wenn sie den Ausgangstext verstehen, erfiillen sie damit die erste Voraussetzung fiir eine
gelungene Ubersetzung. Beim Textverstindnis geht es selbstverstindlich darum, die zu iiber-
setzende Information zuerst auf der sprachlichen Ebene dekodieren zu konnen. Bei Fachtex-
ten und besonders bei Fachtexten mit hohem Spezialisierungsgrad wird von UbersetzerInnen
dann zusétzlich auch entsprechendes Sachwissen erwartet, mit dessen Hilfe sie die semanti-
sche Ebene des Textes richtig entschliisseln kdnnen, um ihn dann im néchsten Schritt auch
zielgerecht libersetzen zu konnen (vgl. Schmitt 2002: 65). Das Dekodieren des Fachlichen
im Text ist dabei alles andere als einfach, denn wie Gerzymisch-Arbogast (1999: 5) schreibt:

»Das zum Verstindnis eines fachlichen Textes notwendige Fachwissen (Systemebene)
erscheint in fachlichen Texten (Individualebene) nicht in seiner Gesamtheit oder systematisch
in bestimmten Aspekten, sondern getupft (Schwittala 1987:135 zit. nach Gerzymisch-
Arbogast) und verlangt vom Leser oder der Ubersetzerin hiufig die Bezugnahme auf dieses
Wissen durch fachliche Hypothesen zur Herstellung der Kohérenz von Texten.*

Bevor hier auf die einzelnen Wissensarten eingegangen wird, von denen das Sachwis-
sen im Rahmen dieser Arbeit im Vordergrund steht, sollte nun kurz auch der Begriff des

Wissens erldutert werden - und zwar aus der Perspektive des Fachiibersetzens.

Grundsitzlich wird zwischen implizitem Wissen und explizitem Wissen unterschieden.
Implizites Wissen ist individuell und unbewusst, d. h. es wird nur von der jeweiligen Person
besessen. Dieses implizite Wissen kann durch Kommunikation zu explizitem Wissen umge-
wandelt werden und steht dann auch anderen Menschen zur Verfiigung, die es als Grundlage
fiir Erweiterung und Vertiefung fiir ihr Wissen benutzen konnen. Ein Teil des impliziten
Wissens ist angeboren, andere Teile werden erst im Laufe der Zeit erlernt. Eine Sprache er-
lernen zu kdnnen, gehort zu angeborenen Féhigkeiten von Menschen. Welche Sprache es
dann aber ist, hdngt von der Kultur und dem Gesamtkontext ab. Genauso funktioniert es
beim Ubersetzen und Dolmetschen. Beide Fihigkeiten basieren auf der Voraussetzung, dass
der / die Ubersetzer / in oder Dolmetscher / in bereits eine bestimmte Sprache beherrscht,
welche dann als Grundlage fiir das Erlernen der transkulturellen Kommunikation dient. Die
am Anfang expliziten Wissensinformationen werden durch Training, Erfahrungen und prak-
tische Anwendung ins implizite Wissen umgewandelt. (vgl. Budin 2002: 75).

Hinsichtlich des Fachiibersetzens konnen grundsétzlich drei Wissensarten unterschie-
den werden: Sprachwissen, Sachwissen und Translationswissen (vgl. Gerzymisch-Arbogast
1999: 3ff). Moglichst umfangreiches Wissen iiber die Sprachen ist die erste Voraussetzung
fiir ein zielgerechtes Translat. Dieses Wissen bezieht sich auf Grammatik, Stilistik, Sprach-

pragmatik, Lexik, Semiotik usw. Translatorisches Methodenwissen bezieht sich auf das spe-
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zielle Wissen, das im Rahmen eines Ubersetzungsprozesses aktiv eingesetzt werden muss.
Damit héngt Wissen iiber unterschiedliche Methoden und Strategien des Transfers von
Fachwissen aus der einen Sprache in die andere zusammen. Dies steht mit dem Wissen iiber
die Sprachen, iiber ihre Terminologie und interkulturellen Kontext in direkter Verbindung
(vgl. Budin 2002: 76f). Das {ibersetzungsbezogene Wissen verkorpert die kontrastive Kom-
ponente der anderen Wissensarten in Bezug auf die Ausgangs- und Zielsprache. Dieses Wis-
sen dient als Grundlage fiir pragmatische Entscheidungen, die im Rahmen der Vertextung in
der Zielsprache getroffen werden (vgl. Gerzymisch-Arbogast 1999: 8).

6.1 Fachgebietsspezifisches Sachwissen

Neben dem sprachlichen und translatorischen Wissen steht im Fall einer fachlichen
Ubersetzung, die von UbersetzerInnen erwartet wird, das Wissen iiber die kommunizierten
fachlichen Sachverhalte im Vordergrund. Wie aus vielen Werken nachvollziehbar ist (vgl. z.
B. Reiss et al. 1995), ist das Verstehen seitens der Ubersetzerlnnen eine der ersten Voraus-
setzungen dafiir, dass der Ausgangstext zielgerecht iibersetzt wird. Laut Rickheit et al.
(1985: 58) liefert das Sachwissen die Vorstellungsbasis iiber die im Text angesprochenen
Sachverhalte und ermdglicht somit auch, fiir den Ubersetzungsprozess relevante Entschei-
dungen tiiber den Text zu treffen. Wie etwas interpretiert wird, hingt von den vorhandenen
kontextspezifischen Informationen ab, wobei erst auf Basis des gesamten Hintergrundwis-
sens Interpretationsschliisse gezogen werden diirfen. Daher ist es beim Fachiibersetzen nicht
ausreichend, nur den Fachwortschatz zu beherrschen. Das Terminologiewissen ist ungetrennt
mit der begrifflichen Ebene und daher mit dem Sachwissen verflochten. Als typisches Bei-
spiel dieser Verflechtung fiihrt Jahr (1996: 25) das Wort rot an. Beim Horen dieses Wortes
wird meistens gleich an Blut gedacht. Der / die Horer/ in weil3, das Blut rot ist, weil ihnen
der Inhalt des Wortes Blut bekannt ist.

Bei allen Wissensarten, und somit auch beim Sachwissen, funktioniert die Aneignung
individuell. Wenn man iiber Aneignung von Fachwissen spricht, wird darunter ein Prozess
verstanden, in dessen Verlauf jeder Mensch sein eigenes, individuelles Fachwissen erschafft

und weiter ausbaut (vgl. Grucza 2012: 155).

Weil UbersetzerInnen Fachleute fiir die Textproduktion sind und keine schreibenden
Wirtschaftsjournalistinnen oder PhysikerInnen, miissen sie imstande sein, zu erkennen, wann
sie das fehlende Sachwissen nachholen miissen (vgl. Barczaitis 2002: 178). Da die Entwick-
lung von wissenschaftlichen Disziplinen, seien es Bereiche wie Wirtschaft, Recht oder Ge-
sundheitswesen, mit extremer Geschwindigkeit voranschreitet, bedeutet das fiir Translato-
rInnen eine groBe Herausforderung. Auch aus diesem Grund ist es fiir UbersetzerInnen ext-

rem wichtig, sich stindig weiterzubilden (vgl. Grucza 2012: 126). Aufgrund dieser immer
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grofleren Spezialisierungsanforderungen werden Fachiibersetzerlnnen sogar gezwungen, sich
nur auf bestimmte Fachgebiete oder sogar Teilfachbereiche zu konzentrieren, um eine wirk-

lich repridsentative Fachkenntnistiefe zu erreichen (vgl. Budin 2002: 77).

Aus den bisherigen Abhandlungen, die die Wichtigkeit der einzelnen Wissensarten
analysieren, ldsst sich auf jeden Fall schlieBen, dass erst durch die Einbringung des Ge-
samtwissens eine erfolgreiche Ubersetzung produziert werden kann. Zu welchem Ausmal3
dazu die eine oder andere Wissensart beitrdgt, ist nur schwierig (wenn tiberhaupt moglich)

zu messen, weil sie stark vom individuellen Ubersetzungsauftrag abhingig ist.

Laut Gerzymisch-Arbogast (vgl. 1999: 3) betrifft die Schwierigkeit der eindeutigen
Entscheidung iiber den Vorrang von Sprachwissen vor Fachwissen oder umgekehrt auch die
Frage, ob eine fachliche Ubersetzung besser von professionellen Ubersetzerlnnen oder von
Fachpersonen aus dem jeweiligen Fach durgefiihrt wird. Da beide Lager ganz unterschiedli-
che Positionen vertreten, ist eine mdgliche Ubereinstimmung unwahrscheinlich. Sprachex-
pertinnen und Sprachexperten behaupten, dass das Fachwissen relativ schnell angeeignet
werden kann — im Rahmen eines akademischen Studiums betrigt die Frist vier bis fiinf Jahre
oder auch kiirzer, wenn man sich nur auf die Vermittlung von Sachinhalten konzentrieren
wiirde, dann moglicherweise noch kiirzer. Im Gegensatz dazu ist ihrer Meinung nach das
Erlernen einer Sprache auf dem Native-Speaker Niveau ein lebenslanges Projekt, welches
bis zu einem begrenzten Ausmal} nur z. B. durch ein Zweitstudium im Ausland angeeignet
werden kann. Laut Fachexpertinnen und Fachexperten sei aber ,,Das Wissen um die Zusam-
menhénge im Fach fiir das Verstehen und die Produktion eines zusammenhingenden Textes
unverzichtbare Voraussetzung und habe Vorrang vor der sprachlichen Korrektheit oder Ele-
ganz.” (Gerzymisch-Arbogast 1999: 4)

Schliissige Argumentation bieten beide Seiten. Im Interesse beider Parteien und haupt-
sachlich der Translation ist auf jeden Fall, sich das niitzliche von beiden Lagern heranzuzie-
hen und es als Basis fiir eigene Konzepte zu benutzen. Nachdem hier bereits die einzelnen
Wissensarten des Translationsprozesses beschrieben wurden, sollten im kommenden Kapitel
ihre Rollen im Laufe der einzelnen Ubersetzungsphasen niher erliutert werden, auch wenn,
wie bereits gesagt wurde, diese Art von Beurteilungen nur relative Giiltigkeit besitzen. Thr
Sinn liegt vor allem im Streben nach einer gewissen Systematik im Rahmen von translatori-

schen Untersuchungen, mit deren Hilfe dieser Bereich strukturierter erforscht werden kann.

Die einzelnen Wissensarten und ihre Relevanz im Rahmen des Translationsprozesses
lassen sich grundsitzlich in drei Phasen aufteilen - in die Wissensvoraussetzungen der Re-
zeptionsphase, der Transferphase und der Produktionsphase. Auch wenn es nur schwer,
wenn iiberhaupt mdglich ist, pauschal zu entscheiden, welche Voraussetzungen fiir welche

Phase von groferer oder kleinerer Bedeutung sind, ist diese Gliederung fiir die Translations-
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wissenschaft aus der systematischen Sicht von Relevanz, weil dank der Analyse der einzel-
nen Phasen die Gesamtheit der translatorischen Kompetenz sehr gut zum Ausdruck kommt

und ihre Optimalisierung fordert.

Wissensvoraussetzungen in der Rezeptionsphase

In der Rezeptionsphase des Translationsverfahrens liegt das Hauptaugenmerk auf dem
Verstehen des Ausgangstextes. Obwohl hier zur Hilfe Fachwdrterbiicher oder terminologi-
sche Datenbanken herangezogen werden konnen, mit denen sich einzelne Fachausdriicke
unproblematisch recherchieren lassen, heifit das immer noch nicht, dass der Text reibungslos
dekodiert werden kann. Wie ofters in unterschiedlichen Werken und auch in dieser Arbeit
betont wurde, ist Fachiibersetzen nicht mit Terminologiearbeit zu verwechseln. Die Schwie-
rigkeit von Fachtexten - und Wirtschaftsfachtexten im Besonderen - ergibt sich sehr oft aus
Variationen eines bestimmten Terminus, die im Text zu finden sind. Sobald z. B. ein Fach-
begriff mit einem Synonym ersetzt werden soll, kann fiir die mit der Ubersetzung beauftragte
Person, bei der Fachwissensdefizite bestehen, eine uniiberwindbare Hiirde entstehen. Die
Fachperson wird eine solche Stelle im Text tiberhaupt nicht als problematisch wahrnehmen
und dank ihres Wissens findet sie automatisch eine passende Umformulierung. Fachiiberset-
zerInnen miissen im Gegensatz dazu zuerst einen solchen Sachverhalt begreifen und erst im
nichsten Schritt kdnnen sie eine entsprechende Strategie in Bezug auf das Umformulieren

auswahlen (vgl. Gerzymisch-Arbogast 1999: 10).

Das Fachwissen macht das Textverstehen deutlich leichter, wenn nicht sogar tiberhaupt
erst moglich (vgl. ebd.). TranslatorInnen miissen aber trotzdem keine Fachleute sein. Es wird
von ihnen erwartet, dass sie den Ausgangstext fachlich verstehen. Der / die Ubersetzer / in
muss in einem konkreten Fall z. B. wissen, was einen bestimmten Corporate Bond ausmacht,
sie miissen aber weder die Verwaltungs- noch Entscheidungsprozesse im Rahmen eines sol-
chen Fondsportfolios kennen. Nicht unbegriindet ist also die Behauptung, dass die Qualitit
von Fachiibersetzerlnnen groBer ist, wenn sie sich auf konkrete Fachgebiete spezialisieren.
Durch die Spezialisierung steigt einerseits ihre Sicherheit und andererseits die Vorausset-
zung, dass sie den Auftrag zielgerecht erfiillen (vgl. Schmitt, 2002: 66-67).

Wissensvoraussetzungen in der Transferphase

In der Transferphase geht es darum, die einzelnen Wissensarten sowohl auf der Ebene
des Sachwissens als auch des Wissens um die transkulturelle Kommunikation kontrastiv ein-
zusetzen, um ein qualitativ hochwertiges Translat produzieren zu konnen. Im Rahmen des
Ubersetzungsprozesses bezieht sich dieses Wissen auf mdgliche Systemunterschiede in den
Kulturen der Ausgangs- und Zielsprache, die sich sowohl in der Makro- als auch Mikrostruk-
tur der Texte widerspiegeln. Aus der Beschreibung geht klar hervor, dass die Transferphase

sowohl fiir Fachpersonen als auch fiir Textexpertinnen und Textexperten die schwierigste
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Phase im Rahmen des Ubersetzungsprozesses darstellt. Einfacher macht es auch die Tatsache
nicht, dass es kaum kontrastive Werke gibt, die das Textwissen und Fachwissen beschreiben
und als didaktische Grundlage verwendet werden kdnnten: Umso vorsichtiger muss in dieser

Phase vorgegangen werden (vgl. Gerzymisch-Arbogast 1999: 11fY).

Wissensvoraussetzungen in der Produktionsphase

In der Produktionsphase wird vor dem Hintergrund der Wissensvoraussetzungen auf al-
len bis jetzt genannten Ebenen ein Zieltext verfasst. Dabei miissen viele Punkte gut erwogen
und anschlieBend Entscheidungen getroffen werden, sei es auf der mikrostrukturellen oder
makrostrukturellen Ebene. Die UbersetzerInnen miissen sich stindig des Folgenden bewusst
sein:

,»das kontrastive Wissen im Fach (Fachvokabular und Begriffssysteme und deren
Variationsmdglichkeiten) und das Wissen um Texte (Modalitdten der Vertextung auf der

Grundlage der zielsprachlichen und zielkulturellen Textsortenkonventionen) wirken in-
tegrativ zusammen.“(Gerzymisch-Arbogast 1999: 13).

In der Produktionsphase spiegeln sich somit alle Entscheidungen und Kenntnisse wider,
die mit den vorangegangenen zwei Phasen zusammenhidngen. Nur wenn die notigen Wis-
sensvoraussetzungen in allen drei Phasen des Ubersetzungsprozesses erfiillt sind, kann ein

zielgerechtes Translat verfasst werden.

Bis heute gibt es keine wissenschaftlichen Beweise dafiir, welche Art des Wissens
Vorrang hat. Fiir eine lange Zeit wurde behauptet, die Prioritit gehore dem Fachwissen. In
der letzten Zeit wird aber die Tendenz beobachtet, fachliche Texte von Muttersprachlerlnnen
iibersetzen zu lassen, woraus sich schlielen ldsst, dass die Bedeutung des Wissens um Texte
immer mehr an Wichtigkeit gewinnt. Dabei ist die Frage der Vorrangigkeit zwischen Fach-
und Sprachwissen weniger wichtig im Vergleich zu Bemiihungen nach systematischen Dar-
stellungen dieser zwei Wissensarten in Bezug auf den Ubersetzungsprozess und ihre Wirkung
auf die makro - und mikrostrukturelle Sachverhalte, dank welcher eine Methodik des Fach-
iibersetzens entwickelt werden konnte, die in den Vordergrund nicht nur die Terminologie
sondern auch komplexe TextmaBstibe wie Kohdrenz, Informationsgliederung oder interkul-

turelle Textsortenkonventionen stellt (Gerzymisch-Arbogast 1999:14).
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7 Textsorten und Fachtexte

Um den im vorherigen Kapitel erwidhnten Textmalstiben oder auch Kriterien systema-
tisch nachgehen zu konnen, ist es verniinftig, flir sie eine gewisse Ordnung zu schaffen. Egal,
ob Texte allgemeiner oder fachlicher Natur, alle verfiigen iiber eine gewisse Struktur, die sich
auf Basis von bestimmten Merkmalen beschreiben ldsst. Manche Besonderheiten werden von
bestimmten Texten geteilt. Diese Gruppen von Texten, die eine gewisse Anzahl von gemein-
samen Merkmalen aufweisen, werden im Allgemeinen als Textsorten definiert (Linke et al.
2004: 278). Die Kombination von mehreren gemeinsamen Merkmalen setzt sich sowohl aus
textinternen und textexternen Faktoren zusammen, die fiir die jeweilige Textsorte einen un-
terschiedlichen Wichtigkeitsgrad haben konnen (vgl. Messina 2015: 141). Das ist auch der
Grund, warum die textinternen und textexternen Faktoren im letzten Kapitel vorgestellt und
ausfiihrlich erldutert wurden. Die Fachtextsorten einzelner Fachbereiche mit unterschiedlichs-
ten fachlichen Abstraktionsebenen reichen dabei von Lehrbiichern bis zu populdrwissen-
schaftlichen Zeitschriften (vgl. Roelcke 2002:41).

Auch wenn die Definition des Begriffes Textsorte duBerst komplex und daher auch
schwierig kompakt zusammenzufassen ist, stellt sie fiir die Untersuchung von Fachtexten
eine zusitzliche Moglichkeit dar, ihrem Entstehungsprozess nachzugehen. Dariiber hinaus
konnen Fachsprachen bzw. Fachtexte mit der Hilfe von Textsorten und ihren Charakteristika
feiner und ausfiihrlicher analysiert werden. Das Versprechen dieser Erkenntnis regte und regt
viele LinguistInnen dazu an, Modelle zur Fachtexttypologie und Fachtextanalyse zu erstellen
(vgl. Ludwig 1999). Die bisher prasentierten Modelle wie z. B. Textsortengliederung von
Mohn und Pelka (1984), Glaser (1990) oder Gopferich (1995) zeigten:

,»,dass die zahlreichen Fachtextsorten, die sich im Laufe der-Fach- und Sprachgeschichte
herausgebildet haben, nur schwer durch eine wie auch immer angelegte Systematik erfasst
werden konnen, da diese kaum eine hinreichende Differenzierung dieser Textsortenvielfalt
zuldsst. Vor diesem Hintergrund muss eine fachsprachenlinguistische Textsortengliederung zu
dem gegenwirtigen Stand der Forschung immer an den wissenschaftlichen Fragestellungen
ausgerichtet sein, unter denen sie jeweils zum Einsatz kommt; eine Fachtextsortengliederung
per se erscheint also kaum sinnvoll.” (Roelcke 2010: 45)

Diese treffende Zusammenfassung bietet auch eine Erkldrung dafiir, warum im Beson-
deren wissenschaftliche Textsorten der Medizin, des Rechts und der Wirtschaft als die am
tiefsten erforschten gelten, denn es handelt sich um Bereiche, in welchen sehr viele Texte
produziert und iibersetzt werden und ihre Systematisierung fiir viele Menschen daher von

groflem Interesse ist.

Die Ursache von unzureichenden Klassifikationsversuchen liegt unter anderem auch
darin, dass es aufgrund von unzéhligen Definitionsversuchen von Begriffen wie Textsorte,

Textart, Textgattung oder Textklasse zu unterschiedlichen Interpretationen kommt. Uber ih-
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ren Gebrauch herrschen daher auch zu viele Meinungsverschiedenheiten (vgl. Reiss et.al.
1995: 92).

Wenn nichts anderes, brachten die bisher durchgefiihrten Untersuchungen zumindest
einige Wegweiser, die fiir die weitere Arbeit auf dem Gebiet der Translationswissenschaft
von Bedeutung sein konnen. Hervorgehoben wird z. B. die Wichtigkeit von Durchfiihrungen
von sogenannten kontrastiven Fachtextanalysen, um den Vergleichspotenzial der einzelnen
Analyseteile nutzen zu konnen. AuBerdem konnten die auf die Textsortentypologie ausge-
richteten Untersuchungen in Bereichen wie z. B. Fachsprachenunterricht, Vereinheitlichung
von Fachiibersetzungen oder Einfiihrung von standardisierten Fachtextsorten ihren Beitrag
leisten, indem sie den praxisgeprigten Alltag erleichtern (vgl. Ludwig 1999: 92). Auch wenn
eine allgemeine Typologie von Textsorten noch nicht mdglich ist, verbergen derartige Unter-

suchungen fiir Teilbereiche einzelner Facher ein enormes Erkenntnispotenzial.

In der wissenschaftlichen Literatur werden zum Begriff Textsorte unterschiedliche Po-
sitionen eingenommen. Bereits seit den siebziger Jahren wird {iber den Terminus in der Lin-
guistik eifrig diskutiert. Neben der bereits am Anfang des Kapitels angefiihrten Aussage zum
Begriff Textsorte und ihrer Zusammensetzung aus textexternen und textinternen Merkmalen

wird der Begriff von Lux wie folgt beschrieben:

,,Eine Textsorte ist eine im Bereich der kohérenten verbalen Texte liegende kompetenti-
ell anerkannte und relevante Textklasse, deren Konstitution, deren Variationsrahmen und deren
Einsatz in Kontext und umgebenden Handlungstypen Regeln unterliegt. Ein Teil der Identitat
eines Textes besteht in seiner Textsortenzugehorigkeit. (1981: 273).

Aus den bisherigen Definitionsversuchen ldsst sich ableiten, dass Textsorten als Muster
oder Schemata der Sprache gesehen werden, die sich im Laufe der Zeit entwickelten. Die
geschichtliche Evolution spiegelt sich in Textsorten wider, weil sich die mit ihnen zusam-
menhéingenden Institutionen wie alle anderen Bereiche des menschlichen Lebens im Laufe
der Zeit an die steigende Komplexitit der kommunizierten Sachverhalte anpassen mussten.
Als natiirliche Folge stiegen die Anforderungen an eine prézise Organisation von einzelnen
Verfahren im Rahmen von allen gesellschaftlichen Institutionen. Diese gaben den Anlass zur
Entstehung von Textsorten (vgl. Hundt 1995: 73). In der heutigen Welt gelten sie als ein an-

erkannter Mal3stab fiir kompetente menschliche Interaktion.

Das Konzept von Textsorten wird von vielen wissenschaftlichen Bereichen unter die
Lupe genommen — seien es LinguistInnen, HistorikerInnen oder Translationswissenschaftle-
rInnen. Jeder betrachtet das Phidnomen aus seiner eigenen Perspektive, wobei die Translati-
onswissenschaft, wie hier bereits mehrmals angesprochen wurde, sich meistens um das kom-
plexeste Bild bemiiht, denn im Mittelpunkt ihrer Interesse steht nicht nur die Sprache oder
nur die Geschichte - sondern die Ermoglichung eines reibungslosen Transfers von Informati-

onen.
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Laut Reiss et al. (1995: 94). liegt daher die Aufgabe der Translationswissenschaft nicht
darin, eine eigene Textsortentheorie zu entwickeln; vielmehr sollten die bisher gesammelten
Gedanken und Informationen als eine Grundlage fiir weitere Uberlegungen und hilfreiche
GedankenanstoBe dienen, die fiir die Ubersetzungswissenschaft von Nutzen sein konnen.
Textsorten sind fiir Ubersetzerlnnen vom Interesse, weil sie fiir sie eine niitzliche Informati-
onsquelle darstellen. Sie kdnnen jedoch nicht als ein fixes, sondern eher als ein flexibles Ge-
rlist angesehen werden, denn es darf nicht vergessen werden, dass Textsorten keine starren

Konstrukte sind.

,»oie zeigen vielmehr eine gewisse Randbereichsunschirfe, indem deren einzelne Texte
nun jeweils nicht gleichermaBlen {iber die charakteristischen inner- und aufBersprachlichen
Merkmale verfiigen, sondern diese vielmehr in recht unterschiedlicher Auspriagung zeigen.*
(Roelcke 2002: 41-42)

Was aber von professionellen UbersetzerInnen in Bezug auf Textsorten erwartet wird,
ist, dass sie die Textsortenregularititen selbst beherrschen und im Rahmen des Entschei-
dungsprozesses beim Ubersetzen auch zielgerecht einsetzen. Um dies zu ermdglichen, muss
die Auswahl der beurteilten Kriterien im Rahmen der Textsortengliederung auf einer metho-
dischen und systematischen Weise erfolgen (Messina 2015: 141). Das heil3t, dass nicht die
Klassifikation selbst im Mittelpunkt der Textsortengliederung steht, sondern die Kriterien,

nach welchen sich diese Gliederung richtet.

Bevor aber auf das Thema Textsortenkonventionen eingegangen wird, ist es wichtig, an
dieser Stelle noch zu erwéhnen, dass Textsorten nach komplexen, einfachen und komplemen-
taren Textsorten unterschieden werden. Komplexe Textsorten sind jene Textsorten, in welche
noch andere Textsorten eingebaut werden konnen wie z. B. ein Brief mit einem Kochrezept.
Im Vergleich dazu gibt es auBerdem die sogenannten einfachen Textsorten: Diese werden
wegen ihrer Homogenitédt auch am meisten beschrieben und analysiert. Bei der Analyse eines
solchen Textes kann man sich ndmlich nur auf die Konventionen der jeweiligen Textsorte
konzentrieren. Aus diesem Grund werden solche Texte sehr oft auch fiir Unterrichtszwecke
herangezogen. Dank ihrer eindeutigen Natur ermoglichen sie Arbeit mit Paralleltexten aus
unterschiedlichen Sprachgemeinschaften. Auller Acht diirfen zuletzt nicht einmal komple-
mentdre Textsorten gelassen werden. Diese verdanken ihre Existenz anderen Texten, ohne
welche sie gar nicht zustande kommen wiirden. Ein typisches Beispiel stellt z. B. eine Rezen-
sion oder eine Parodie dar (vgl. Reiss et al. 1995: 95f).
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7.1 Textsortenkonventionen

Wie bereits im vorherigen Kapitel erldutert, konnen manche Textmerkmale aufgrund
ihres wiederholenden Auftretens als Konventionen bezeichnet werden. Aufgrund ihrer Rolle
als Instrument menschlicher Kommunikation funktioniert Sprache nur dank des gemeinsa-
men Konsenses, der iiber die Art und Weise der Sprachverwendung herrscht. Daher ist es
undenkbar, dass eine vollkommen beliebige Verwendung von Zeichen zugelassen wird. Die
gemeinsame Ubereinstimmung und damit zusammenhiingende Regularititen, die unter-
schiedliche sprachliche Gemeinschaften verwenden und teilen, tragen betrachtlich zur Akzep-
tanz von Texten innerhalb dieser Gemeinschaften bei. In der Praxis kommt jene Giiltigkeit
durch unterschiedliche Merkmale zum Ausdruck, wie z. B. durch eine bestimmte Phraseolo-
gie: Mirchen - dt. Es war einmal...; = tsch. Byl jednou..., durch eine bestimmte Textein-
teilung: Vertrdge = dt. Artikel; Gesetz > dt. Paragraphen oder durch formale Muster: Brief
- Ort und Datum, Anrede, Text, Gruformel, Unterschrift (vgl. Reiss et al. 1995: 97).

Eine der oft zitierten Definitionen des Begriffes Konventionen in translationswissen-
schaftlichen Abhandlungen ist diejenige von Lewis (1968: 43, Ubersetzung Reiss et al. 1995:
97):

»Eine Verhaltensregularitdt R von Mitgliedern einer Gruppe G, die an einer wiederholt
auftretenden Situation S beteiligt sind, ist eine Konvention, wenn bei nahezu jedem Auftreten
von S unter Mitgliedern von G1. Nahezu jeder R folgt, 2. Nahezu jeder von nahezu jedem an-
deren erwartet, da3 er R folgt, 3. Nahezu jeder es vorzieht, R zu folgen, sofern auch die andern
estun ...”

Sollte der Begriff Konventionen fiir sprachliche Zwecke noch detaillierter analysiert

werden, konnten tiber ihn folgende Aussagen getroffen werden:

e Konventionen sind wandelbar, genauso wie die Gemeinschaft, fiir welche sie Giiltig-
keit besitzen. Mit den steigernden Englischkenntnissen der tschechischen Population
kann es z. B. immer mehr die Regel sein, dass bestimmte englische Begriffe in man-
chen Textsorten nicht libersetzt werden.

e Konventionen beziehen sich immer nur auf einen Teil sprachlicher Kommunikation,
der individuelle Gebrauch von Sprachen wird von ihnen daher nicht ausgeschlossen.

e Konventionen sind von keiner Person oder Institution festgesetzte Regeln, sie werden

trotzdem mehrheitlich von allen akzeptiert und eingehalten (vgl. Reiss et al. 1995:
98).

Was fiir UbersetzerInnen im Rahmen der Konventionen in Textsorten auch von Interes-
se sein sollte, ist die feinere Gliederung der Textsorten in Textsortenklassen und Textsorten-
varianten. Es ist wichtig, sich dieser Unterscheidung bewusst zu sein, damit besondere Kon-
ventionen, die z. B. nur bei einem Teil von Texten einer bestimmten Textsorte auftreten,

nicht auf die gesamte Textsorte iibertragen werden. Anhand der folgenden zwei Beispiele soll

59



das praktisch dargestellt werden: Ein Beipackzettel (Textsortenklasse) gibt dariiber Auskuntft,
wie ein Produkt zu benutzen ist, seine Eigenschaften usw. Je nach dem, um welches Produkt
es sich handelt, gibt es unterschiedliche Textsorten — wie z. B. der Beipackzettel eines Medi-
kaments oder das bereits in den vorherigen Kapiteln erwédhnte KID Dokument, das genauso
als Einleitung zur Benutzung von Investmentfonds angesehen werden kann. Ein anderes Bei-
spiel stellt die Textsortenklasse Anzeige dar, deren Hauptfunktion es ist, eine Information
anzuzeigen. Je nach gewiinschtem Zweck werden unterschiedliche Textsorten von Anzeigen
unterschieden — Heiratsanzeige, Geburtsanzeige, Verkaufsanzeige usw. Sie alle verfligen ne-
ben den fiir die Textsortenklasse geteilten Konventionen iiber ihre eigenen Regularitéten.
Hier entscheidet sich der / die Auftraggeber / in z. B. bei Todesanzeige je nach Situation fiir

eine Geschiftsanzeige, eine familidre oder amtliche Anzeige (vgl. ebd.).

Es wurde bereits angemerkt, dass Textsorten fiir Translatorlnnen wichtig sind, weil sie
ihnen bei der Ubersetzungsproduktion helfen. Diese Hilfe kann nun detaillierter beschrieben
werden. Die Textsortenkonventionen konnen ndmlich zur Identifizierung von Texten benutzt
werden. Wenn z. B. ein Text mit ,,Sehr geehrte Damen und Herren* anfangt und mit ,,Mit
freundlichen Griiflen” endet, so weil der / die Ubersetzer / in, dass es sich um eine Art Brief
handeln kann. Wenn ein Text eine Auflistung von Beteiligten enthélt, ist es ein Anstof3 dafiir,
dass es sich moglicherweise um eine Art Protokoll handelt. Solche Vertextungskonventionen
helfen den UbersetzerInnen also dabei, die Textsorte zu erkennen. Daraus ergeben sich dann
Erwartungen auf die Botschaft des gesamten Textes. Sollte aber festgestellt werden, dass eine
oder mehrere Stellen im Text seine Erwartungen nicht erfiillen, gibt es grundsatzlich drei
Moglichkeiten, (vgl. Reiss et al. 1995: 99f) wie mit diesem Zustand umgegangen werden

kann:

Der Text wird von dem / der Ubersetzer / in zuerst als defekt eingestuft.

2. Er/ sie kann trotz der fehlgeschlagenen Erwartungen dank einigen Signalen im Text
die von der Textsorte abweichenden Stellen erkldren und fiir sie eine neue Interpreta-
tion finden.

3. Das beabsichtigte Ziel der Kommunikation kann nicht erreicht werden, weil es der

Text nicht ermdglicht.

Fiir die Arbeit mit dem Text heiBt es fiir die UbersetzerInnen, dass sie ihn im ersten Fall
so ausbessern, dass der Text in der Zielsprache als richtig und nicht mehr defekt angesehen
wird, im zweiten Fall wird die intendierte Abwendung von den antizipierten Konventionen in
der Zielsprache nachgeahmt, im letzteren Fall ist es fiir die UbersetzerInnen nicht méoglich,
den Text zielgerecht zu iibersetzen (vgl. Reiss et al. 1995: 100f).

Die Textsortenkonventionen tragen also zum besseren Verstehen des Ausgangstextes

bei und erleichtern die Produktion des Zieltextes. Sie haben daher einen groflen Einfluss auf
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die Entscheidungen der Ubersetzerlnnen in allen Phasen des Ubersetzungsprozesses. Dabei
darf nicht vergessen werden, dass jede Sprachgemeinschaft auch bei universalen Textsorten
wie Briefen, Vertrdgen, Flugblittern oder Beipackzetteln Unterschiede in den Konventionen
aufweisen kann. In solchen Fillen ist zu entscheiden, ob die ausgangsprachliche Variante

beibehalten wird oder auf die zielsprachigen Konventionen angepasst wird (vgl. ebd.).

In diesem Sinne sind Textsortenkonventionen fiir Ubersetzerlnnen ein guter Diener,
aber ein schlechter Herr. Der hohe Grad an Komplexitidt machte die Schaffung einer allge-
meinen Typologie von Textsortenkonventionen bis zu heutigem Tag kaum mdglich. Es gibt
zu viele Ausnahmen, die dieses Vorhaben zu einer sehr anspruchsvollen Aufgabe machen. Es
liegt daher im Interesse von allen Wissenschaften - und der Translationswissenschaft im Be-
sonderen - sich mit diesem Thema weiter intensiv zu beschiftigen, indem z. B. auch nur be-
stimmte fachliche Teilbereiche zur Textsortenanalyse oder Typologie herangezogen werden.
Wihrend es einige Menschen als ein Schritt zuriick empfinden konnten, da das Streben nach
einer allgemeinen Textsortentypologie in den Hintergrund tritt, konnen solche Einzelfallstu-
dien zumindest fiir eine begrenzte Gruppe von Interessenten einen konkreten Beitrag leisten.
Das ist auch der Grund, warum im nédchsten Kapitel zuerst die allgemeinen Textsorten des
wirtschaftlichen Bereichs préasentiert werden, damit sie im Anschluss um Bespiele eines ganz
konkreten Bereichs ergiinzt werden konnen, deren Konventionen nicht besonders oft fiir wis-
senschaftliche Zwecke herangezogen werden und ihre Prdsentation im Rahmen dieser Arbeit
daher zu ihrem besseren Verstidndnis aus der Sicht der Translationswissenschaft beitragen

kann.
7.2 Textsorten der wirtschaftlichen Kommunikation

Die oben aufgelisteten Funktionen und Rollen von Textsorten konnen auf alle Fachbe-
reiche angewendet werden. Ein systematischer Zugang zu Textsorten war und ist fiir die
Translationswissenschaft von grofBer Bedeutung, weil, wie gesagt, die daraus gewonnenen
Informationen und Erkenntnisse im Rahmen des Ubersetzungsprozesses eine groBe Unter-
stlitzung darstellen. Je weniger bekannt und komplexer der Bereich ist, umso schwieriger ist
es fiir den / die Ubersetzer / in, sich mit dem Ausgangstext vertraut zu machen, wenn ihnen
keine Anhaltspunkte zur Verfligung stehen, an denen sie sich orientieren konnen.

Das Ziel der Forschung sollte &hnlich wie bei der weiter oben zitierten Meinung von
Roelcke nach Gléser sein:

,,mit empirischen Untersuchungsmethoden die Struktur und die kommunikativen Funkti-

onen von Texten eines bestimmten Bereichs der gesellschaftlichen Téatigkeit zu beschreiben,

aus konkreten Textexemplaren fachiibergreifende Merkmale von Fachtextsorten abzuleiten und
eine Typologie von Fachtextsorten zu entwickeln.” (1985: 3f.)
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Die genau auf den Punkt gebrachte Zielsetzung von Glédser ist auf jeden Fall kein leich-
tes Unterfangen. Trotzdem versuchen WissenschaftlerInnen, sich dieser Herausforderung zu
stellen - und so entstanden zum Thema Wirtschaftssprache bzw. Wirtschaftstexte und Texts-
orten zahlreiche Arbeiten (z. B. Messina 2015, Maghetiu 2015). Durch die enorme Komple-
xitdt und Vielschichtigkeit dieses Fachgebietes brachten die bisher durchgefiihrten Untersu-
chungen einige Aufschliisse, die fiir die weitere wissenschaftliche Arbeit von grof3er Bedeu-
tung sind. Einer von diesen Aufschliissen stellt die Neigung dar, sich im Rahmen der Unter-
suchungen nur auf einen kleinen Bereich zu konzentrieren, anstatt Textsorten aus der allge-
meinen Perspektive zu betrachten. Dartliber hinaus werden tendenziell Textsorten auf der lin-
guistischen als auch auf der sprachlich-kommunikativen Ebene verglichen, statt sie nur ein-
zelsprachig zu behandeln (z. B. Crestani 2010) (vgl. Ludwig 1999: 37). Da die Zusammen-
stellung einer allgemeinen Typologie sehr viel Zeit in Anspruch nimmt, ist die Konzentration
auf Teildisziplinen des fachlichen Universums und ihrer Textsorten eine verniinftige Ent-
scheidung, weil sie wichtige Informationen iiber einzelfachspezifische Fachtextsortenmerk-
male liefern konnen. Da es - wie bereits erwiihnt wurde - fiir UbersetzerInnen immer wichti-
ger sein wird, sich auf ganz spezifische Bereiche zu konzentrieren, sollten sie einen hohen
Grad an Professionalitét entwickeln. Aus diesem Grund stellen fiir sie solche Untersuchungen

eine wunderbare Informationsquelle dar.

Obwohl es generell leichter ist, anstatt des gesamten Textsortenuniversums nur einen
konkreten Ausschnitt zu analysieren, bedeutet das immer noch nicht, dass es sich um eine
leichte Aufgabe handelt. Die Untersuchungen von Textsorten aus dem wirtschaftlichen Be-
reich ziehen mehrere Herausforderungen mit sich. Erstens kommt es im Laufe der Zeit re-
gelmiBig zu Anderungen und so muss die Konventionstypologie immer auf den neusten
Stand gebracht werden. Zweitens sind wirtschaftliche Kommunikation und mit ihr zusam-
menhéngenden Texte akademisch gesehen ein relativ junger Bereich - und zwar nicht nur aus
der iibersetzerischen Sichtweise. Die Betriebswirtschaft z. B. erreichte ihren akademischen
Grad erst am Anfang des 19. Jahrhunderts. Umso spéter konnte auch die linguistische Arbeit
rund um diesen Bereich aufgenommen werden (vgl. Gablers Wirtschaftslexikon 2004: 3842).
Wie Hundt in seinem Buch formulierte: Es kann nur das analysiert werden, was bereits exis-
tiert. Geschéftsbriefe werden nur dann geschrieben, wenn es Institutionen gibt, die sie produ-
zieren. Textsorten der Buchhaltung kénnen nur dann analysiert werden, wenn der Handel
professionell ist und einer bestimmten Gesetzgebung unterliegt (vgl. 1995: 73). Aullerdem ist
der Bereich aufgrund seines sowohl horizontalen als auch vertikalen Umfangs extrem kom-
plex, so dass auch einzelne Teilbereiche iiber einen hohen Grad an Vielschichtigkeit verfiigen
und ihre Bewiltigung im Sinne einer Analyse oder Typologie eine grofe Herausforderung
darstellt.
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Wenn die Textsorten des wirtschaftlichen Bereichs trotz der Schwierigkeit doch allge-
mein beschrieben werden sollten, sind bis heute einige WissenschaftlerInnen zu dem Schluss
gekommen, dass die Textsorten der wissenschaftlich-theoretischen Ebene ziemlich homogen
sind. Zu diesen gehdren z. B. Monografien, Forschungsberichte, Vortridge aus wissenschaftli-
chen Konferenzen usw. (vgl. Bolten 1991: 75, Bohme 1999: 235). Die darunterliegende Ebe-
ne der Berufssprache und der fachbezogenen Umgangssprache ist auch aufgrund ihrer inten-
siveren Verflechtung mit der Gemeinsprache eine Quelle von zahlreichen Textsorten, die
noch tiefer gegliedert werden konnten. Die bisherigen Versuche um eine Typologie der zwei-
ten Ebene (z. B. Bohme 1999) beruhen leider auf keinen empirischen Daten (vgl. Zhao 2002:
47). Nach Zhaos Uberzeugung sollte vor jedem Typologieversuch im Rahmen der wirtschaft-
lichen Kommunikation zuerst der Frage nachgegangen werden, welche Textsorten iiberhaupt
aktiv benutzt werden. Erst mit dieser Information kann eine solide Grundlage fiir Textsorten
geschaffen werden - und im Anschluss auch Textkorpora fiir die analytische Arbeit. Dies
wird letztendlich zu einer Typologie der wirtschaftlichen Textsorten fithren. Im Moment
bleibt aber ,,die Typologisierung der Wirtschaftstextsorten noch ein Desiderat™ (Zhao 2002:
47).

Aus den bisherigen Untersuchungen und den daraus gewonnen Erkenntnissen versuchte
Zhao trotz allem einen allgemeinen Uberblick iiber die Textsorten des wirtschaftlichen Be-

reichs zu schaffen, die hier nun vorgestellt und erlautert werden (vgl. 2002: 48-52).

Artikel der Wirtschaftspresse

Auf den vorherigen Seiten wurde bereits mehrmals kritisch erwéhnt, dass den Artikeln
der Wirtschaftspresse in Bezug auf ihre Wirtschaftlichkeit allzu viel Aufmerksamkeit im
Rahmen von linguistischen und translatorischen Untersuchungen gewidmet wird. Durch den
starken Einfluss des journalistischen Stils stellen Phraseologie oder Metaphorik sehr oft Ge-
genstand dieser Untersuchung dar. Im Weiteren richtet sich der Fokus auf die Makroebene,
auf welcher z. B. die Beziehung zwischen Text und Bild untersucht wird. Journalistische
Texte an sich stellen einen gro3en Bereich dar und umfassen viele Textsorten, wie z. B. Wirt-
schaftsberichte, Wirtschaftsinterviews, Wirtschaftskommentare usw. als auch unterschiedli-
che Themenbereiche wie z. B. Investitionen, Politik oder Nationalwirtschaft. Eine fiir diese
Arbeit besonders relevante Anmerkung stellt die Aussage von Zhao dar, dass die Text-Bild-
Beziehung nicht nur auf Bilder im wortwortlichen Sinne ausgerichtet sein sollte, sondern ithr
Schwerpunkt viel intensiver auf die grafischen Darstellungen in Form von Flussdiagrammen,
Histogrammen oder Verlaufskurven gelegt werden sollte. Diese sind zwar ein beliebter Be-
standteil von wirtschaftlichen Texten, im Rahmen der Linguistik und Translationswissen-
schaft wurde jenem Phdnomen bisher jedoch nur wenig Aufmerksamkeit gewidmet (vgl.

Herrmann 1990). Deshalb werden zu diesem Thema im praktischen Teil zahlreiche konkrete
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Beispiele angefiihrt, indem die Beziehung zwischen Text und Grafik in Anlehnung an die
Gedanken von Roelcke iiber die illustratorische und konstitutive Funktion analysiert wird.

Geschiftsbriefe

Diese Textsorte gehort zu den ,,gewohnlichen® in der allgemeinen Kommunikation im
Rahmen des wirtschaftlichen Bereichs. Geschéftsbriefe sind enge Verwandte des Texttypen
Brief, welcher in der Vergangenheit und auch heute noch aus unterschiedlichen Blinkwinkeln
betrachtet und analysiert wird. In den letzten Jahrzenten wurde und wird dieser Textsorte
ebenso Aufmerksamkeit aus der Sicht der Interkulturalitit gewidmet (vgl. Fluck 1990). Da
der Texttyp Brief aus vielen Variablen geformt ist (Handlungsdimension, thematische Di-
mension, sprachliche, situationsabhédngige, formale Dimension), konnen diese Variablen auch
als Strukturmerkmale fiir den Geschéftsbrief geltend gemacht werden. Aufgrund so vieler
Variablen ist es jedoch leider nur schwer moglich, eine klare Typologie fiir diese Textsorte zu
schaffen. Die Aufgabe wird umso schwerer, weil sich die Merkmale mit der Zeit &ndern und
die prasentierten Untersuchungen besitzen somit nur zeitlich begrenzte Giiltigkeit. Eine ziem-
lich dauerhafte Basis der Gliederung présentierten Buhlmann et al. (2000: 317), indem sie
Geschiftsbriefe in folgende Gruppen unterteilen: Anfrage, Angebot, Bestellung, Bestellungs-
annahme, Lieferanzeige oder auch Riickfrage. An diese Gruppen schlieen sie in Folge ein-
zelne Textbausteine an. Dabel muss aber erwdhnt werden, dass es in diesem Jahrhundert im-
mer weniger der Fall ist, eine Bestellung in Form eines Briefes zu erhalten, weil immer mehr
der wirtschaftlichen Korrespondenz ausschlieBlich iiber E-Mails stattfindet. Es besteht auch
eine immer groflere Tendenz, diese Art von Korrespondenz vorprogrammiert zu gestalten,

um die Benutzerfreundlichkeit der Textsorte im geschiftlichen Alltag zu erleichtern.

Technische Dokumentation

AuBler Acht darf nicht einmal die nichste Kategorie gelassen werden: Sie ist zwar als
Schnittpunkt zwischen Wirtschafts- und Technikkommunikation zu sehen; wenn man aller-
dings bedenkt, welche Texte sich unter diese Kategorie einordnen lassen, gehort sie sehr
wohl auch zu den klassischen Représentanten von wirtschaftlichen Textsorten. Als technische
Dokumentation werden ndmlich folgende Texte bezeichnet: Produktbeschreibungen, Ge-
brauchsanweisungen, technische Handbiicher und &hnliche. Eine besondere Aufmerksamkeit
wird im Rahmen von interkulturellen Untersuchungen u. a. der Textsorte Gebrauchsanwei-
sung gewidmet (vgl. z. B. Zirngibl 2003, Hansen 2009). Ublicherweise wird technische Do-
kumentation in Verbindung mit materiellen und Konsumgiitern gesetzt, eine Produktbe-
schreibung kann aber sehr wohl auch fiir Giiter erstellt werden, die nicht greifbar sind. Zu

solchen z&hlt auch das sogenannte Flugblatt oder Flyer zu Investmentfonds.
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Geschiaftsberichte

Laut einiger Personen stellen eine der wichtigsten Textsorten im Rahmen der Public-
Relations-Téatigkeit die Geschiftsberichte dar (vgl. Bolten et al 1996: 390). Sie werden oft zu
kontrastiven Analysen benutzt, wie z. B. im Fall der Analyse und des Vergleichs der kulturel-
len Dimension von deutschen und franzosischen Geschiftsberichten in ihrer formalen und
inhaltlichen Sicht in der Arbeit von Schlierer. Im Rahmen seiner Untersuchungen hat sich
herausgestellt, dass die deutschen Berichte eine ausgeprigte rationale und sachorientierte
Gestaltung aufweisen. Im Vergleich dazu lieB sich in franzosischen Berichten die Tendenz
beobachten, miindliche Kommunikationsformen zu benutzen. Dies verlieh den Texten einen
groBeren emotionalen Kommunikationsstil, der auf die eher implizite Veranlagung franzosi-
scher Kommunikationskultur zuriickzuschlieBen ist (vgl. 2004: 303). Zu der Feststellung,
dass deutsche Geschiftsberichte aufgrund spezifischer Merkmale in der Mikro- und Makro-
struktur einen sehr strukturierten, unpersonlichen und seridsen Eindruck erzeugen, kamen
auch Bolten et al. (vgl. 1996: 417).

Wirtschaftswerbung

Sehr oft werden im Rahmen von sprachlichen Untersuchungen auch Werbetexte er-
forscht. Der Fokus ist dabei sehr breit ausgerichtet, es werden Wortbildung, Wortwahl, Satz-
bau, pragmatischer Kontext, kulturell bezogene Text-Bild-Beziehungen oder sogar psycholo-
gische Aspekte untersucht. Besonders beliebt werden im Bereich der Wirtschaftswerbung
Werbeslogans analysiert, weil sie dank ihres breiten Spielraums fiir Redewendungen,
Sprichworter und kreative Arbeit mit der Sprache allgemein groBle Kreativitit anbieten. Ein
interessanter Charakterzug der Wirtschaftswerbung sind die Anglizismen, die die Werbespra-
che am Ende des 20. Jahrhunderts sehr stark geprdgt haben - und dieser Trend scheint sich

auch weiterhin fortzusetzen.

Weniger linguistisch untersucht wurden bisher im Vergleich dazu laut Zhao Textsorten
wie Protokolle, Bestellungen, Rechnungen und Vertrige, wobei bei den letztgenannten doch
einige Werke verdffentlicht wurden. Sie werden aber oft als Texte des juristischen Bereichs
eingestuft, womit noch einmal besser ersichtlich wird, dass die Verflechtung der Wirtschaft
mit anderen wissenschaftlichen Disziplinen sehr grof} ist und die Einstufung von Textsorten
nicht einfach ist (vgl. Jermol 2009, Valente 2015).

Wie diese Auflistung und Erlduterung zeigt, sind die hohe Komplexitit und der
Schwierigkeitsgrad einer Typologie nicht nur auf den Ebenen der Textsorten im allgemeinen
Sinne oder Textsorten der Wirtschaft zu finden, sondern auch im Rahmen von einzelnen
Teilgebieten. Fragestellungen, die im Rahmen solcher Untersuchungen analysiert werden,
konnen sowohl allgemeiner als auch konkreter Natur sein, wie z. B. Unterschiede in der
Wortbildung von Substantiven der Textsorte in italienischen und deutschen Zeitungsartikeln

(vgl. Crestani 2010). Die Tatsache, dass sehr viele von diesen Analysen eher die populdren
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Sprachen betreffen wie z. B. Englisch, Franzdsisch, Deutsch oder Italienisch, sollte nicht ver-
gessen werden. Fiir Nische-Sprachenbedeutet es also noch mehr Arbeit auf dem Weg zu einer

komplexen Typologie ihrer Textsorten.

Die in diesem Kapitel vorgestellten Textsorten dienen als Grundlage fiir das nichste
Kapitel, in welchem Textsorten aus dem Bereich der Investmentfonds prisentiert und be-
schrieben werden. Somit kann ein Zusammenhang zwischen den Textsorten der Wirtschaft

im Allgemeinen und den Textsorten ihrer Teilbereiche hergestellt werden.

7.2.1 Texte- und Textsorten aus dem Bereich Investmentfonds

Die im folgenden Kapitel untersuchten Textsorten der Investmentfonds kommen aus
dem wirtschaftlichen Bereich der Vermdgensverwaltung oder des Asset-Management. Asset-
Management-Gesellschaften bieten ihren Kundinnen und Kunden Dienstleistungen in Form
der Betreuung ihres Finanzvermodgens an. Solche Gesellschaften verwalten das Anlagever-
mogen von groflen privaten und professionellen Kundinnen und Kunden, indem sie ihnen
verschiedene Investitionsinstrumente anbieten, die alle Anlageklassen abdecken. Es handelt
sich sowohl um Plain-Vanilla Produkte als auch um Spezial- und Nischenprodukte. Die An-
lageklassen umfassen unter anderem Aktien, Renten, Immobilien oder Sachwerte, Rohstofte
und Derivate in offenen und geschlossenen Produkten. Die Produktpalette unterscheidet sich
je nach Gesellschaft und Anlageziel und wird mafigeblich von der vorgegebenen Regulierung
durch Gesetzgeber und wirtschaftliche Aspekte bestimmt. Die Asset Management Gesell-
schaften streben dabei danach, das Vermdogensportfolio threr Kundinnen und Kunden nach
thren Wiinschen unter Berticksichtigung ihrer konkreten Risikofreudigkeit und im Einklang
mit ihren zukiinftigen Planen zu gestalten und zu optimieren. Dieser wirtschaftliche Bereich
konnte in diesem Sinne wie folgt definiert werden:

“An asset management company (AMC) is a company that invests its clients' pooled
funds into securities that match declared financial objectives. Asset management companies
provide investors with more diversification and investing options than they would have by
themselves. AMCs manage mutual funds, hedge funds and pension plans, and these companies
earn income by charging service fees or commissions to their clients.” (Investopedia,
www.investopedia.com, Stand: 7.9.2016)

So wie es fiir den gesamten wirtschaftlichen Bereich typisch ist, weist auch dieser Teil-
bereich einen hohen Grad an Komplexitét in Bezug auf die in seinem Rahmen produzierten
Texte und somit auch Textsorten aus. Wie aus der oben angefiihrten Definition deutlich her-
vorgeht, besteht der gesamte Tétigkeitsbereich aus zahlreichen Teilbereichen, denen eine
konkrete Aufgabe zugeteilt ist. Grundsétzlich wird zwischen der Produktion und dem Ver-
trieb unterschieden. Daneben gibt es selbstverstindlich Abteilungen wie beispielsweise Mar-

keting, Legal, IT und Compliance. Produktionsseitig agieren Menschen wie Fonds- und Risi-
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komanagerInnen, die sich um Produkte, also Fonds kiimmern. Sie entwickeln und managen

diese, wihrend im Mittelpunkt des Vertriebes der Fondsverkauf steht.

Eine zweite wichtige Unterscheidung, die hier in Bezug auf die bevorstehende Analyse
des tibersetzten Textes hervorgehoben werden muss, ist die Differenzierung zwischen priva-
ten und professionellen Kundinnen und Kunden, auf welche sich die Aufmerksamkeit von
Asset-Management-Gesellschaften richtet. Die Definierung der Zielgruppe ist ndmlich eine
der zentralen Informationen, die beim Ubersetzen der Texte aus diesem Bereich die Ent-

scheidungen der UbersetzerInnen steuern.

Auf den Webseiten der Asset-Management-Gesellschaften ist ndmlich zuerst seitens
der BesucherInnen die Auswahl zu treffen, ob sie sich als Privatanlegerlnnen oder als profes-
sionelle InvestorInnen einstufen. Erst nachdem diese Frage beantwortet ist, erhalten sie Zu-
griff auf die Webseite. Indem sich die Besucherlnnen fiir das eine oder andere entscheiden,
gelangen sie dann auch gemif der Einstufung zu unterschiedlichen Informationen. Je nach
dem Grad der Professionalitit, welche vom Gesetzgeber definiert ist, werden den Userlnnen
mehr oder weniger Informationen zur Verfiigung gestellt. Wie fein zwischen einzelnen Kun-
dengruppen unterschieden wird, ist von Gesellschaft zur Gesellschaft immer ein wenig an-
ders, das Ziel ist aber immer das gleiche und zwar den Besucherlnnen der Webseite solche
Informationen und Daten zur Verfligung zu stellen, die ihren Kenntnissen entsprechen und
die ihnen gesetzlich zustehen (sieche z. B. www.blackrock.com, www.bnpparibas-ip.lu,

WWwWw.pioneerinvestments.at).

Nachdem hier nun der Tatigkeitsbereich von Asset-Management-Gesellschaften vorge-
stellt wurde, werden im nédchsten Schritt einige der wichtigsten Textsorten vorgestellt, die in
diesem Fachgebiet zum Einsatz kommen. Einige von ihnen sind auch auf Webseiten der je-
weiligen Asset-Management-Gesellschaften zu finden. Neben allgemeinen Textsorten wie
der Unternehmensprisentation oder dem jihrlichen Geschiftsbericht, die inhaltlich auf die
Gesellschaft ausgerichtet sind, gibt es beziiglich der Fondsprodukte eine ganze Reihe von zur
Verfiigung gestellten Texten, von denen manche gesetzlich vorgeschrieben sind und manche,
die lediglich als produktbegleitendes Material fungieren. Zu den wichtigsten gehdren Folgen-
de: Wesentliche Anlegerinformationen — KID, Factsheets, Jahresberichte, Halbjahresberichte
(wenn produziert) und Verkaufsprospekte. Optional stehen auch unter den dem Produkt zuge-
teilten Dokumenten auch ein Flyer oder Mitteilungen an die Anteilsinhaberlnnen zur Verfii-
gung. Wenn es beispielsweise zum Rebranding oder zur Zusammenlegung eines Fonds
kommt und diese Anderung mit Hilfe eines solchen Textes an die Offentlichkeit kommuni-
ziert wird, sind diese erforderlich (siche z. B. www.franklintempleton.at, www.bnpparibas-

ip.com, www.fidelity.de).
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Das Textsortenuniversum dieses Téatigkeitsbereichs begrenzt sich selbstverstdndlich
nicht nur auf Texte, die auf Webseiten dieser Gesellschaften zu finden sind. Im Rahmen der
Betreuung und Kundenakquise gibt es eine ganze Reihe von mehr oder weniger standardisier-
ten Texten innerhalb jeder Gesellschaft, die aber erst im Rahmen eines personlichen Kontakts
oder einer bestehenden professionellen Beziehung zuginglich gemacht werden. Zu solchen
Texten gehdren z. B. monatliche Berichte iiber die Marktlage, iiber die Performance einzelner
Produkte oder wie in einem vorherigen Kapitel gezeigt wurde, unterschiedliche Fragebogen,

Préasentationen, Auswertungen etc.

Die Aufzéhlung von weiteren Texten und Textsorten, ihre Beschreibung und Vergleich
einzelner Asset-Management-Gesellschaften konnte noch fortgesetzt werden und viel langer
und detaillierter sein, das jedoch nicht Ziel dieser Arbeit ist. Diese nimmt sich vor, einen
Uberblick iiber das Universum von Texten aus dem Bereich der Investmentfonds zu prisen-
tieren und auf spezifische Herausforderungen bei Ubersetzungen von diesen Texten aufmerk-
sam zu machen. Aus diesem Grund wird in dem folgenden Teil eine makro- und mikrostruk-
turelle Analyse einer Ubersetzung aus dem Bereich der Investmentfonds aus dem Englischen

ins Tschechische prasentiert.
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8 Praktischer Teil
8.1 Einleitung

In diesem Teil der Arbeit wird eine Ubersetzung eines wirtschaftlichen Fachtextes aus
dem Bereich der Investmentfonds nach folgendem Analyseschema bearbeitet. Als Vertreter
der Fachtextsorte Produktprisentation aus dem wirtschaftlichen Tétigkeitsbereich sollten
sowohl ihre makro- als auch mikrostrukturellen Merkmale detailliert analysiert werden. Als
Vorlage fiir diese Analyse dienen die in den vorherigen Kapiteln prasentierten Fachtexteigen-
schaften nach Roelcke in Verbindung mit den von Fandrych et al. (2011) zusammengestellten
Beschreibungsdimensionen von Textsorten. Dank dieser Kombination sollte es moglich sein,
einige Riickschliisse auf die Textsortenkonventionen des Textes zu ziehen, auch wenn er nur
als Einzelrepridsentant eine begrenzte Giiltigkeit in Bezug auf die vertretene Textsorte bean-

spruchen kann.

Im ersten Schritt wird die Makrostruktur der Ubersetzung analysiert. Dazu gehort Be-
schreibung der Kommunikationssituation, Textfunktion und Textstruktur. Auf der Mikroebe-
ne steht im Zentrum der Untersuchung die sprachliche Ausgestaltung des Textes, wobei der
Schwerpunkt im Rahmen der Lexik auf solche Begriffe oder Wortverbindungen gelegt wird,
fiir deren zielgerechte Ubersetzung das fachliche Sachwissen seitens des / der Ubersetzers / in

unabdingbar ist.

Unter der Kommunikationssituation sollten alle situativ und kontextuell relevanten
Merkmale beriicksichtigt werden. Diese Merkmale werden wie alles andere hauptsdchlich
durch die Kultur oder Weltanschauung (vgl. Adamzik 2004) geprigt, die wiederum diese
Merkmale steuern. Die kulturrdumliche Dimension bezieht sich auf die Wirkung der Kultur
von Sprachgemeinschaften und somit auch auf Texte und Textsorten innerhalb dieser
Sprachgemeinschaften. Dadurch kdnnen sich die gleichen Textsorten von verschiedenen
Sprachgemeinschaften in einigen Aspekten unterscheiden. Ein ganz spezifisches Merkmal fiir
die Beschreibung und Differenzierung von Texten und Textsorten stellt der Kommunikati-
onsbereich dar. Die Kommunikationssituation wird weiterhin auch vom Medium stark ge-
pragt, welches zu der Informationsiibertragung eingesetzt wird. Hier wird grundsétzlich zwi-
schen der miindlichen und schriftlichen Form unterschieden. Die Untersuchung der Darstel-
lungsform ist bei Texten und Textsorten unter anderem aus dem Grund von Interesse, da auch
andere Medien mit den Texten verbunden sein konnen, die fiir den Text, die Textsorte und
die Rezeption eine groBe Wichtigkeit haben konnen. Ein solcher Fall kommt vor, wenn im
Text z. B. Bilder oder Grafiken eingebaut werden (vgl. Herrmann 1990). Zu weiteren unaus-
weichlichen Mitgestaltern der Kommunikationssituation gehoren selbstverstindlich auch der

/ die Textproduzent / in und der / die Textrezipient / in.
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Im Rahmen der Textfunktion wird grundsitzlich zwischen fiinf Grundtextfunktionen
unterschieden. Diese sind: Informationsfunktion, Appellfunktion, Obligationsfunktion, Kon-
taktfunktion und Deklarationsfunktion. Dazu muss gesagt werden, dass es sich besonders bei
komplexeren Texten und Textsorten niemals um nur eine Textfunktion handelt, sondern um

mehrere, von welchen aber eine als die Dominanteste bezeichnet werden kann.

Was die Textstruktur anbelangt, stehen im Mittelpunkt der Betrachtung der Inhalt des
Textes und seine Gestaltung. Die Textstrukturanalyse auf der Makroebene bezieht sich auf
mogliche charakteristische Textbaupldne und typographische Konventionen. Im Rahmen der
mikrostrukturellen Text- und Textsortenanalyse konnen unterschiedlichste Merkmale analy-
siert werden — von Strategien, die zur Erstellung der Isomorphie zwischen Form und Funkti-
on dienen, iiber Umgang mit Anglizismen oder feministischen Tendenzen bis zu Wortbildun-
gen, um nur einige wenige zu nennen. In dieser Arbeit wird z. B. im Rahmen der Lexik der
iibersetzten Texte der Fokus auf solche Begriffe oder Konstruktionen gelegt, die nur mit aus-
reichendem Sachwissen zielgerecht iibersetzt werden konnen. Auf der Makroebene steht
dann wiederum die Verbindung von verbalen und nonverbalen Mitteln und ihre Auswirkung

auf den Ubersetzungsprozess im Vordergrund.

8.2 Auftragssituation: Prisentation European Equity Select — Ubersetzung aus
dem Englischen ins Tschechische

Um die vorliegende Ubersetzung mdglichst genau zu analysieren und Einblick in die
Entscheidungsprozesse zu verschaffen, ist es vorerst notwendig, die Auftragssituation aus-
fiihrlich zu beschreiben, denn nur so kann bei der Analyse der Ubersetzung genau auf das
Zielpublikum, Textfunktion, Textstruktur und weitere Merkmale des Textes eingegangen
werden. Das englische Original, verfasst von dem Management Team der Fonds, wurde zum
Anlass einer Prédsentation fiir tschechische professionelle Anlegerlnnen ins Tschechische
ibersetzt und im Anschluss vom tschechischen Vertreter von BNP Paribas IP fiir das ausge-
wihlte Publikum prisentiert. Das Original wurde fiir die Ubersetzung im PowerPoint-Format
bereitgestellt. Die Prasentation wurde auf einer Leinwand prasentiert, wobei die gebundenen

Versionen den TeilnehmerInnen von Anfang an zur Verfiigung standen.

Bei der Ubersetzung musste darauf geachtet werden, dass das Niveau des Textes wie
beim Original wegen der strengen Compliance Regeln, die einerseits mit dem Fachbereich,
anderseits mit der Corporate Language der Gesellschaft zusammenhéngen, erhalten bleibt.
Dabei musste natiirlich auf einige kulturelle Aspekte Riicksicht genommen werden, damit

die Ubersetzung bei dem Zielpublikum die gewiinschten Effekte erzielt.
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8.3 Ubersetzungsanalyse

8.3.1 Kommunikationssituation und Textfunktion

Die aus dem Englischen ins Tschechische analysierte Ubersetzung der Prisentation ist
sowohl aus der makrostrukturellen als auch der mikrostrukturellen Sicht sehr umfangreich.
Angefangen bei der Kommunikationssituation, es ist sehr wichtig, dass der / die Ubersetzer /
in weil}, welchen Zweck und welche Funktion das Translat zu erfiillen hat. Es handelt sich
um einen sehr komplexen schriftlichen Wirtschaftstext aus dem Bereich der Investmentfonds,
dessen Ziel es ist, seinen RezipientInnen einen moglichst detaillierten Einblick in die Charak-
teristik, Strategie und in den Investmentprozess der Fonds zu verschaffen. Das ultimative Ziel
dabei ist, wie bei jeder Produktprisentation das Zielpublikum von der Qualitdt des Produkts
zu liberzeugen, wobei aber im Unterschied zu géngigeren Produkten darauf geachtet wird,
dass der Text hochst korrekt und nicht voreingenommen ist, indem nicht nur Vorteile der
Investition hervorgehoben werden sondern auch Risiken ausfiihrlich beschrieben werden, die
mit Investitionen verbunden sind. Der / die Textproduzent / in des Ausgangstextes ist meis-
tens der / die Investment Produktspezialist / in unterstiitzt vom Rest des Management Teams.
Die Verfasserlnnen sind also Fachpersonen, die extrem tiefe Kenntnisse iiber die behandelte
Materie haben. Diese Tatsache spiegelt sich auch im Text wider, er ist hochst komplex und
fachlich. Auf der Seite der Textrezipientlnnen kann der Grad der Fachlichkeit leicht variie-
ren, weil der Text aber, wie gleich auf der ersten Seite zu sehen ist, nur flir professionelle
AnlegerInnen bestimmt ist, wird vom Zielpublikum auch ein hoher Fachlichkeitsgrad erwar-
tet. Dabei kann nicht automatisch angenommen werden, dass das Zielpublikum diesen Grad
an Fachkenntnissen auch in einer fremden Sprache beherrscht. Hier spielen mehrere Faktoren
eine Rolle, die teilweise kulturell bedingt sind. Wie gleich in der Einleitung dieser Arbeit
angesprochen wurde, stieg in der Tschechischen Republik die Popularitit und Wichtigkeit der
englischen Sprache erst nach dem Zerfall der Sowjetunion. Somit mussten nach der Wende
viele Menschen ihr Englisch neu lernen oder die Kenntnisse verbessern. Das konnte in man-
chen Féllen nur bis zu einem gewissen fachlichen Grad gelingen. Weil es sich gerade beim
Thema Investieren um sehr groBe Betrige und betréchtliche Risiken handelt, wird immer
noch von vielen bevorzugt, schriftliche Materialien in ihrer Muttersprache zur Verfiigung zu
haben. Was sonst die kulturrdumliche Dimension anbelangt, richtet sich der Zieltext an tsche-
chische professionelle Investorlnnen. Neben der Zielsprache, die dafiir ein klarer Indikator
ist, wird im Rahmen der Mikrostruktur noch auf einige weitere Merkmale aufmerksam ge-

macht, die mit der kulturrdumlichen Dimension des Zieltextes zusammenhingen.
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8.3.2 Textarchitektur — Makrostruktur

Die Struktur des Textes wird grundsétzlich durch zwei Faktoren gepragt. Erster Faktor
ist die Textsorte, der der Text zugeordnet werden kann. Es handelt sich um eine im Pro-
gramm PowerPoint erstellte Produktprasentation. Der zweite Faktor, der einen groflen Ein-
fluss auf die Gestaltung des Textes ausiibt, stellt die Corporate Identity inklusive Compliance
Regeln und Unternehmenssprache und -Design dar, nach welchen sich dieser Text richtet.
Beim Ubersetzen muss daher darauf geachtet werden, dass der Zieltext vom Ausgangstext
moglichst wenig abweicht, sowohl inhaltlich als auch visuell. Ausnahmen stellen vor allem
kulturbedingte Gegebenheiten dar, auf die im Rahmen der Mikrostruktur noch néher einge-
gangen wird. Wie aus der Textsorte hervorgeht, folgt die Struktur des Textes einer logischen
Reihenfolge. Das Titelblatt enthdlt Namen der Fonds, ihre Ausrichtung, Datum und das Logo,
den Namen der Gesellschaft und ihren Werbeslogan, welcher laut den internen Regeln der
Gesellschaft im Rahmen des tschechischen Marktes nicht iibersetzt wird. AuBBerdem weist
gleich das Titelblatt darauf hin, dass es sich um Unterlagen ausschlieB8lich fiir professionelle
Anlegerlnnen handelt. Auf der zweiten Seite befindet sich dann das Inhaltsverzeichnis, in
welchem die einzelnen Kapitel und Unterkapitel chronologisch aufgezidhlt werden. Zuerst
wird in der Einleitung das Team vorgestellt. Im Rahmen des zweiten Teiles werden die Phi-
losophie und Prozesse innerhalb der Fonds erldutert. Der dritte Teil prasentiert dann die bis-
herigen Ergebnisse — die Performance nach unterschiedlichen MafBstiben und Vergleichsme-
thoden. Der vorletzte Teil gibt Einblick in die Strategie und die Aktivitidten im letzten Quar-
tal, indem die jeweiligen Portfolien aus unterschiedlichen Blickwinkeln analysiert werden.
Den letzten Teil der Priasentation bilden Beilagen, welche im Detail auf die Risiken eingehen,
im Weiteren dann die Zusammenfassung der Charakteristik der Gesellschaft und nochmals
eine biindige Erfahrungstabelle des Teams. Das ganze schliet dann der sogenannte Haf-
tungsausschluss ab, dessen Charakteristik rechtlich ausgerichtet ist, wobei dadurch das besta-
tigt wird, was in dem theoretischen Teil mehrmals angesprochen wurde und zwar dass der
Wirtschaftsbereich viele verschiedene Fachsprachen aus anderen Fachbereichen nutzt.
Gleichzeitig ist die Makrostruktur der Produktprisentation ein gutes Beispiel fiir eine kom-
plexe Textsorte, in welcher mehrere Textsorten priasent sind — wie hier der Haftungsaus-

schluss oder die kurze Biografie der einzelnen Teammitglieder.

Eine PowerPoint-Prisentation zeichnet sich grundsitzlich dadurch aus, dass die darin
enthaltenen Informationen stichpunktartig dargestellt werden, wobei generell gédnzlich aus-
formulierte Sdtze vermieden werden sollten. Dies ist aber nicht immer aufgrund der Komple-
xitdt der Sachverhalte und der damit umso mehr eingehenderen Informationen und schluss-
folgernd der unvermeidbaren ganzen Sitze mdglich. Unter anderem sind manchmal trotz der

iblichen Konventionen ganze Sitze in so komplexen Prisentationen vorteilhaft, weil ihre
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ausgedruckten Versionen die Rezipientlnnen behalten konnen. Wéren gewisse Stellen im

Text zu knapp formuliert, konnte der Sinn der Aussage spéiter nicht aufgeschliisselt werden.

Typographisch betrachtet ist der gesamte Text sehr ordentlich gestaltet. Das hingt ei-
nerseits mit der Corporate Identity, also dem Corporate Design und Corporate Language zu-
sammen, die sich im Text stark widerspiegeln. Eine genaue Gestaltung von Informationen ist
aber auch der Textsorte Produktprdsentation selbst zuzuschreiben, die sehr viel Wert auf
strukturierte Darstellung und Gliederung legt. Da sowohl der Inhalt als auch seine Darstel-
lung mit der CI verbunden ist, muss zwar im Ubersetzungsprozess auf die genaue Ubertra-
gung des Inhalts, der Formatierung, Schriftart etc. geachtet werden. Da aber besonders die
Layout-Charakteristik 1:1 zu iibernehmen ist, bedeutet es fiir die UbersetzerInnen eine enor-
me Zeitersparnis und sie miissen sich als Folge iiber die visuelle Gestaltung des Textes keine
Sorgen machen und sich ausschlielich auf den Inhalt des Textes und seine zielgerechte
Ubertragung konzentrieren. Durch das Einfiigen von Tabellen und Diagrammen oder auch
Bildern konnen die Informationen des Referenten oder der Referentin dem Zielpublikum an-
schaulicher und dadurch auch besser verstidndlich gemacht werden. Durch Bilder und &hnli-
che nonverbale Elemente kann die Aufnahmefdhigkeit beim Zielpublikum bedeutend erhdht

werden (vgl. Herrmann 1990: 33).

Wie in dem theoretischen Teil angekiindigt wurde, sollte im Rahmen dieses praktischen
Teiles, das Phdnomen der Text-Bild Verbindung im Text anhand einiger Beispiele erldutert
werden. Die Prédsentation bietet zahlreiche Grafiken, die in direkter Verbindung zu dem Text
stehen. Weil viele von den Grafiken bereits als fixe Konstrukte im Ausgangstext enthalten
sind und manche Legenden daher nicht einfach mit {ibersetzten Varianten ersetzt werden
konnen, ist es umso wichtiger den Text, der diese Grafiken umgibt und ergéinzt, zielgerecht
zu Ubersetzen, sodass die Verbindung des Textes mit der Grafik die entsprechende Wirkung
bei den RezipientInnen hervorruft. Im Fall solcher Produktprasentationen, wie derjenigen, die
im Rahmen dieser Arbeit iibersetzt wurde, spielen Grafiken, Diagramme und nonverbale
Textelemente eine wichtige Rolle. Mit ihrer Hilfe kann eine lange Periode oder viele unter-
schiedlichen Variablen verstidndlich und effizient dargestellt werden, anstatt sie uneffektiv
lange umzuschreiben. In dieser konkreten Prdsentation waren die Legenden und manche
Uberschriften der Grafiken im Ausgangstext nicht verinderbar. Das kann natiirlich vom Fall
zu Fall anders sein. Es kommt hauptsichlich darauf an, ob der / die Ubersetzer / in die Pri-
sentation iiberhaupt in einem Powerpoint-Format erhélt oder nur als pdf, was ihre Arbeit
hauptsichlich in Bezug auf die Ubertragung der Formatierung erschweren oder erleichtern
kann. Wie in der Auftragssituation angegeben, war es in diesem Fall aber nicht so. Daher
konnte die Verfasserin der Ubersetzung alle verinderbaren Bestandteile direkt in dem
PowerPoint-Programm &andern. Eine andere Moglichkeit wiére natiirlich, die Legenden oder
Uberschriften der Grafiken mit tschechischen Versionen zu iiberdecken. Da es fiir diese Pri-

sentation aber angesichts der Corporate Identity und Compliance nicht verlangt wurde, wur-
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den diese Teile in der Originalsprache beibehalten. Sollte dagegen eingewendet werden, dass
es bei manchen Rezipientlnnen Verstdndnisschwierigkeiten geben konnte, kann an dieser
Stelle erwéhnt werden, dass Prisentationen sehr oft als Unterstiitzung fiir einen miindlichen
Vortrag verwendet werden (das hier auch der Fall ist). Das heif3t, wenn der tschechische Vor-
tragende diese Priasentation dem Zielpublikum vorstellt, erklért er alle Zusammenhénge und
falls Erklarungsbedarf besteht, konnen Ergdnzungen hinzugefiigt werden. Im Folgenden wird

nun im Detail auf die Verbindung des Textes mit der grafischen Darstellung eingegangen.
Text-Grafik Beziehung

Zuerst sollte bestimmt werden, was unter der Bezeichnung grafische Darstellung zu
verstehen ist. Grafische Darstellungen werden im Gabler Wirtschaftslexikon als ,,Schaubild;
zeichnerische Wiedergabe von statistischen Daten oder Funktionen, bes. von Héufigkeitsver-
teilungen, LagemalBlen, Zeitreihendaten und Beobachtungswertepaaren definiert” (Gabler
Wirtschaftslexion, www.wirtschaftslexikon.gabler.de Stand: 7.10.2016). Grafische Darstel-
lungen der Lage, der Streuung und der Form von Verteilungen sind im Vergleich zu reinen
Angaben von Lage- und Streuungsmallen so besser nachvollziehbar. Aus diesem Grund ge-
horen Grafiken in jeden statistischen Bericht und in jede Ergebnispréisentation — durch sie
werden Verteilungen und Analyseerkenntnisse direkt greifbar und versténdlich (vgl. Reinboth
2006). Zu den klassischen Formaten gehdren z. B. Sdulendiagramme, Balkendiagramme,
Kreisdiagramme oder Flussdiagramme. Die in dem analysierten Text meist benutzten Formen
stellen iiberwiegend Balkendiagramme und Verlaufskurven dar. Da sich der Fokus im Rah-
men dieser Arbeit eher auf die allgemeine Beschreibung der Beziehung zwischen dem Text
und einer grafischen Darstellung konzentriert, wird auf die Eigenschaften und Unterschiede

unter den einzelnen Darstellungsformen im Weiteren nicht ndher eingegangen.

Wie bereits mehrmals hervorgehoben wurde, sind sich viele WissenschaftlerInnen dar-
iiber einig, dass der Beziehung Text zu grafischer Darstellung bis heute im Rahmen der Lin-
guistik, transkultureller Kommunikation oder aus didaktischer Sicht nur wenig Aufmerksam-
keit gewidmet wurde (vgl. Zhao 2002: 49 oder Herrmann 1990: 33).

Die Funktion einer solchen Methode im Rahmen eines Textes so wie sie weiter oben
beschrieben wurde, verlangt jedoch auf der anderen Seite der LeserInnen — in unserem Fall
Ubersetzerlnnen — ,,ein gutes Abstraktionsvermdgen und die Fahigkeit, die in Kurven, Krei-
sen, Richtungspfeilen etc. ausgedriickte Information richtig zu interpretieren und die gewon-
nene Information in ein breites vorhandenes Wissen einzugliedern®, ab. (Herrmann 1990:
33). Bei Texten einer niedrigeren Fachlichkeitsstufe sieht diese Anforderung an die Uberset-
zerInnen meistens sehr unschuldig aus — wie z.B. bei grafischen Darstellungen in Zeitungen
oder populdrwissenschaftlichen Publikationen. Je tiefere Fachkenntnisse aber fiir die Ent-

schliisselung der Aussage benotigt werden, die aus der Verbindung der Text-Grafik hervor-
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geht, umso schwieriger kann es fiir den / die Ubersetzer / in sein, den verbalen Teil der Mit-
teilung zielgerecht zu iibertragen. Da diese Analyse zu der bereits angefangenen Diskussion
beitragen mochte, wird als Grundlage der folgenden Untersuchung die Studie von Androuts-
opoulos (2000: 343-366) verwendet, die in ihrer Fallstudie iiber Text-Bild Beziehung die

Textsorte Flyer verwendet.

Zuerst wird die Beziehung Text-Grafik und ihre Rolle im Rahmen des Uberset-
zungstextes bzw. der Textsorte Produktprésentation untersucht. Wie Androutsopoulos richtig
anmerkt, ist bei Textsorten mit nonverbalen Elementen im Rahmen einer Textanalyse sowohl
das verbale als auch das nonverbale zu untersuchen, wobei heutzutage das nonverbale eher
,stiefmiitterlich® (2000:344) behandelt wird. Der Vergleich liegt nahe, dass dhnlich wie es
bei der Textsorte Flyer ist, es sich auch bei der Produktpriasentation der Investmentfonds um
eine verbal konstituierte und visuell strukturierte Textsorte handelt. Daher ist die Position der
grafischen Darstellungen in der Prisentation von besonderer Wichtigkeit. Die Relevanz des
Visuellen ist mehr als eindeutig. Dabei sind &hnlich wie bei der Textsorte Flyer bestimmte
semantische Verhiltnismuster zu beobachten. Im Unterschied zu der Textsorte Flyer stellen
auch sog. Legenden oder Uberschriften einen Teil innerhalb von grafischen Darstellungen
dar. Es kann weiterhin behauptet werden, dass erst durch das Zusammenwirken verbaler und
visueller Bestandteile die Botschaft des Textes vollstindig ist (vgl. Stockl 1998). Unerwéhnt
darf nicht einmal die rdumliche Aufteilung der Text-Grafik Kombination bleiben. Wenn die
Seiten der Présentation betrachtet werden, auf denen der Text zusammen mit einer grafischen
Darstellungen présentiert wird, sieht man auf den ersten Blick, dass die Strukturierung grund-
sdtzlich einem klaren Modell folgt, laut dem zuerst ganz oben der Titel, darunter der Unterti-
tel platziert sind, gefolgt von der Grafik, die die Seite dominiert. Trotz der Tatsache, dass es
sich in dieser Arbeit nur um eine Fallstudie handelt, kann zuversichtlich davon ausgegangen
werden, dass diese Musterstrukturierung fiir die meisten Produktprisentationen von Invest-
mentfonds mehr oder weniger identisch ist. Uber die syntaktische Reduktion wurde bereits
weiter oben gesprochen, die im Rahmen von solchen Prisentationen wie der hier untersuch-

ten gerade auch zum grof3en Teil dank der grafischen Darstellung erzielt wird.

Zu dem am hiufigsten benutzten Darstellungstyp in der analysierten Présentation ge-
hort eindeutig das Format einer Evolutionsdarstellung, d.h. die Entwicklung von einem be-
stimmten, in der Vergangenheit liegenden Zeitpunkt bis zum aktuellen Datum. Dabei stellen
den Darstellungsgegenstand meist wirtschaftliche, aber auch politische und soziale Bereiche,
Fakten und Interessengruppen dar. Die Messweise wird durch Zahlen, Daten und Prozentsit-
ze vermittelt. Die Zeitangabe bezieht sich grundsitzlich auf Monate oder Jahre und ist stets
vorhanden. Ein weiteres typisches Merkmal der analysierten Grafiken ist die in ihnen enthal-
tene Information iiber die Lokalisierung des Darstellungsgegenstandes (vgl. Herrmann 1990:
37).
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Nun ist es ganz wichtig all die beschriebenen Eigenschaften der Text-Grafik Beziehung
in Verbindung zum Translationsprozess zu setzen. Wihrend der Grafik-Teil des Gesamttex-
tes zum besseren Verstindnis dem / der Leser / in helfen sollte, kann es bei LeserInnen bzw.
Ubersetzerlnnen, die mit der Materie nicht vertraut sind, genau umgekehrt sein. Daraus ergibt
sich dann automatisch auch die Schwierigkeit die verbalen Bestandteile zu iibersetzen, da
diese in direkter Verbindung mit der Grafik stehen, indem sie in den meisten Fillen die
Hauptbotschaft der Grafik zusammenfassen oder einleiten. Das bedeutet, wenn der / die
Ubersetzer / in die verbalen Elemente nicht ganz versteht, wird fiir sie hdchst wahrscheinlich
auch die Grafik nicht dekodierbar sein. Hier wird der Unterschied zum fachlichen Zielpubli-
kum deutlich. Daher muss an dieser Stelle noch einmal die Wichtigkeit des Fachwissens im
Rahmen des Ubersetzungsprozesses hervorgehoben werden. Auerdem muss auch noch er-
wihnt werden, dass bei vielen Grafiken die Beschriftungsteile in der Originalsprache beibe-
halten werden konnen — wie es auch der Fall in dieser Arbeit ist. Der Grund dafiir ist oft den
technischen Gegebenheiten zuzuschreiben, denn die Grafiken werden meist aus Systemen
generiert, die nur einsprachig programmiert sind. Eine andere Erklirung ist z.B. wie in die-
sem Fall die Tatsache, dass die in der Prisentation enthaltenen Grafiken auch wenn im
Powerpoint-Format bereitgestellt, oft schon als fixe Bestandteile geliefert werden, sodass der
/ die Ubersetzer / in sie je nach Absprache mit dem Auftraggeber bzw. der Auftraggeberin
entweder so, wie sie sind, beldsst oder versucht, die Textstellen der Grafiken mit den ziel-
sprachigen Beschriftungen zu iiberdecken. Dies kann sich aber als ziemlich gefdhrlich erwei-
sen, weil die genaue Nachmachung nicht erfolgreich sein muss, das eine fehlerhafte Darstel-
lung der Daten zur Folge hat.

8.3.3 Textarchitektur — Mikrostruktur

Die Mikrostruktur der analysierten Ubersetzung wird einerseits durch typische Merk-
male geprigt, die fiir Wirtschaftstexte charakteristisch sind. Dazu gehdren im Bereich des
Wortschatzes Fachtermini, der Einsatz von Metaphorik oder Finanzenglisch. Auf dem Gebiet
der Grammatik sind es dann z.B. syntaktische Knappheit, Nominalstil etc. Das Hauptaugen-
merk der lexikalischen Analyse dieser Ubersetzung soll auf die Wichtigkeit des Sachwissens
im Rahmen eines Fachgebietes aufmerksam machen und gleichzeitig zeigen, wie flieBend
Ubergiinge zwischen Fach- und Gemeinsprache in einem hdchst fachlichen Bereich sein kén-

nen.

Portfolio positioning — sloZeni portfolia

Der Ausdruck portfolio positioning sieht auf den ersten Blick problemlos aus, die Sache
ist jedoch auf den zweiten Blick komplizierter als man vermuten mochte. Wortwortliche
Ubertragungsversuche wie z.B. umisténi portfolia, portfoliové pozice wiirden in dem konkre-

ten Kontext der Prasentation nicht funktionieren. Das Wort umisteni impliziert ndmlich, dass
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das Portfolio auf einen Platz gesetzt wird, was iiberhaupt nicht dem Sinn dieser Wortverbin-
dung entspricht und der Begriff portfoliové pozice passt auch nicht in den Kontext, weil die
Tétigkeit oder der Zweck, den dieser Ausdruck reprisentiert, in dieser Variante nicht kom-
muniziert wird. Egal, ob man in Worterbiichern sucht oder mit Hilfe von einer Suchmaschine
im Internet, die Ergebnisse sind fiir eine zielgerechte Ubersetzung ins Tschechische ungenii-
gend. Daher ist ein gewisser Grad an Fachwissen fiir die richtige Ubersetzung unabdingbar.
Am hilfreichsten erweisen sich in diesem Fall Paralleltexte, dank welchen sich die Ubersetze-
rInnen in die Materie vertiefen und den Kontext daher auch verstehen konnen, was ihnen
wiederum bei der Suche nach einer zielgerechten Ubersetzung ins Tschechische hilft. Wenn
die Moglichkeit besteht, ist natiirlich eine Konsultation mit einer Fachperson die beste Lo-

sung.

Risk budget — rizikovy rozpocet

Die wortwortliche Ubertragung ins Tschechische ist in diesem Fall zwar moglich, je-
doch nur fiir eine bestimmte Zielgruppe, ndmlich fiir professionelle Investorlnnen mit tiefen
Kenntnissen iiber die Materie. Mit professionellen Investorlnnen ist zwar schon eine begrenz-
te Gruppe gemeint. Innerhalb jener gibt es aber unter den einzelnen Fachpersonen trotzdem,
wie in jeder Branche, gewisse Fachwissenniveau-Unterschiede. Sollte daher der Text z. B. fiir
einen / eine Bankberater / in iibersetzt werden, damit sie wiederum seine / ihre Kunden bera-
ten konnen, miisste die Ubersetzung anders formuliert werden und zwar z. B. kvantifikace
rizika. Auch in diesem Fall sind also Worterbiicher eher als sekundére Hilfe zu sehen. Fiir
eine zielgerechte Ubersetzung muss zuerst die Bedeutung, die der Begriff risk budget um-
fasst, verstanden werden und die Zielgruppe bekannt sein, bevor man sich fiir eine Uberset-
zungsvariante entscheidet. Die Wortverbindung ist im Rahmen der Fachsprache Wirtschaft
ebenso ein klassisches Beispiel fiir die Verschmelzung der Fach- und Gemeinsprache. Ob-
wohl es sich in diesem Fall um einen hochst fachlichen Begriff handelt, besteht er aus zwei
Wortern, die grundsétzlich von jeder Person verstanden, jedoch hochst wahrscheinlich ganz

anders interpretiert werden.

Outperformance - nadvykonnost

Wenn nach diesem Begriff in tschechischen Worterbiichern gesucht wird, findet man
hochstens das Verb des Substantivs outperformance. Das hilft zwar, aber es ist noch keine
Garantie dafiir, dass das Substantivum richtig erraten ist. Dieses ldsst sich namlich nicht ein-
fach durch eine Art Deklination des Verbes herbeibringen. Sollte der / die Ubersetzer / in mit
diesem Begriff nicht vertraut sein, auch wenn dieser Terminus einen der grundlegendsten
Fachbegriffe aus dem Bereich der Investmentfonds darstellt, sollten die UbersetzerInnen zu-
erst die Definition in der Ausgangssprache finden und dann in Paralleltexten nach solchen
Stellen suchen, in deren Kontext die tschechische Bezeichnung fiir outperformance zu finden

ist. Am besten sucht man nach solchen Paralleltexten auf Webseiten von Gesellschaften mit
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internationaler Vertretung, denn da besteht die Chance, dass Unterlagen in mehreren Spra-
chen produziert und verdftentlicht werden.

Performance attribution — vykonnostni faktory

Dieser Begriff hat eine starke inhaltliche Dichte. Es handelt sich um einen Fachbegriff,
unter dem man das Anlageergebnis in einzelne Attributionen aufteilt. Es ist zwar sehr ein-
fach, Definitionen fiir diesen Begriff auf Englisch zu finden, wenn man aber dann versucht
auf unterschiedliche Art und Weise im Internet zu suchen, indem man das englische Original
wortwortlich libersetzt wie z. B. atribuce vykonnosti, vykonnostni atribuce, ist kein Erfolg
sichtbar. In Worterbiichern ist diese Konstruktion genauso nicht zu finden. Obwohl es sich
um einen Fachbegriff handelt, hat fiir ihn die tschechische Sprache keine offizielle Bezeich-
nung. Die UbersetzerInnen miissen daher je nach Kontext eine solche Umschreibung auswih-

len, die an der Stelle im Text am passendsten ist.

Excess return — nadmérny vynos

Der Fachbegriff excess return ist ein klassischer Vertreter der Sprache von Asset-
Management-Gesellschaften. Trotzdem ist er immer noch nicht in vielen englisch-tschechisch
Wirtschaftsworterbiichern eingetragen. In dem Fall, dass der / die Ubersetzer / in den Aus-
druck im Worterbuch nicht findet, ist die Lektiire von Paralleltexten zu empfehlen. Da findet
man auch oft heraus, dass das englische Original manchmal neben der tschechischen Uber-
setzung oder in Klammern steht, weil wie schon in vorherigen Kapiteln erwéhnt wurde, ist

das Englische in der Fachsprache Wirtschaft auch auf dem tschechischen Markt sehr prisent.

Discounted cash flow modelling — metoda diskontovani penéZnich toki

Die Suche in Wirtschaftsworterbiichern bringt nicht viel, da in den meisten Féllen die
gesamte Wortverbindung nicht zu finden ist, sondern nur separate Eintrdge zu discount und
cash flow vorhanden sind. Die Annahme, dass einfach die einzelnen gefundenen Eintrige
hintereinander gereiht werden, ist zwar moglich aber gefahrlich und &uBlerst unprofessionell.
Bei Fachtexten muss bei unklaren Konstruktionen immer davon ausgegangen werden, dass
sie mehrere Bedeutungen haben konnen. Bevor man sich fiir eine Ubersetzung entscheidet,
missen dafiir genug fachliche Argumente vorhanden sein. Daher ist es notwendig in Parallel-

texten zu suchen, um sich auch sicher zu sein, dass die Ubersetzung korrekt ist.

Identifying pricing power — identifikace miry vlivu na diktovani cen

Pricing und pricing power sind beide Fachausdriicke. Die Suche in Paralleltexten hilft zwar
die Bedeutung von beiden einzeln zu verstehen, die Vertextung der englischen Konstruktion
im Tschechischen erweist sich trotzdem als kompliziert. Eine wortwértliche Ubertragung

wiére zwar eine Option aber diese Variante konnte als holprig und unnatiirlich erscheinen.
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Daher ist es besser, nachdem man iiber die Materie genug gelesen hat, eine eigene Formulie-

rung zu bilden, die dasselbe sinngemél, aber in anderen Worten aussagt.

Relative valuation model — metoda relativniho ocenéni

Bei dieser Konstruktion ist es ganz wichtig, sie aus dem Blickwinkel des gesamten
Kontexts zu betrachten. Uber relative valuation wird oft im Zusammenhang mit der Werter-
mittlung einer Gesellschaft gesprochen. Diese Information ist fiir die UbersetzerInnen in dem
Sinne hilfreich, dass sie nun nach konkreten Paralleltexten suchen konnen, die zu diesem
Thema verfasst wurden. Wéhrend in englischen Texten oft {iber die unterschiedlichen Wer-
termittlungsarten als models gesprochen wird, wird fiir die tschechische Ubersetzung das in
den Kontext passende Wort ausgewdhlt und zwar mefoda. Grund dafiir ist, dass es im Text
darum geht, wie der Wert einer Gesellschaft gemessen wird, um iiber ihre Aufnahme ins

Portfolio zu entscheiden.

79
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Investicni filozofie

Principy:

» Veérime, ze kvalitni dlouhodoba vykonnost je pohanéna
nadprumérnym udrzitelnym rustem vynosu.

» Kli¢ovymi faktory pasobici na vykonnost jsou:
= Struktura odvétvi
= Konkurenceschopnost spolec¢nosti na trhu

» Snhazime se vyuZzit ¢im dal tim vice kratkodoby trzni investicni
horizont tak, Ze investujeme do spole¢nosti v Case, kdy je jejich
atraktivita z dlouhodobého hlediska kratkodobé prehlusena
chvilkovymi trZznimi trendy nebo jinymi doCasnymi vlivy.

L BNP PARIBAS The asset manager for a changing world

- INVESTMENT PARTNERS Wybér evropskych akcii 10/2018
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Investicni filozofie

Dulezitost struktury odvétvi v praxi : Herfindahl-Hirschmanuv Index

= Kligem k chodnoceni sily a udrzitelnosti pfijmového profilu spoleénosti je
pochopeni struktury odvétvi. Firmy, které operuji v dobfe strukturovanych
advétvich, maji vétsi schopnost generovat atraktivni a udrzitelny nadvynos
pfi nizsim riziku.

= Tym BNPP IP zaméfeny na evropské akcie vyuziva Herfindahl-Hirschmanuyv
Index (HHI*), aby ohodnotil kvalitu odvétvi. Tento index je pouzivan
americkym ministerstvem spravedinosti, aby jim pomohl “jasné definovat a
méfit koncentraci v odvétvi”

“Fuze by neméla vytvorit nebo navysit trzni silu nebo usnadnit jeji
vyuZiti pokud vyznamné nezvysi koncentraci a jejim vysledkem
nebude koncentrace trhu; adekvatné definovana a zmérena. ”

US Department of Justice, Horizontal Merger Guidelines|

+ HHI je definovan jako soucet Eiverct trinich podild jednotlivyich firem a miZe se pohybovat od <1 az do 10.000, od velice velkého pottu
malych firem usilujicich o podil na trhu az po monopolniho vyrobce, ktery na trhu dominuje.

he asset manager for a changing werld hé Vi i
& INVESTMENT PARTNERS ger | ging Vyber evropskych akeii 102018 10
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Investicni filozofie

Praktické vyuziti HHI

Struktura globalniho pivniho primyslu a marZe narodnich leadert
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’ . ABL 3T Bl 37% Z
=}
by . Russia %
g 6,000 | Carisherg 25% 30 g,
£ 2
= i . &
=
- LX ] - =
4,000 R e e ,,——eee L2 g
L - =%
‘e R® = 0 6305 2

. - .,
2,000 | * * e 10
- o}
BRI B B R R TETSAROR D, PR
P e R e
o
Zidroj: Boté Memill Lynch, prezentace spolefnosti a BMP Paribas Asset Management, 042014
?J“I’ BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Viybér evropskych akcii 12016 11
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HHI Inde

Investic¢ni filozofie

Praktické vyuziti HHI

Potrebny poéet odpracovanych minut * pro nakup 1litru piva - 2013

Potfebny poéet odpracovanych minut * pre nakup 1litru piva - 2013

Rozvinute trhy Rozvijejici se trhy
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BOND g Whins workedper beer 15 . 50
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) £
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= : 2 sow | ;ﬂ
3,000 . £ £ om0/ kL z
[ = z
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=0.6431 H H
- 2 2,000 { b
1000 - | I 3 10
1,000 |
(e BN N N N NN NNNEN®R®BR®SRH®:HS I o/ M H NN . . . M .
o b *"&fﬁf%‘"o ey £ o P '@3_9 i - ‘59
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SHEFEEIE T f‘&f‘ﬁ“@ o S OIS IS
Zdroj: Bof, Memill Lynch, Canadean, IMF World Economic Outicok Database, OECD primémé roéni mazdy a BNP
Paribas Asset Management, 2013
* Pofet odpracovamych minut pro nakup jednoho litru piva se zaklada na malobochodni cené v domaci méné
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Dulezitost struktury odvétvi

Konsolidace globalniho pivniho pramyslu v éase

S8 8 8 8383

100%

§

2

Globalni struktura pivniho primyslu

1964 1995 1966 1997 1968 1999 2000 20071 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2005 2010 201120122013 2014 2015

Zdroj: BofA Memill Lynch, Canadean a BMP Paribas Asset Management, DS/2015.
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Dulezitost struktury odvétvi

Identifikace miry vlivu na diktovani cen

Struktura globalniho trhu s pivem a ziskovost étyf nejvétsich hrach
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Zdroj: Bofa Memill Lynch, Bloomberg aBMP Paribas Asset Management, 402015
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Investicni filozofie

Praktické vyuZiti HHI

Cena akcii nejvétsich pivovarnickych skupin

900 Listopad 2000 - nyni, cena akeii v EUR, indexovano na 100
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Investicni filozofie

Praktické vyuziti HHI

Hypoteéni trh v Britanii Ziskova marZe bank na britském hypoteénim trhu v %
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Zdrof Gokdman Sachs a BNP Paribas Asset Management, 082016 Zdmoj: Goldman Sachs a BMP Paribas Asset Management, 06/2016
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Investi¢ni proces

Prehled

s - BNPP IP
‘Slamaky v Screening Globalni
Zimé fizeni rizika analyza

Analyza odvétvi

Analyza spolecnosti

Rizeni rizik akcii Proces odborného Rizeni rizik portfolia

posouzeni
Znalost akeii .
Struktura odvityi Systémy Fizeni rizik
ruktura odvétvi = .
Nastaveni portfolia Sektorovy limit
Odborné prezkoumani —
Akciovy limit
DCFs / modely

DCFs = metoda diskontovanjch penéznich tok * “Slamaky v zimé&” = Opaény pfistup se zaméfenim na znehodnocena odvétvi

=/ BNP PARIBAS
ol The asset manager for a changing werld ybér evropskych akcii  10M2016 17
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Investi¢ni proces— HHI a struktura odvétvi

Zaméfeno na fazi generovani napadu

HHI
struktura

odvétvi

> Vyhledavame odvétvi, u kterych neni jednoduché
preniknout na trh, s omezenou konkurenci a poétem
dodavatell a zéakazniky disponujici slabou kupni silou.

» Zvladtni diraz se klade na odvétvi, kterd se nachéazi v
procesu konsolidace bud formou flze a akvizice nebo
adchodu z trhu (napf. u odvétvi se zmensujicim se
poétem aktéru)

» Naopak se vyhybame takovym odvétvim, ve kterych
dochazi ke fragmentaci zapfi¢inénou vstupem novych
hragu.

o BNP PARIBAS The asset manager for a changing werld

Viybér skych akcii 12016 18
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Investi¢ni proces — HHI a struktura odvétvi

Zaméfeno na fazi generovani napadu
= Best Selection Europe: pfidani do portfolia na zakladé konsolidace odvétvi
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Zdroj: BHP Paribas Asset Management k 08/2018
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Investi¢ni proces- “nakupovani slamaku v zimé”*

Zaméfeno na fazi generovani napadd

Trh je neustale pohanén kratkodobymi informacemi a
dogasnymi vlivy. Jake dlouhodabi investofi se z tohoto
faktu snazime tézit a sice tak, Ze analyzujeme sektory

wrws

kratkodobymi ¢i cyklickymi faktory.

Nehledame znehodnocené akcie, ale kvalitni akcie v ramci
znehodnocenych sektory, jejichZ asociace s danymi
pozicemi zapficinila pokles jejich ceny.

* Slamaky v zimé — koupit tehdy, kdyZ je poptavka i cena nizka,
a naopak prodat, kdyZ je poptavka a cena vysoka

~= BNP PARIBAS

.
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Investi¢ni proces- “nakupovani slamaku v zimé”

Zaméreni na fazi generovani napadu
Best Selection Europe strategie: Pfidani do portfolia
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Evropské spole¢nosti plisobi celosvétové

Evropské spoleénosti jsou geograficky diverzifikované Evropské spoleénosti: % trzeb
ngenerovanych Vv rozvinuté Evropy

Overseas revenue exposure by region 68
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Zdroj obou grafl: Morgan Stanley, BNP Paribas Aszet Management, DB/2016
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Evropa nabizi atraktivni valuace

Europe Sector G&D PE rel to Global Europeansector revenues derived from developed Europe
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“Slamaky v zimé”: rozvijejici se trhy v nemilosti

8
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Zdroj: UBS a BNP Paribas Asset Management, 082016
Minula vykonnest neni ukazatelem pro budouci vysledky.
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Mediaset Espana

Konsolidované odvétvi v nejnizsim bodu cyklu Spanish TV Advertising Market Structure

120%

1005 p— 4000
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N T
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spoleénosti diktovat ceny za reklamu :

e Silna rozvaha bez zadluzeni
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Pouze pro ilustratini (éely
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Investi¢ni proces — screening fizeni rizik

Zamérfeno na fazi implementace

» Alokace rizika podle kompetenci

— Vétsina rizik by méla byt odvozena ze specifickych
faktort akcii. Pokud se bé2né rizikové faktory
enormné zvysi, snazime se o jejich odstranéni
pomoci vybéru titulu.

— Pomoci screeningu se také da urcit, které
spolefnosti ubiraji portfoliu na atraktivité.

Screening

fizeni rizik

“o BNP PARIBAS

The asset manager for a changing werld Wiybér skych akcit V2016
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Investicni proces — screening Fizeni rizik

Zaméfeno na fazi generovani napadu
Portfolic Additions Best Selection Europe - Risk Management
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Investi¢ni proces — screening fizeni rizik

Rizeni faktoru hodnoty portfolia fondu Best Selection Europe

BestSelection Eurcpe: Negative Value factor contribution te portfolio risk
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Investicni proces - screening fizeni rizik

"

Rizeni faktoru hodnoty portfolia fondu Best Selection Euro

Best Selection Euro: Value factor contribution to portfolio risk
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Investicni proces

Zaméreno na fazi implementace Analyza odvétvi

e Struktura odvétvi (HHI analyza, Porterova analyza a analyza hodnotového fetézce)
» Bude odvétvi schopné generovat dlouhodobé atraktivni vynosy?

o Rust odvétvi (demografickéd analyza a analyza nabidka vs. poptéavka)
» Disponuje odvétvi potencionalem dlouhodobého rustu?

e ‘Slamaky v zimé' (opaény pfistup se zaméfenim na znehodnocena odvétvi)
» Jak vnima trh vyhlidky daného odvétvi?

4| BNP PARIBAS "
ol The asset manager for a changing werld Vyber skych akcii 102018 30
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Investi¢ni proces
Zaméfeno na fazi implementace

o Udrzitelnost rustu
» Vyéisleni potencionalu rustu zisku spoleénosti
« Konkurenéni vyhoda
» Vyhodnoceni schopnosti spoleénosti pfekonat kenkurenci a nadale rust
« Korporatni strategie
» Vyhodnoceni rizik dle nasich analyz a jak dalece je spole¢nost schopna je Fidit

« Ocenéni (modelace metody diskontovanych penéznich toku, metoda sum of the parts —
ocenéni jednotlivych divizi spoleénosti a relativni ocenéni)

» Uréeni pfimérené ceny

4l BNP PARIBAS I
ol The asset manager for a changing world Viybér skych akcii 12018 M
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Investi¢ni proces

Zaméfeno na fazi implementace

Hlavni deviza nasi analyzy se =zaklada na
procesu odborného posouzeni:

» Vykonnost by neméla byt odvozovana pouze ze
zpétné analyzy. KaZda investice se zaklada na
podlozeném a dobfe strukturovaném investiénim
pripadu, ktery je predmétem odbomého posouzeni.

Vyhody:

» Souhra kompetenci a  zkuSenosti  celgho
investiéniho tymu

» MozZnost  kvalitni  selekce diky podrobnému
zkoumani viech dilezitych faktor(.

WyEsi kvalita analyzy
Podpora stability tymu diky aktivnimu zapojeni a
vlastni zodpovédnosti

» Diskuze v ramci procesu rozhodovani generuje
nové investiéni napady

Zdroj: intemi / BMP Paribas Azset Management

BNP PARIBAS The asset manager for a changing world

* INVESTMENT PARTNERS

Vjbér eviopskyeh akeil  10V2016

32

111



Rizeni rizik

Struktura o dvou urovnich Rizeni rizik akeii Rizeni rizik
Znalost cennjch il
nanini o ) Systémy fizeni rizik
Strukiura odvétvi Vytvoreni portfolia Sektorovy limit
Odbomeé posouzeni Akeiovy limit
DCF / modely
Rizeni rizik aktiv Rizeni rizik portfolia
e Hluboka znalost akcii zalozena na ¢ Srovnani fundamentalni analyzy s
vlastni dukladné analyze témi od systému Northfield, BARRA,
Eram a PAS

o Zaméfeni na spoleénosti plsobici v
silnych odvétvich e Sektorovy limit viéi benchmarku
stanoven na +/-10% bd podle

* VSechna investicni rozhodnuti klasifikace GICS Urovné sektorll

predmétem odbornéhe posouzeni

o Akciovy limit st <5% bd
¢ Detailni modely a DCF analyza clovy it stanoven na ’

v s . o nadvazeni
umoziuji lépe chapat specifické
faktory
- BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Viybér evropskjich akeif 1VI016 a3
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Rizeni rizik

Parvest Equity Best Selection Europe

Bézna vs. specificka rizika

Temakdng B me

Zdroj: Morthfield a BMNP Paribas Asset Management ke konci srpna /2016

Alokace rizika:

» Specificka rizika tituli musi pfevy$ovat

bézné rizikové faktory

» Kazdy zdroj bézného rizikového faktoru je

udrzovan na 10% bd

% Active share

Aktivni podil

T A

T TETTTTTRTTNYTTRTY Y

7
H
3
4
H
3]
g
[=]

Hluboké piesvédceni:

» Aktivni podil* udrzovan nad 70%
zajistujici dostatek pfilezitosti k
navyseni hodnoty indexu

*  Akiivni podilem se rozumi &ast porifolia kierd neni replikaci benchmarku

=4 BNP PARIBAS
L INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing weorld

Wigbér evropskych akeii 10V2016
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PREHLED VYKONNOSTI

BNP PARIBAS o ocet manager for a changing werld
INVESTMENT PARTNERS
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Minula vykonnost neni ukazatelem pro budouci vysledky.

Celkova vykonnost

Kumulativni vykonnost od unora 2008 do zafi 2016
Parvest Equity Best Selection Europe kumulativni hruba vykonnost

200 4 e Cumnulative excess retum (RHS)
——Best Select Europe (LHS| # [0
180 o
— S0 Europe NR [LHS) \
25%
= 160 - 1 ,,*I'Jd
=] U N
2 \
H .||||| 20%
‘g l AT N Y
2 f
ﬂ ) Fo15%
£
"’
=
‘g - 10%
&
I 5%
o%
§S§§sﬁiggizgggﬁan:ﬂigsfﬂmfﬂ
g3 &8 5 i 532858858585

Zdroj: BNF Paribas Asset Management (hrubd wykonnost, ke konci z3fi 2016, v EUR)
“Benchmark plainy od 1. biezna, 2008 MSCI Europe [NR) Index (€). Pedchoz benchmark: MSCl PAN-EURO (MR) Indesx

<k 17/05/2013 byl BNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe formou transferu plesunut do nové zalofeného podfondu Parvest Equity Best Selection Europe SICAVU PARVEST
Luxembourg

Vedkerd vyslediy ukazatel wkonnost a rizika uvadéné v tomio dokumentu ped 17. kvitnem 2013 se vztahuji na byvaly podfond BMF Faribas L1 Equity Best Sclection Europa

=) BNP PARIBAS - . .
Fll |\VESTMENT PARTNERS The asset manager for a changing world Viybér sviopskjeh akeil - 1DRme 36
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Minula vykonnost neni ukazatelem pro budouci vysledky.

Celkova vykonnost

Vykonnostni faktory: alpha pohanéna vybérem titull

Parvest Equity Best Selection Europe Kumulativni

40% - hrubéa vykonnost
5%
20% W Total Outperformance
—5tock Selection
25% == pAllocation + interaction UTNA
—Allocation + interaction Finangigl{ * L___‘ )
20% “ m \
I
15% o
| MTNINT
10% il '_f“"-!'-
o II-"--—.‘F'
5% = N L1 1
! pl
3ZE b d-EERL LR b bbb b LR LS bbb T R LD L F L]
g ,,E.-..-.? P iranininpoioiaiingogooioinicingopoiaieinnjolosagnsningopalciaingniolachningn o
_“Jggzgééggsgﬂ HEHHHHHHT i HIHHI
ERNRR FERNRE 31 DS E NS IR S F I E I S IR 4 1

«Benchmark platny od 1. biezna 2009: MSCI Europe (NR) Index (€). Predehazi benchmark: MSCI PAN-EURO (NR) Indesx

"k 17052013 byl BNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe formou transferu pfesunut do nové zaloZeného podfondu Panvest Equity Best Selection Europe SICAVU PARVEST
Liembourg.

"Wedkerd vyslediy ukazatell vykonnost a rizika Uvadéné v tomto dokumentu z doby pred 17. kvétnem 2013 se vztshuji na byvaly podfond BNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe

.7#3.' BNP PARIBAS The asset manager for a changing world

9 INVESTMENT PARTNERS Viber ewopskyeh akail 102016 37
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Celkova vykonnost

Parvest Equity Best Selection Europe

_. QUALITY ’f,
FitchRatin

- s

rong

inga comd T

\ .{(V M Parvest Equity Best Selection Europe
o 5 primérna nadvykonnost od bfezna
2008

Up-market
morths

43% 56l

1 yopr Exfon | retedln (%)

Down-markat

Bath T5%
morths

Total 5i% 64%

Zdrgf: BMP Paribas Asset Management (\ykonnost
olifdna o popiatky, ke konc! Zaff 2076, v EUR)
° 1 MINUIS VRONNOS! Nen! UKSZSMSIEM pro butousi
vpsiedky’
Expe wolatillly vermuc index 36

£ 4 E] z E

"BEnchmark piatng od 1. bfezna 2000: MSCI Eurape (NIR) Index (€). PRadchoz! benchmark: MSCI PAN-EURG (NR) index
~"K T7/OS/2073 byl BNP Panibas L1 Equity Best Selectan Eurpe farmou fransfen plesuntt do podiondy Parvest Equity BEst Selection ELrope SICAVY PARVEST Luxembour.
~"Vieiere vysleaky Lkazatel) VyHONNGSH & M2ika Uvaokne v tomio dokumenty Z doby pfed 17. kvEmem 2013 52 vatahull na bjvaly podiond BNP Parbas L1 Equity Best Selection Eurape

Trademark, autorsks prava a daidl prve valahuicl se na dulevnd viasinich fsou & naddle alstaval visstnictim SVFTh pravopismych majend

=i BNP PARIBAS - . "
o The asset hanging world Vijbir ewopsk
S INVESTMENT PARTNERS 4 2534t manager for a changing wo jen skl loeme 38
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Minula vykonnost neni ukazatelem pro budouci vysledky.

Celkova vykonnost

Kumulativni vykonnost od Unora 2008 do zafi 2016
Parvest Equity Best Selection Euro kumulativni hruba vykonnost

200 A
N Cumulative excess return (RHS)

180 -
—— Best Select Euro (LHS)

g 160 7 — 501 EMU NR [LHS)
-
T 140 - )
5 I
A
E 120 m
E 100 - Wi /
$ e
& 80 )
N
&0 -
a0 A L
@ omomom 00 O Qo o R R e Mmoo
TTETITRIIIRTETRETEI1T81S
tezzlsazldsazdszzszzdsazd
zroj: BNP Paribas Asset Ma rubd vjkonnast, ke konci Z3H 2016, v EUR)

-Benchmark platny od 1. ledna, 2000: MSCI EMU (NR) Index (£). Predehazi benchmark: MSCI Eurs(NR) Index

- M’Dﬁl‘zﬂ‘lﬂ byl BMP Fanhas L1 Equity Best Selection Euro formeou fransferu presunut do podfondu Parvest Equity EleslSeleﬂm Euro SICAVU PARVEST Luxembourg
~Vedkerd ukazatell nosti a rizika uwadéné v tomto dokumentu = 24 kvétnem 2013 se vztahui BMP Paribas L1 ity Best Selection Eurs

2l BNP PARIBAS ] jbir evropskeh skeil 1020
L
i INVESTMENT PARTNERS The asset ager for a changing werld Viber i 1 18 19
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Minula vykonnost neni ukazatelem pro budouci vysledky.

Celkova vykonnost

VVykonnostni faktory: alpha pohanéna vybérem titull
Parvest Equity Best Selection Euro kumulativni hruba
60% 1 vykonnost

mm Total Outperformance

a0 =S5tock Selection A '.
=—Allocation + interaction i’ NI
—llocation + interaction Financials u s

0% LA 1T

ui'.
20%

L

oo
-1-1r|-v-|.-qr—‘|r1r1v-Irl.-qr-!rIr(v—Iv—I.-qH-—(rIv—IHHHH-—(rIW—I—IHH-—(-—(H-—IHHrIr(v—I

Zdroj: BMP Paribas Asset Management kumulativni hruba wikonnost ke kondi zafi 208, v EUR)
-Benchmark platny od 1. ledna. 2008: MSCI EMU (NR) Index (€). Pledchozi benchmark: MSC Euro{NR) Index

<k 24/05/2012 byl BMP Paribas L1 Equity Best Selection Eurc formou fransferu plesunut do podfondu Parvest Equity Best Selection Euro SICAVU PARVEST Luxembourg
Vadkerd vyslediy ukazatelll wikonnest a rizika uvadéné v tomio dokumentu = doby pred 24 keétnem 2013 se vziahuji na byvaly podfond BMF Paribas L1 Equity Best Selection Euro

=i BNP PARIBAS . -
. Th nanager hangi rld
INVESTMENT PARTNERS e asset manager for a changing wol Vibér eviopskych akeii 102018 40
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Celkova vykonnost

Parvest Equity Best Selection Euro

0 QUALITY i,
1) . A
FitchRatings

Strong

- » > J
\ N e Vatings s Tw
w . _ .
i Parvest Equity Best Selection Euro
VAN : pruméma nadvykonnost od bfezna 2008
VAT .
. N ; I
e W \ . vemaniet | as
i \ \Q Pactl {‘\\\& . moris
d - wat ot L
: N AN, 5 Downmaket] 73 00%
N\ [ “adl] rorte
) == | Tota 53% 57%
I l . DeoHE T j
k‘w—-ﬂ"'{ Zaroj: ENP Faribas Assef Management (vkonnost o588nd o
4 papiatiy, ke kond zaf 26, v EUR
5 4 3 2 4 0 1 Minul3 wkonnost neni ukazaizlem pro budouc] wsiediy

[Excess volatiiy versus Incex [

=Benchmark fondu Parvest Equity Best Selection Euro: MSCI EMU (NR) Index (€) — do 1. ledna, 2000 byl benchmarkem MSC| Eure (NR) Index
& 24/05/2013 byl BNP Paribas L1 Equity Best Selection Euro formou transferu presunut do podfondu Parvest Equity Best Selection Euro SICAVU PARVEST Luxembourg
“Vedkers vysledky ukazatell vikonnosti a rizika wwadéné v tomio dokumentu Z doby pied 24. kvétnem 2013 se vetahuji na byvaly podfond BMP Paribas L1 Equity Best Selection Euro

= BNP PARIBAS

The asset manager for a changing world Vybér evropsky if
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Vykonnostni analyza

o

Hruba vykonnostni analyza — od 31. bfezna 2016 do 30. zafi 2016

Parvest Equity Best Selection Europe

Sector

Caonsumer Discretionary
Consumer Staples
Energy

Financials

Health Care

Industnals

Information Technology
Matenals
Telecommunication Semces
Utilities

(Cash

Total

Zdroj: BMP Paribas Asset Management ke konci zaf 2018
Minula wkonnost neni ukazatelem pro budouci vysladiy

Poznamka: slozka nizné obsahuje poloZky jako hotovost nebo terminované obchody evropskych indesal. Prehled je sestaven z internich dat, necdiSténych o poplatiy

-k 17/05/2012 byl BNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe formou fransferu presunut do podfondu Parvest Equity Best Selection Europe SICAVU PARVEST Luxembeourg

“Weskers vysledky ukazatell vikonnost a rizika uvadéne v fom 17. kvétnem 2013 se vetahuji na byvaly podfond BNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe

nto dokumentu = doby pred

Total
-38bp
-16bp
11bp
-15bp
24bp
bp
54bp
12bp
-12bp
27bp
-4bp
51bp

Contribution
From Sector Allocation
-16bp
-14bp
19bp
-13bp
-13bp

50p
50bp
37hp

Yop
27bp

-4bp
84bp

-22bp

-Zbp
-£bp
-Zbp
37bp
2op
4bp

-20bp
-21bp

Obp
Obp

= BNP PARIBAS
AP INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing werld

Vybér evropskych akcii
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Vykonnostni analyza

Hruba vykonnostni analyza — od 31. bfezna 2016 do 30. zafi 2016

Sector

Consumer Discretionary
Consumer Staples
Energy

Financials

Health Care

Industrials

Information Technology
Materals
Telecommunication Senices
Utilities

Cash

Total

Zdroji- BNP Paribas Asset Management ke kond zafi 2016
Minuld wvykonnast neni ukazatelem pro budous vyslediy
Poznamha: slofka rizné obsahuje polofiy jake hotovest nebo terminované obchody evropskych indextl. Pfehled je sestaven z intemich dat, neofiZtEnych o poplatky

=k 24/05/2013 byl BNF Paribas L1 Equity Best Selection Euro formou transfieru pfesunut do podiondu Parvest Equity Best Selection Euro SICAVY PARVEST Luxembourg

Parvest Equity Best Selection Euro

Contribution

-19bp
Obp
-17bp
-22bp
-3bp
28bp
20bp
3bp
38bp
-8bp
4bp

-Weskere vysledky ukazatelu vykonnosti a rizika uvadéne v tomto dokumentu z doby pred 24. kvétnem 2013 se vztahuji na byvaly podfond BNP Paribas L1 Equity Best Selection Euro

. BNP PARIBAS
LS

- INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing world

Wiybér evropskych akeii
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Vykonnostni analyza

5w

Hruba vykonnostni analyza — od 31. bfezna 2016 do 30. z4&fi 2016

Parvest Equity Best Selection Europe

10 Best Contributors 10 Worst Contributors
Excess Active Excess Active
Return Position Return Position
Nowo Nordisk A/S HSBC Holdings plc
Smiths Group Plc 35bp 2.2% Aeropons de Paris 5S4 -24bp 1.5%
Linde AG 23bp 1.9% BT Group plc -21bp 1.8%
CRH Plc 27bp 28% Roche Holding AG -18bp 1.7%
Hexagon AB 27bp 1.9% Reckitt Benchiser Group pl -18bp 1.7%
ING Groep NV 23bp 1.5% Gnfols, S A. -18bp 1.7%
Novartis AG 23bp -2.4% Inmarsat ple -1Tbp 0.9%
Amadaus T Group SA 21bp 2.3% Unilever NV -16bp 2.5%
SAR SE 21bp 1.4% Koninklijke Ahold Delhaize -14bp 1.4%
Atlas Copco AB 18bp 1.6% Bayer AG -12bp 2.6%

o bp oia B7bp

Zdroj: BNP Paribas Asset Management ke kond zafi 2018
Minuld vykonnost neni ukazatelem pro budouci vyslediy
Poznamka:Prehled je sestaven z intemich dat, necdisténych o poplatky

k 17/05/2013 byl BNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe formou transferu plesunut do podfondu Parvest Equity Best Selection Europe SICAVU PARVEST Luxembourg
Veskers vysledky ukazatell vykonnosti a rizika uvadéné v tomio dokumentu z doby pred 17. kwitnem 2013 se vztahuji na byvahy podfond BNP Paribas L1 Equity Best Sedection Europe

A~ BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Viybér evropskych akeil 102016 44
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Vykonnostni analyza

Hruba vykonnostni analyza — od 31. bfezna 2016 do 30. zafi 2016

10 Best Contributors

Rayal Dutch Shell Plc
Daimler AG

CRH Plc
Anheuser-Busch InBev SA
Galp Energia, SGPS S A
Amadeus [T Holding SA
UniCredit S_p A

Unilever NV

Grifols, S.A.

Mediaset Espana Comunic;

Parvest Equity Best Selection Euro

30bp
29bp
20bp
18bp
17bp
16bp
15bp
15bp
14bp
14bp

Zdroj: BMP Paribas Asset Management ke konc zafi 2016
Minuld wykonnost neni ukazatelem pro budouci vysledky

Poznamka:Plehled je sestaven z intemich dat, necéisténych o poplatky

-k 24/05/2013 byl BNP Paribas L1 Equity Best Selection Eury formou transferu plesunut do podfordu Parvest Equity Best Selection Eurc SICAVU PARVEST Lusembourg

-1.8%
2.6%
1.6%
1.1%
2.3%
0.4%
1.6%
2.1%
2.0%

10 Worst Contributors

Bank of Ireland

Total SA

Sanofi

Telecom ltalia S.p.A.
Intesa Sanpaolo S p.A.
Banco Santander S.A.
Continental Aktiengesellsc
Bayer AG

ING Groep NV

Bayensche Motoren Werke

ota

VeSkerd wisledky ukazatelll vykonnosti a rizika uvadéné v tomto dokumentu z doby pfed 24. kvtnem 2012 s& vztahuji na byvaly podfond BNP Paribas L1 Equity Best Selection Eura

~=al BNP PARIBAS

* INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing weorld

Wiybér evropskych akeii

102016
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Hlavni body

Odlisny pfistup selekce evropskych akcii

+ Nizky obrat, investi¢ni horizont 3 = 5 let s cilem vyuzit neefektivnosti trhu z
hlediska jeho kratkodobosti.

+ Vysoce zkuseny stabilni investiéni tym zaméfeny na fundamentalni
analyzu zalozenou na vybéru akcii.

o Jedineény investiéni proces zaloZeny na investovani do spoleénosti s
udrzitelnou schopnosti konkurenceschopnosti pusobicich v dobfe
strukturovanych odvétvich.

« Strukturovany pfistup pfi sestavovani portfolia a fizeni rizik s cilem zajistit,
aby rizikovy rozpodet byl v souladu s investiénim procesem a schopnostmi
investi¢niho tymu

a2l BNP PARIBAS i
- The asset manager far a changing werld e Y if
S9N INVESTMENT PARTNERS gl EnE Vyber evopskjeh akai 102018 46
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INVESTICNI STRATEGIE

BNP PARIBAS The asset manager for a changing werld
INVESTMENT PARTNERS
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Skladba portfolia

10 nejaktivnéjSich pozic: nad+podvazenych

10 nejaktivnéjsich
pozic - nadvazenych

10 nejaktivnéjdich
pozic - podvazenych

Parvest Equity Best Selection Europe

CRH Pic

Kingfsner Pic

Jerorimo Marties, $5°5 54
Exparian PLC

Shire PLC

Unilever WV

Bayer Az
Amadews IT Grup 5
3miths Goup Pc
Frasiius Medical Cam AG
AgtrZansca L

Sandfi

Siemana &3

CExoan itkline e

Brifsh American Tobaccop
HIEC Holdagapic
Movarfa AG

Raslls 5.4

zdmj: BNP Paribas Asset Management, ke kond z3fi 2016
Poznamka: Nad/podvaZené pozice ws. benchmark: MSCI Europe (NR) Indexi€)

A%

“= BNP PARIBAS
* INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing weorld
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Portfolios positioning

10 nejaktivnéjdich pozic: nad+podvaZenvch
Parvest Equity Best Selection Euro

10 nejaktivnéjsich [ —
pozic - nadvazenych

10 nejaktivnéjdich faler 45
pozic - podvaZzenych -

Zdroj: BNP Paribas Asset Management, ke konci z3fi 2016
Poznamka: Mad'podviiend pozice vs. benchmark: MSCI EMU (NR) Index(€)

=i BNP PARIBAS
ol The asset manager for a changing werld b Y i
M INVESTMENT PARTNERS o mEnE Viber swopskyeh skeil 102016 49
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Skladba portfolia

Sektorové slozeni

Parvest Equity Best Selection Europe

UTIUTES

REAL ESTATE

TELEGOMMUNICATION S ETVEES

(CONGUNEFR, DESGRETIONATY

HOUSTRIALS

HEALTH LARE

COMSUNIER STRALES

WATERALS

INFORMATION TEH NOLDGY

-18%
4T
-A5%
4%
4.0
[ ]
i | |
0.5% | |
14% | |
as | |
I % ‘
1
T T
% o T L= % %
= Active position = Benchmark = Portfolio

Zdroj: BMP Paribas Asset Management, ke konci zafi 2016
Poznamka: Nad/podvazene pozice vs. benchmark: MSC] Europe (MR} Index(€)

= BNP PARIBAS
AP INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing world

Wybér evropskych akeii 12018
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Skladba portfolia

Sektorové slozeni

UTLIMES

COMEUNER DECTETOMARY
INDLETRIALE

[REAL ESTATE

ENERGY

TEECIMMNCATION SEVICES
FIRKNCALE

HEALTHCARE

CUNGUMET STARLES
WATERLS

INFO RMATOK TECHROLDGY

-T%

Parvest Equity Best Selection Euro

2% k. &% 3%
B ACTNE POSITONn B Benchmark B Foetiol iy

Zdrej: BNP Paribas Asset Management, ke konci zafi 2018
Poznamka: Nad/podvafené pozice vs. benchmark: MSCI EMU (NR) Index€)

~=al BNP PARIBAS
AP INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing world
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Skladba portfolia

Finanéni pomér/ukazatele
Parvest Equity Best Selection Europe

Div.Yiekd (Med  PE MedNTM)  EVEbk(Med  PB (Med NTM) Earnings Growth Dividend Growth
NTM) NTH FY0.1.2) (Fr0.1,2)

= Portiolio = Benchmark

Zdroj: BNP Paribas Assst Management, ke konci zafi 2018

Poznainka: NTM je zkratka pro Next Twelve Months-nadchazejich dvanacti mésicich, Med znamena median;
{FYD,1,2) predstavuje primémou anuitu od fiskalniho roku D (FYD) do fiskalniho roku 2 (Fy2), pfisemz FY0
reprezeniuje rok naposledy zaznamenanych historickych dat

Benchmark fondu: MSC1 Europe (MR Index(€)

<) BNP PARIBAS
al The aszet manager for a changing world b v i
P9 INVESTMENT PARTNERS ger fo e Viber swepskjeh skell - I02ma 82
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Skladba portfolia

Finanéni ukazatele

Parvest Equity Best Selection Euro

18.00

Em 4545

1z A 15 1184

om T | ]

P B s

e | — ] — —

Div. Yield (Med  PE MedNTM)  EVibbit(Med  PB (MedNTM) Eamings Growth Diridend Growth
NTH) KT FY01.2) (FY11.2)

B Portfolio ¥ Benchmark

Zdroj: BNP Paribas Asset Management, ke kondi zari 2018

Poznamka FITM znamena Next Twelve Months-nadchazeiich dvanacti mésicich, Med znamend medidr: (FY0,1,2) pledstanje
prumémeou anuitu od fiskainihe roku 0 (FYD) do fiskainiho roku 2 (FYZ2), plicemE FY0 reprezentuje rok naposledy zaznamenarnych
historickjch dat

Benchmark fondu: MSC] Europe (MR) Index(€)

. BNP PARIBAS
.

The asset manager for a changing werld bé ¥ if
INVESTMENT PARTNERS iy hail Viblr evropskjeh akail 1020 83
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Skladba portfolia

Geografické slozen”

Netherlands
France
Switzerland
Italy
Germany
Denneark
Cash
Austria
Luxembaourg
Belgium
Finkna
Norway
Sweden
Portugal
Ireland
United Kingdom
Spain

-15%

Zdrgj: BNF Paribas Asset Management, ke konci zaf 2016
Poznamka: Nad/podvazene pozice ve smyslu sownani s benchmarkem: MSCI EMU (MR Index(€)

STH

Parvest Equity Best Selection Europe

-10%

0%

M Acive positions

= Berchmark M Portiolio

~=d BNP PARIBAS
L " INVESTMENT PARTNERS
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Skladba portfolia

Geografické sloZeni
Parvest Equity Best Selection Euro

[France]
[Germany]
[italy]
[Austria]
[Finland]
[Luxembourg]
[Cash]
[Belgium]
[United Kingdom]
|Sweden]
[Portugal]
[Spain]
[Ireland]
[Netherfands]

-25% -15% -5% 5% 15% 25% 35%

M Adive positions  ® Benchmark M Portfolic

zdroj: BMP FParibas Asset Management, ke konci z4fi 2018
Poznamka: Nad/podvaZens pazice ve smysiu srovnani s benchmarkerm: MSCI EMU (NR) Index(€)

~= BNP PARIBAS
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Rizika

Investovani do akcii (a podobnych finanénich nastroju) je spojeno s
vysokou mirou kolisani cen napf. vzhledem k negativnim informacim o
emitentovi i daném trhu.

Hodnota investice a vynos, ktery pfinasi, muze klesat i stoupat a je zde |
takova moznost, Ze se investorovi nepodafi pokryt poéatecni vydaje.

Fondy investované do rustovych akcii jsou vystaveny vétsi mife volatility v
porovnani s trhem obecné a proto mohou odlidné reagovat na
ekonomicky, politicky a trzni vyvoj jakoZ i na informace o daném
emitentovi.

* .-

o BNP PARIBAS The asset manager for a changing werld Vibér evropskych akcii 12018
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BNP Paribas Investment Partners - zakladni informace

Lidr v globalnim asset managementu

Organizacné zaméfena na klienty

Silna a riznoroda geograficka
pritomnost

Investicni expertiza dle Vasich poffeb

Odpovédny investor

Zazemi skupiny BNP Paribas Group

(1) Zdroj: BNP Paribas Investment Partners, k 31/12/2015 — na zakladé nejaktuaingSich oficialnich dat spolednost
(2) Zdroj- SNL Financial
(3) Zdroj- Standard & Poor's

BNP PARIBAS s o
ey}
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Investi¢ni tym

Rozsahly tym s primérnou zkudenosti 19 let

nm 2002 213 2004 2008 2008 iy noe 2008 01 i i i3 204 218 W1
Global Equities

ABN Asero dusiralia AEM Amer LK

AAN Amer LIK

Valérie
Charrlére

Giovanni
Cherubini

Dlivier WP Lyreh Invesiment

BNFF IF, Farg
Managprs L

* BNPP 1B, Bostan

Odesli

Danicivobater 5
Zdroj: BNP Paribas ivestment Pariners k 092016

BNP PARIBAS The asset manager for a changing world e ¥ il
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Investicni tym

Zmény v tymu k 1.Q 2016

Nastupce | Pasob

Jmeéno Datum
odchodu

Daniel Vrchni Londyn Technologie, 9 Kvéten Steve 4
Hemmant portfolio telekomunikace 2016 Sherman
manazer
Pierre Vrehni Pariz Energie 9 Kvéten Nicola
Pincemaille  portfolio 2016 Quek
manazZer

—= BNP PARIBAS

The asset manager for a changing werld \fybér evropskych akcii
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Charakteristika fondu

Parvest Equity Best Selection Europe Classic Cap.”

Podfond

Ukazatel riztka

Vstupni poplatkyfvysiupn poplatky

Prilbné poplatky (k 1802/14)

Spravcovska spoleénost
Delegovany spravee

Parvest Equity Best Selection Europe
Podfond SICAVU Parvest dle UCITS IV a lucemburského prava

171052013 formou precunu akiiv z podfondu BNP Paribas L1 Equity Best Selection

Eurcpe

6 na Skale od 1da 7 (1: ni25i izike, 7 wyisi riziko)

MSCI Europe (NR) Index(€)

Cim vy33i riziko, tim del&i je doporudeny investitni horizont
Euro

Valérie Chameére-Pousse:

1.5% (Classic, C-share)

Maxamum 5% [ Zadné vistupni poplatky
2.02% (Classic, C-ghare)

BENP Paribas Investment Partners Luxembourg
ENP Paribas Asset Management Pans
Classic capitalisation : LU0B2339%810

FOEBSEC LX (Classic capitalisation, C-share)

K 17/052013 byl BNP Paribas L1 Equity Best
Selection Europe formou transferu presunut
do podfondu Parvest Equity Best Selection
Eunope SICAVU PARVEST Lusembourg.

Uplny prehled a popsani jednotlivych rizik
najdete v poslednim dostupném prospektu a
Klifovem dokumentu pro investory.

Investice jsou objektem trZnihe kolisani a jsou
spojeny s riziky, kterd jsou typicka pro
invastowini do cennych papin. Hodnota
investice a wnos, ktery pAndsi, mize kesat
istoupat a je zde i takova moZnost, Ze se
investorowi nepodar pokryt potatecni vydaje.

“= BNP PARIBAS

The asset manager for a ehanging world
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Charakteristika fondu

Parvest Equity Best Selection Euro H CZK*

Podfond

Datum vzniku
Ukazate! rizika

gilli

Zakladni ména
Manazer fondu
Sprawni poplatky

Vstupni poplatkyvystupni poplatiy
PriibZné poplatky (k 16/02114)

Delegovany spravece
ISIM kixdy

Bloomberg kody

Parvest Equity Best Selection Euro H CZK
Podfond SICAVU Parvest die UCITS IV a lucemburského prava

24105201 3 formou presunu aktiv z podfondu BNP Parbas L1 Equity Best Selection Euro

B na &kale od 1do 7 (1: nizSi riziko, T- vyEéi rziko)

MSCI EMU (NR) Index(€)

Gim vt riziko, tim ek je doporuden inveshitni horizont
CZK

Valénie Charriére-Pousse

1.5% (Classic, C-chare)

Maximum 3%/ Z2dné wistupni poplatky
1.98% (Classic, C-share)

BNF Parbas Investment Partners Luxembourg
BNF Faribas Asset Management Parig

Classic H CZK Capitalisation: LU0B23401228
Classic capitalisation : LU0B23401574

BNEBSHC LX (Classic H CZK Capiptalisation, C-ghare)
FOREBSA LY (Classic capitalization, C-share)

*K. 24/0572013 byl BNP Paribas L1 Equity
Best Selection Eure formou transferu
presunut do nové zalofensho podfondu
Parvest Equity Best Selection Euro
SICAVU PARVEST Luxembourg

Uplny pfehled a popsani jednatliviich rizik
najdete v poslednim dosiupnem prospektu
a klidowvém dokumentu pro imvestony.

Imvestice jsou objektem traniho kolisani a
jsou spojeny s riziky, kterd jsou typicka pro
investovani do cenmych papirt. Hodnota
investice a vymos, ktery pfin3si, miZe
klesat istoupat a je zde i takova manost,
7e se investorovi nepodafi poknyt podatedni
vidsje.

~=d BNP PARIBAS

The asset manager for a changing werld
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Vykonnost

Performance at the end of September 216 September Last 3M Yo
Classic Share (Net of fees - %)

Parvest Equity Best Selecion Euwope 0.4 LR 373
M ECI Europe Net Return Index .03 420 -3
Excess reumn 0.47 .04 -0.39

Performance History (%) - Full year

Parvest Equity Best Selecion Europe

M ECI Europe Net Return Index

Excess rern

Performance Histos - September to September
Parvest Equity Best Selecion Euope

M SCI Eurppe Net Return Index

Excess Reum

Risk indicators (annualised)

Fund volafiity {%) 15.92
M SCI Europe Net Return lndex 16.47
Tracking emor (%) 285
nformafon rafio 014

Last
12
w27
1.80
-153

ZIH 5

8.22
-1.01

01516

war
1.80
-153

Last
240
110
a
-1.10

-0.?9
6.84
-TE3

21415

184
261
087

1455
1473
78

040

[
36M*
21
5.80
-3.60

15.35
19.82
144

1314

4.46
1339
683

1262
1272
276

-1.30

Last
BOM*
8988
11.34
-148

21 29
17.24
405

01213

1975
18.02
174

Zdroj: BNF Paribas Asset Management (vykonnost ofisténa o poplatky, ke konci zafi 2018)
wisledky.

Minuld wykonnost neni ukazatelem pro budouci

K 17/05/201 2 byl BMNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe formou transfery phesunut do podfondu Parvest Equity Best

Selection EA.lupe SICAVu PARVEST

Weskers vﬂmrmhamkauﬁdﬂﬁvkﬂnﬁndnlmermzdubywedﬁ kveinem 2013 se vztahuji na byvaly

BNP PARIBAS
INVESTMENT PARTNERS

Parvest Equity Best Selection Europe ke konci zari 2016 — C share v EUR

Since
inc.**
51
58
.54

-G.H
.08
140

201112

2527
24
87

The asset manager for a changing world

Vybér evropskych akeii

142



Vykonnost

Parvest Equity Best Selection Euro ke konci zafi 2016 — C-share v EUR

Performance at the end of Seplember 2016 September Last 3M YD
Parvest Equity Best Selecton Eur o 5% 45 08 19 424 10.82 g
MSCIEM U Net Retum index 0.02 658 13 28 281 603 1148 388
Excess retum o8 D6 A8 2% 4.00 .79 .66 055
Performance Hisio - Full ye: 15 214 013 202 211
Parvest Equity Best Selecion Euro 864 273 1867 2245 4313
MSCIEM U Net Retum index am k-] 2% 1925 1528
Excess retum .18 158 368 R 596
i ot 1516 201415 201344 01213 201112
Parvest Equity Best Euro 08 1 905 nE BP
M SCIEM U Net Retum index b} 2% 1255 25 119
Excess Retm 2% [Fi) -350 244 50
Risk indicators {annualised) Last Last Last Last Last .Sn:e
I6W W 24M JaM M inc™
Fund volatity (%) 1685 1861 1567 1384 270 M
MSCIEM U Net Retum ndex 811 1963 1648 1AM W07 1808
Tracking emor (%) 275 25 1% 201 288 182
nfrmation raio 243 2% ¥ Lv) 089 223 415

Zdroj: NP Paribas Asset Management (wjkonnost oSiSténa o poplatiy, ke konci z&fi 2016)

Minula vikonnost neni ukazatelem pro budouci vy 2

K 24/05/2013 byl BNP Paribas |1 Equity Best Selection Euro formou transfens presunut do podfondu Parvest Equity Best
Selection Eurc SICAVU PARVEST Luxembourg.

Veikeré vyslediy ukazateld vikennost a rizika uvadéné v tomto dokumentu z doby pred 24. kvétnem 20132 se vztshuji na
brjvaly podfond BNP Paribas L1 Equity Best ion Euro.

:r—:"" BNP PARIBAS The asset manager for a changing worle
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Parvest Equity Best Selection Euro H CZK

Vykonnost k 31/10/2016, odisténa o poplatky

PERFORMANCE REK
Carmulative Annualized Monthly annualized
OneMn - These Yexm  OreYeawr | TwovYears Thiee Years Ssecsd Wolality  wadking o,
=) Period amor
e 18 sz soions | odwons swawn zvoenz
1S HAME 3OS | 3mes 3 uimie DS - HHLE
Ml Farvsst Cquity Dsst Ssisction Cuio (1 CIK) (Hedgsd CZK) | MET CEK 078 % -405%  -E04% 206 % 2w aTi% 1234 % -
Il MSC! EMU NET INDEX RETURN HEDGED GZK (v) 135% -1BE% -453% B3 % 274% 103 % E%  4W% -0

INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing world

MONTHLY PERFORMANCE CUMULATIVE PERFORMANCE
I P Ccply B Sniacion i A 35 (b 25 P By Baas Eaacinn s 6 20 ndgaci 2T
| ] T WSD EAL WET IO RETUIEN MEDGED CTN N
-
= m
-
. ol Be | |
=
% [’/
s
T w o e e T e e e s e e en e o L e I L
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Kontakty

Jan Manak

Senior Relationship Manager pro CR, SR a Polsko
tel.. +420 602 297 002
mail: jan.manak@bnpparibas.com

www _bnpparibas-ip.com (anglicky)
www bnpparibas-ip.cz (anglicky)
www bnpparibas-ip sk (anglicky)

www investors-corner bnpparibas-ip.com (anglicky)

sociahi media: [lEAENEA D B

o BNP PARIBAS The asset manager for a changing world
* .. INVESTMENT PARTNERS

Vibér evropskych akcii

1042016
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Vylouceni odpoveédnosti

Dilefité informace:

Tyto podkiady sestavila a vydava spdwmt BMP Parioas Asset Management (BNPP AM)* ze ckuginy BNP Paribas Imvestment Partners (BNPP IF)™. Jsou pouze informiativii povahy:

1. nepfedatavuji nabidku ke kougi 2ni vyzvu k proded ani netvofi Zaklad jakekol emiouvy & Zavazky, resp. nelze o2 na né odvolavat v souviziosti ¢ fakoukoli smiowvou & zavazkem, ani

2. nenahrazuji imvestiéni poradenstvi,

Je vnich pdkazovana na urité Enanini nastroje (43l jen Snanini nastroie)"), kterd byfy schvaleny a jsou reguloviny podle pravnich predpizl Zemé ve kierd byly zalofeny.

Pokud neni v aktuaini verz prospekiu uvedeno néco jiného, nebyly podriknuty keoky, kers by dovolovaly vefeing nabizet uvedené finanéni nastroje v jinych zemich, ke takové kroky mussli byt
podniknuty, Zeiména pak ve Spojenych stitech americkjch a obéantim Spojenych statl americkych (ve smysiu Predpisu S amesického Zakona o cennych papirech z roku 1933). Pred nakupem
Enanénich nastrojli v zemi, v ni jsou registrovany, by s proto investofi méd nelprve Zjistit, zda dpis, nakup, driba nebio prodej takovith finaninich nasojil neni ze zikona néjak omezen.

Investod, kiefi hodlaji do uvedenych finanénich nastrojll imvestovat, by =i més pediive pRedist akiudini prospekt, nabidku nebo iné informativei podidady a prostudovat s take posledni virocni nebo
pololetni zprévu daného inanénino ndstroje. Prospekt. nabidka a dalgi informace o inanénich néstrojich jsou k dispozici u pfipadnych mistnich zastupcl spoleénost BNPP IP nebo osob, kieré
investovani do Enancnich nastropd nabimji

Marory uwwadéne v tEchio podkdadech odrafeji isudek spolstnost BPPPAMvuvederedobeawduuserrﬁmbezptedd'mhtpRM| Spolecnost BNPP AM neni mmalnfaﬂmanamv
tichto podkladech aktualizovat ani fnak ménit. Pfed investovanim do Snancnich néstroil by se meS investofl ohlesh pravnich, USstnich a dafovych otizek investice poradit s2 svymmi prévnimi a
dafiovymi poradci a sami pak nezavisle posoudit, 2da je investice do uvedznych finanénich nastrojil, pokud je wibst pfipusina, pro né vhodna a jaké pro né mice mit disledky. Jsou-li v chio podkladech
Zminovany rizné typy invesfic, upozoriujeme na to, Z& £ nimi je spojena rina mira rizika a 2 nelze nikdy s jistolou urcit, zda je konkréti investics pro urdittho kienta nebo jako soutast budouciho
Klieniova investicnino portfolia vhodng & 2da mu bude pnmtzsky

Vﬂiedemlc ekonomickym a trinim rizikiim neni mofné zarudit, 7e uvedens finanéni nastroje spini swij imveséni cil. Vinosy mohou bt oviivnény mj_ investiéni strategii  invesinimi cill inangnich
nistrofl, Zasadnimi podmirkami na trhu nebo muganelcmicr \.t:ehewmp urckovych sazeb, trinich mdnmk a celove situace na thu. Na wysledky uvadéng v téchto podkladech m:lhl:u mit
zasadni vilv nizné strategie uplathované ujednotiivich finanénich nastrojll. Viykonnost dosazena v minulost neni zanikou wykonnosti v budoucnu a hodnota inwestic do financnich nastrofd miize rist i
Kesat Mize se dokonce stat Ze investofi neziskaji zpét ani pdvodné vioZenou Gasiiu.

Udaje o vykonnosti uvadens v tchio podidadech naalrm.ii pFipadné provize, naklady spojené s vydavanim a zpétnjm odkupem podilovych Bsti apod. 2 dané.

Tyto podkiady jsou urteny whraﬁle ozobam, kisrs maji profemunﬂ'n zhugenosti ¢ investovanim (dale jen relevantni oeoby?). Investice a investitni akivity, jiche se tyto podkdady tykaji, jsou dostupne
pouze tzv. profesionanim Klientim podle pravided pfisluiného organu pro dohled nad financnimi slufbami a pouze takovym klientim budou umoinény. Jing nef relevanini osoky by se tEmito podklady
nebo jejich obsahem nemély Fidit ni se na né odvolavat.

* Spobetnost BNPP AM je investini manader registrovany Francouzskym lfadem pro dohisd nad finantnim trhem Autorits des marchés financiers pod €. 96-02. Jeji prévni forma je zjednodugena akciova
spoletnost ce zakladnim kapitalem 87 373 %20 eur a cidem 1, boulsvard Haussmann 75008 PafiZ, Francie. Obchodni reistfic RCS Paris 319 376 832, www bnpparibas-am com

** BNP Paribas Invectment Fartnert je globaini znatia a nazev slufeb spravy akiv ve chupiné BNP Parivas. Fokud jeou v fomio dokumentu zmifiovani jednofiv cprava akiiv ve ckuping BNF Faribaz
Invesiment Pariners, je io pouze pro Vadi informaci. Tyto spolefnos nemuseii plsobit ve Vagi zemi. Pro dalfi informace = cbrafte na investiéniho parnera oprivnénéha pleobit na Seském thu.

=/ BNP PARIBAS
ol The asset manager for a changing weorld ybé y i
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8.5 Terminologieliste

8.5.1 Vorwort

Die hilfreichste Quelle beim Ubersetzen und bei der Erstellung der Terminologieliste
fiir diese Prasentation stellten eindeutig Fachpersonen aus dem jeweiligen Fachbereich dar.
Hat man Zugang zu Menschen, die sich auf dem konkreten Gebiet auskennen, sind sie fiir
UbersetzerInnen die grofte Hilfe, sollten sie iiber eine zu iibersetzende Stelle im Text unsi-
cher sein. Je fachlicher der Text, desto schwieriger ist es ndmlich, Paralleltexte zu finden,
weil das daran interessierte Publikum entsprechend kleiner ist. Daher ist es auch fiir Uberset-
zerInnen extrem wichtig, Networking zu betreiben und stindig neue Menschen kennenzuler-

nen, damit sie auf sie, wenn notig, zurtickgreifen kénnen.

Alle anderen Quellen, die im Rahmen dieser Ubersetzeung verwendet wurden, sind in
dem Literaturverzeichnis aufgelistet. Wie bereits frither hervorgehoben wurde, spielten bei
der Ubersetzung die verwendeten Worterbiicher eine nachrangige Rolle, da viele von den
iibersetzen Begriffen erst durch Recherchen, mithilfe von passender Lektiire ins Tschechische

iibertragen werden konnten.
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8.5.2 Terminologieliste

performance

vykonnost

performance review

ptehled vykonnosti

competitive positioning

konkurenceschopné postaveni

main movements

hlavni zmény

portfolio positioning

skladba, slozeni portfolia

a long-term stock picker

vybér dlouhych pozic

straw hats in winter

slaméky v zimé

fundamental research

fundamentalni analyza

peer review

odborné posouzeni

risk budget

rizikovy rozpocet, kvantifikace rizika, alo-
kace rizika, fizeni rizika

to allocate

alokovat

sustainable competitive advantage

trvala konkurenc¢ni pievaha

consumer discretionary

necyklické zbozi

consumer staples

cyklické zbozi

utilities vetejné sluzby
financials finance
industrials primysl

target outperformance

vykonnostni cil

target tracking error

cilova smérodatnd odchylka

target holdings

obvykly pocet tituli

sector relative weight

relativni sektorova vaha

GICS sector level

klasifikace GICS trovné sektoru

stock max overweight

maximalni nadvazeni titulu

cash level target

cilovy podil hotovosti

target turnover

ocekavany obrat

gross of fees

neocisteno o poplatky

SICAV

forma akciové spolecnosti

short-term investment horizon

kratkodoby investi¢ni horizont

Herfindahl-Hirschman Index

Herfindahl-Hirschmantv Index

US Department of Justice

Americké ministerstvo spravedlnosti

to facilitate exercise

usnadnit vyuziti

market share

trzni podil
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monopolistic

monopolni

margins

marze

average annual wage

pramérna rocni mzda

off-trade price

maloobchodni cena

local currency

mistni ména

developed markets

rozvinuté trhy

emerging markets

rozvijejici se trhy

IMF World Economic Outlook Data-
base

IMF / MMF Mezinarodni ménovy fond

OECD

OECD Organizace pro hospodaiskou spolup-
raci a rozvoj

pricing power

diktovani cen

industry structure

struktura odvétvi

profitability ziskovost

practical application praktické vyuziti
share prices ceny akcii

indexed indexovano

brewer Pivovarnicka skupina

mortgage industry

hypotecni trh

spread

ziskova marze, ziskové rozpéti

idea generation

generovani napadu

risk management

fizeni rizika

screens

screening

global research

globalni analyza

portfolio construction

skladba portfolia

stock risk management

fizeni rizika akcii

portfolio risk management

fizeni rizik portfolia

DCEF discounted cash flows

diskontované penézni toky

sector limit

sektorovy limit

stock limit

akciovy limit

contrarian approach

Opacny pfistup

out-of favour industries

neoblibeny

limited competition

omezena konkurence

weak bargaining power

slaba kupni sila

process of consolidating

proces konsolidace
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merger faze
acquisition akvizice
market exit odchod z trhu
fragmentation fragmentace

new entrants

novi hraéci

portfolio additions pfidani do portfolia
consolidation events ptipady konsolidace
to be driven byt pohanén

short-termism

kratkodbéji zaméfen

random noise

docasné vlivy

long term investors

dlouhodobi investofi

to capitalise on sth

tézit z néceho

cyclical factors

cyklické faktory

bombed out stocks

znehodnocené akcie

bombed out sectors

znehodnocené sektory

valuation cena

discount pokles

demand poptavka
diversified diverzifikovany

to be multi-nationals

pusobit celosvétove

revenue derived from

trzba generovana v

developed Europe rozvinutd Evropa
value hodnota
chart graf

consolidating industry

konsolidované odvétvi

at the bottom of cycle

v

v nejniz§im bodu cyklu

substantional consolidation

vyrazna konsolidace

commercial televison market

komer¢ni televizni trh

to be swamped

byt ptehlusen

sharp decline

silny pokles

TV advertising rates

cena reklamnich spotti

weak economy

oslabena ekonomika

to retain appeal

byt stale atraktivni

advertiser

inzerent
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viewing statistics

sledovaci statistiky

substantional cost saving opportuni-
ties

moznost vyrazného omezeni naklada

lower programming costs

nizsi programové naklady

footbal rights reklamni prava na spoty béhem fotbalovych
pfenost
ad spend naklady za reklamu

balance sheet

rozvaha, finan¢ni situace

debt

zadluzeni

aligning portfolio risk with compe-
tence

alokace rizika podle kompetenci

stock specific risk factors

specifické rizikové faktory akcii

to be derived

byt odvozovan

common factor risks

bézna rizika

stock selection

vybér akcii

to detract

mit negativni dopad

overall portfolio attributes

celkovou charakteristiku portfolia

managing

fizeni

value factor

faktor hodnoty

implementation phase

faze implementace

HHI assessment

HHI analyza

Porter analysis

Porterova analyza

value chain

hodnotovy fetézec

generate

generovat

Performance attribution

vykonnostni faktory

excess return

nadmérny vynos

demographics analysis

demograficka analyza

demand/supply analysis

analyza poptavka vs. nabidka

long term growth

dlouhodoby riist

prospects

vyhlidky

growth sustainibility

udrzitelnost rastu

to quantify

vycisleni

underlying earnings growth potencial

potencional rastu zisku

competitive advantage

konkurenéni vyhoda

to outperfom

prekonat

corporate strategy

korporéatni strategie
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sum-of-the-parts

ocenéni jednotlivych divizi spole¢nosti

relative valuation

relativni ocenéni

decision making process

proces rozhodovani

performance attribution

vykonnost

to confine

omezovat

after the event analysis

zpétna analyza

investment case

investi¢ni ptipad

subjected to sth

byt predmétem

rigorous

diakladny

peer scrutiny

odborné posouzeni

to provide a quality filter

filtrovani za ucelem kvalitni selekce

key issues

zasadni témata

to address

zabyvat se

standard of analysis

standard analysy

retention of key personnel

podpora stability tymu

engagement

spoluti¢ast

decision ownership

vlastni odpovédnost

investment ideas

investicni napady

points basické body
proprietary research vlastni analyza
to operate pusobit
sensitivities specifika
reconciliation srovnani

to be capped at byt stanoven
overweight nadvazeni
active share aktivni podil

risk budget allocation

alokace fizeni rizik

high conviction

hluboké presveédceni

ample opportunity

dostatek ptilezitosti

proportion

cast

replication

replikace

overall performance

celkova vykonnost

cumulative performance

kumulativni vykonnost

transfered

presunout formou transferu
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sub-fund

podfond

risk indicator numbers

ukazatele rizika

rolling performance

klouzava vykonnost

miscellaneous ruzné
cash hotovost, likvidni prostiedky
futures terminované obchody, futures

European indices

evropské indexy

key points hlavni body
differentiated approach odli$ny piistup
equities akcie

stock picking vybér titult
turnover obrat

investment horizon

investiéni horizont

to be aligned

byt v souladu

investment process

investi¢ni proces

key skill set

klicové kompetence

overweight stocks

nadvéazené pozice

underweight stocks

podvéazené pozice

sector breakdown

sektorové slozeni

financial ratios

finan¢ni ukazatele

Med

median

FY

fiscal year - fiskalni rok

averaged annualised rate

primérnd anuita

country breakdown geografické slozeni
shares akcie

instruments nastroje
fluctuations kolisani

issuer emitent

value of investment

hodnota investice

income

vynos

to recover initial outlay

pokryt pocatecni vydaje

growth stocks

rastové akcie

volatile

volatilni

market development

trzni vyvoj

153



asset manager

spravce aktiv

client-focused

zamé&fena na klienty

investment expertise

investi¢ni expertiza

responsible investor

zodpoveédny investor

assets under management

aktiva pod spravou

institutional investors

institutionalni klienti

intermediary distributors

zprostiedkovavajici distributofi

performance-driven culture

orientovana na vysledky

multicultural

multikulturalni

employee base

tym

global network

globalni sit’

investment centre

investiéni centra

investment professionals

investi¢ni profesionalové

signatory

signataf

United Nations

Organizace spojenych narodi

Principles for Responsible Investment

Zasady odpovédného investovani

rating

rating

key features

Hlavni charakteristika

financial stability

finanéni stabilita

transparency

transparentnost

compliance control

kontrola compliance

integrity

integrita

job title

pozice

sector coverage

sektorové zaméreni

departure date

datum odchodu

replaced by

nastupce

senior portfolio manazer

vrchni portfolio manazer
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9 Conclusio

Diese Arbeit hatte zum Ziel aufzuzeigen, wie komplex und anspruchsvoll die Uberset-
zung von wirtschaftlichen Texten aus dem Bereich der Investmentfonds ist. Da dieser Teil
des wirtschaftlichen Universums vielen Menschen vollig unbekannt ist, wurde die Arbeit so
konzipiert, dass sie Schritt flir Schritt von der allgemeinen Ebene bis zu ganz spezifischen
Merkmalen iiberging. So war es mdglich, die groBBe Vielschichtigkeit des behandelten The-
mas kompakt und in logischer Reihenfolge darzustellen. Aus diesem Grund wurde am An-
fang zuerst die Fachsprache allgemein aus der theoretischen Sichtweise erforscht, indem die
wichtigsten Begriffe in den Mittelpunkt und in Relation mit dem Thema dieser Masterarbeit
gesetzt wurden. Bereits auf dieser allgemeinen Ebene lief3 sich eindeutig feststellen, dass der
Begriff Fachsprachen ein besonders breites und vielschichtiges Thema mit keinen klaren
Grenzen ist, wodurch die Arbeit der Translationswissenschaft erschwert ist, da die Schaffung

einer theoretischen Basis gerade aufgrund von diesen vagen Grenzen eingeschrinkt ist.

Diese Aussagen wurden dann in weiterer Folge nur bestétigt, weil auch die Sprache der
Wirtschaft, die im Mittelpunkt dieser Arbeit steht, zu den problematischsten gehort, wenn es
an die genaue Definition sowohl des Begriffes als auch auf ihre praktische Anwendung an-
kommt. Indem hier unterschiedliche Modelle der Schichtung und Gliederung prisentiert
wurden, sollte darauf aufmerksam gemacht werden, wie umfassend dieses Gebiet besonders
aus der Sicht von UbersetzerInnen sein kann. Aus diesem Grund musste im Rahmen der Ar-
beit auch der Begriff der Kultur in Relation zu Fachsprachen und zur Wirtschaftssprache all-
gemein erliutert werden - denn Kultur ist ein Begriff, der im Rahmen jeder Ubersetzung eine
primére Rolle spielt. Weil sich Kultur in einzelnen Fachsprachen und Fachtexten auf unter-
schiedlicher Art und Weise widerspiegelt, wurden der Begriff und die mit ihm zusammen-
hingenden und fiir die Ubersetzung wichtigen Aspekte entsprechend aufgelistet und erliutert.
In weiterer Folge wurde wieder ein néchster Schritt auf dem Weg in die Praxis gemacht, in-
dem Fachtexte auf ihre Eigenschaften zuerst allgemein untersucht wurden. Kenntnisse liber
die Eigenschaften von Fachtexten sind fiir UbersetzerInnen absolut notwendig, denn anhand
dieser Eigenschaften lassen sich der Schwierigkeitsgrad von Fachtexten und dementspre-
chend auch Ubersetzungen besser bestimmen. Wie aus der Beispieliibersetzung und ihrer
Analyse ganz eindeutig hervorging, spielt das Sachwissen im Rahmen von Ubersetzungen
wirtschaftlicher Texte aus dem Bereich von Investmentfonds eine absolut unabdingbare Rol-
le. Dieser Feststellung zugrunde wurde diesem Thema auch ein Kapitel gewidmet, um die

einzelnen Phasen im Laufe des Ubersetzungsprozesses in logischer Reihenfolge darzustellen.

Die Beispieliibersetzung sollte nicht als eine willkiirliche Erscheinung aus dem gesam-
ten Universum von Wirtschaftstexten gesehen werden. Deshalb wurde sie anhand einer mak-

ro- und mikrostrukturellen Analyse in den Kontext mit anderen Texten und Textsorten aus

155



dem gesamten Wirtschaftsbereich gestellt. Wie bereits am Anfang dieser Arbeit angekiindigt
wurde, sollten anhand der oben beschriebenen Vorgehensweise mehrere wissenschaftliche
Fragen beantworten werden. Es wurden folgende Schwerpunkte gesetzt: welche bisherigen
Kenntnisse iiber die Relation von Wirtschaftssprache und Ubersetzung in der Fachliteratur
gibt es? Wodurch werden Wirtschaftstexte allgemein geprigt? Was sind die Besonderheiten
von Texten aus dem Bereich der Investmentfonds? Welche Herausforderungen beim Uber-

setzen solcher Texte konnen entstehen und wie sind sie von UbersetzerInnen zu bewiltigen?

Neben den einzelnen Fragestellungen bietet diese Arbeit eine kompakte Einfiihrung in
die Ubersetzung von wirtschaftlichen Texten aus dem Bereich von Investmentfonds. Indem
hier zuerst Wirtschaftstexte an ihre Eigenschaften, ihr Verhéltnis zur Kultur und die am héu-
figsten présentierten Beispiele in der Literatur dargestellt wurden, konnte im praktischen Teil
mehr ins Detail gegangen werden, indem anhand eines praktischen Beispiels die groBten
Herausforderungen solcher Texte und mogliche Losungsansitze erldautert wurden. Weil dieser
Teilfachbereich im Rahmen der Translationswissenschaft so wenig behandelt wird, wurden
gezielt die spezifischen Herausforderungen hervorgehoben und moégliche Losungsansitze
geboten, um UbersetzerInnen, die mit diesem Thema noch nie in Beriihrung gekommen sind,
einen ersten Einblick zu verschaffen und sie somit fiir die Arbeit mit solchen Texten zu sen-
sibilieren. Indem hier zuerst theoretische Losungsansétze von Herausforderungen prasentiert
wurden, die Wirtschaftstexte im allgemeinen Sinne vor Ubersetzerlnnen stellen — wie z. B.
Umgang mit Finanzenglisch, Corporate Identity oder Passepartoutworter oder mit kulturellen
Aspekten, die in solchen Texten vorkommen kénnen, wurde eine Briicke fiir den Teilbereich
von Wirtschaftstexten geschaffen, die im Unterschied von z. B. journalistischen Texten oder
Geschiftsbriefen in der Fachliteratur weniger angesprochen wurden. Anhand sowohl einer
kurzen Einfithrung und Beschreibung dieses Teilbereichs der Wirtschaft als auch der am héu-
figsten préasentierten Texte und Textsorten und letztendlich der Beispieliibersetzung, sollten
einige der groBten libersetzerischen Herausforderungen erldutert werden und mdogliche Lo-

sungen angeboten werden.

Zu den grofiten Herausforderungen dieser Texte gehort auf jeden Fall das ndtige Sach-
wissen, ohne welches die in solchen Texten enthaltenen Informationen kaum zu entschliisseln
ist. Diese betrifft auch den Umgang mit der Text-Grafik Beziehungen, die einen wichtigen
Bestandteil von vielen Texten aus diesem Bereich darstellt. Da der Bereich Wirtschaft bereits
jetzt eine vorherrschende Stelle in der heutigen Gesellschaft einnimmt, wird sich sein Status
in Zukunft sicherlich noch erh6hen. Daraus ldsst sich schliefen, dass die Nachfrage nach pro-
fessionellen UbersetzerInnen, die auf diesen Bereich spezialisiert sind, kontinuierlich steigen
wird, was die Translationswissenschaft zu intensiveren Forschungen in diesem fachlichen

Teilgebiet anspornen sollte.
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10 Nachwort

Als berufstitige Studentin, habe ich dieses Thema gewihlt, da ich im Rahmen meiner
taglichen Arbeit laufend jenem in Berlihrung komme. Ich erinnere mich noch heute sehr gut
daran, als ich vor drei Jahren zum ersten Mal gebeten wurde, eine Produktprédsentation zu
iibersetzen und wie schwer die ersten Ubersetzungen waren. Es war fiir mich erstaunlich,
dass ein Satz der ausschliefSlich aus Wortern besteht, die ich einzeln verstehen konnte, in dem
gegebenen Kontext fiir mich keinen Sinn machte. Die Arbeit war umso schwieriger, da die
erste Hilfe in Form von fachlichen Wirtschaftsworterbiichern nur wenig Unterstiitzung bot.
Alles war unbekannt, der Bereich, die Zusammenhénge aber auch die spezifischen Charakte-
ristika einzelner Texte und Textsorten oder die Bedeutung von Themen wie Compliance oder

Corporate Identity.

Das Erstellen der vorliegenden Arbeit war fiir mich also eine ganz natiirliche Entschei-
dung, die ein klares Ziel verfolgte, nimlich Hilfestellung zu leisten. UbersetzerInnen, die sich
irgendwann in Zukunft in so einer Lage befinden, wie ich damals, sollen sich mit meiner Ar-
beit einen groben Uberblick verschaffen kénnen, wie dieser Teilbereich funktioniert bezie-
hungsweise was ihn ausmacht und wie er aus der Sicht eines / einer Ubersetzers / in anzuge-

hen ist.

Ich habe absichtlich eine so komplexe Textsorte fiir die Beispieliibersetzung ausge-
wihlt, um die Realitét dieses Teilbereichs so komplex wie moglich darzustellen. Indem hier
zuerst die Theorie allgemein Schritt fiir Schritt entfaltet wurde, wollte ich einen natiirlichen
Einstieg verschaffen, damit die Beispieliibersetzung in einen moglichst detailliert beschriebe-
nen Kontext eingebaut werden konnte. Ich selbst habe im Laufe der Arbeit an der Masterthe-

sis wieder viele neue Informationen gewonnen, die ich in Zukunft sehr gut verwenden kann.
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Three key pillars

A differentiated approach to fundamental long term investment

» A long-term stock picker
= 3 to 5 year holding period
= ‘Straw hats in winter’ idea generation

» Play to our strengths — fundamental research
= In-depth fundamental research undertaken by a large and experienced team
= Peer review decision making process
= Risk budget allocated appropriately

» A focus on industry structure

= |dentify and invest in companies offering a sustainable competitive advantage
in well-structured industries

ol BNP PARI BAS The asset ranager for a changing world European Equity Seleci Oclober 2016 4
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INVESTMENT TEAM

A large team with an average of 19 years experience
Research and Portfolio Management

285095

Andrew King, Valerie Cha uphe Renard

ey I IS =
Consumer Discrefiorary  Telecoms, Technology Cormumer Slaples CorsumerSiaphes, Henfhcane Chemicals, Lififes Belgium, France Irwestmert Speciaist
& Years Experience m?ﬂrrEmﬁrm 31 Years Expeniense 20 Years Expenience 15 Years Experence 21 Yiears Experience 18 Years Experience

&ﬁﬁ

& 5 4

Fr.mud:. demls Energy, Mining Consumer Dizcrefionary, Risk Marmager Inwvestment Speciaist
19 Years Experence 32 Years Experience 5 Years Experience Telezome B Yoz Exzencrce 22 Years Expenience

Sowce: ENP Paribes Imvestment Pariners =5 of Ociober 2016
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Investment Philosophy

The principles

» We believe that superior long-term share price performance
is driven by above-average, sustainable earnings growth.
Critical determinants of performance include:
= industry structure

= a company’'s competitive position within that industry

» Furthermore, we seek to exploit the market's increasingly short-
term investment horizon by investing in companies when their
attractive, longer-term investment attributes are masked by
shorter-term trends, fashion or random noise.

> 4| BNP PARIBAS

INVESTIMEN T PARTHERS The asset manager for a changing world European Equity Select Oclober 2016 9
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Investment Philosophy

The importance of industry structure in practice: the Herfindahl-Hirschman Index

« The key to assessing the strength and sustainability of a company’s earnings
profile is to understand the structure of that company’s industry. Companies
that operate in well-structured industries have a greater ability to generate
attractive and sustainable excess returns, and can do so with less risk

¢ The European Equity Select team uses the Herfindahl-Hirschman Index
(HHI*) to assess the quality of an industry’s structure. This index is used by
the US Department of Justice to help “properly define and measure industry
concentration”

“A merger is unlikely to create or enhance market power or to facilitate
its exercise unless it significantly increases concentration and results in
a concentrated market, properly defined and measured”

US Department of Justice, Horizontal Merger Guidelines|

+ HHI is defined as the sum of the squares of the market shares of each individual firm and can range from =1 to 10,000, moving from a very
farge number of very small firms competing for markef share fo a single monopolistic producer dominating the market

=l BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Europaan Equity Salect October 2016 10
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Investment Philosophy

Practical application of the HHI
Global beer industry structure and % profit margins of market leaders by country
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Source: Bof& Mamill Lynch, Company Presentafons and ENP Paribas Asset Management, Apdl 2014
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Investment Philosophy

Practical application of the HHI

Number of minutes® worked to buy one litre of beer = 2013 Number of minutes* worked to buy one litre of beer = 2013
Developed Markets Emerging Markets
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Source: Bof Merrll Lynch, Canadean, IMF World Economic Outlook Database, OECD average annual wages and SNP
Paribas Asset Management, 2013
"Mumber of minutes worked fo buy one Iiire of beer is based on the off-irade price In local cumency
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The importance of industry structure

Identifying pricing power
100%

The global beer industry structure

s 3 8 8 5§ 8 8 3 8°8

Source: BolA Memill Lynch, Canadean and BNP Parlbas Assel Management, September 2015
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The importance of industry structure

Identifying pricing power

The glebal beer industry structure and the profitability of the four largest brewing companies
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Investment Philosophy

Practical application of the HHI

The Global beer industry structure and main brewers share prices
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Source: FactSet and BNP Parbas Asset Management, 35 of August 2016
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Investment Philosophy

Practical application of the HHI

UK Mortgage Industry Structure
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Investment Process

Cverview

Risk ENPP IP

Management global
screens research

‘Straw hats’
in winter *

Industry analysis

Company analysis

Stock risk Peer review process Portfolio risk
management management
ISthd‘ knotwlige Risk mgt systems
NAUSIry structure - -
ry : Portfolio construction Sector limit
Peer scrutiny .
Stock limit
DCFs [ models
DCFs = Discounted Cash Flows * “Straw Hats in Winter” = a contrarian approach, focusing on out-of-favour industries
=l BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Ewropean Equity Seiect  Octaber 206 17
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Investment Process — HHI and industry structure

Focus on idea generation phase

HHI
industry

structure

» We seek out industries with high barriers to entry, limited
competition and suppliers and customers with weak

bargaining power.
» Particular attention is paid to industries that are in the

process of consolidating through either merger and
acquisition activity or market exit (i.e. industries where the

number of participants is declining)

T
» Conversely, we also avoid industries where there is
fragmentation in the form of new entrants.
BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Europsan Equify Select  October 20168 18
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Investment Process — HHI and industry structure

Focus on idea generation phase
z¢ Best Selection Europe: Portfolio additions — HHI consolidation events
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Investment Process - “buying straw hats in winter”

Focus on idea generation phase

» The market is increasingly driven by short-termism and
random noise. As longer term investors, we seek to

s"?‘_" capitalise on this by reviewing sectors or areas of the
ha_ts n market that are out of favour due to short term or cyclical
winter factors.

» We don't seek to buy bombed out stocks, rather quality
T P — stocks in bombed out sectors, where the valuation has

been discounted by association.

* Sfraw hats in winter: to buy when baoth demand and price is
low, sell when demand and price is high.

i ENP PARIBAS The asset manager for a changing world European Equity Select Cctober 2016 20
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Investment Process - “buying straw hats in winter’

Focus on idea generation phase
Best Selection Europe strategy: Portfolio additions
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European companies are multi-nationals

European Companies Are Geographically Diversified European Companies: % revenue
- derived from Developed Europe

Criarseas revenus axposune by region o |
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Domestic Europe is where the value is

Europe Sector GE&D PE rel to Global

iR yeare

0+

ﬂf’ ‘jh‘ ‘aj‘ 06-6: j ,.p‘eﬂd-i‘ !& .sfﬂ é? 'é@' 1.d_\-‘ d“.‘-"#? J‘:‘ﬂyﬁ‘

==harvicn]
T GoN0s
e
—Perioned b e el
L
——ocd Lranp
——Trami & lary
Auic Baimerom
=mTazmeiogy
e

— TR M

Sourca: Memlll Lynch and BNP Paribas Assel Management as of February 2014

Europeansector revenues derived from developed Europe

wa

2 B E

Z

E B B B

o

Proportion of Revenuses from Esrope
-]

Fernl Extpbe

Barks
Materiyz E—
Prarraceuticels |

Uilties [

Peetaling |

Censamer Senices |

Feod Retal |

Coraurer Durabks S Appard |

Telerormurications |

Capital Gaod:

Softwire B Sarvices
Mutarmabiles & Comperents |

Comrmerdal & Prol. Sendces
[T T H
FealthCare [quip. & Sendces

Hersehald B Personal Precs, )

Food D & Tobacro
Semicordudore b Cpup.

Tathrwbagy Haredware B epup  [EE—"

Energy |

Spurce: Morgan Stanley and BNP Parias Asset Management 35 of July 2013

For lllustration pusposes only

~=d BNP PARIBAS
(99 INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing world

European Equity Salect  October 2016 23

188



“Straw hats in winter”: Emerging Markets out of favour

Straw Hats: European Domestic exposure vs Emerging Markets
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Mediaset Espana

Consolidating Industry at the bottom of the cycle

market

retains its appeal to advertisers with growing

viewing statistics.

« Substantial cost saving opportunities as
businesses are combined coupled
programming costs - reflecting the benefits of less
competition for product such as the football rights.

A cyclical recovery in ad spend when it occurs is a
bonus, but consolidation has seen TV's pricing

power greatly enhanced

« Strong balance sheet with no debt.

120%
} . . 100%
The investment case is based on the substantial
consolidation in the Spanish commercial television

The benefits of this consolidation have been= =
swamped by the sharp decline in TV advertising
rates in a weak economy. However, TV advertising
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Investment Process - risk management screens

Focus on idea generation phase

» Aligning portfolio risk with competence

— The majority of risk should be derived from stock
specific factors. When common factor risks become

too large we seek to remove them through stock
selection.

— Screens are also utilized to determine individual
Risk companies that are detracting from overall portfolio
Management attributes

screens

“= BNP PARIBAS
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Investment Process - risk management screens

Focus on idea generation phase

Portfolio Additions Best Selection Europe - Risk Management
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Investment Process - risk management screens

Managing the Value factor of the portfolio Best Selection Europe

Best Selection Europe: Negative Value factor contribution to portfolio risk
Y% of Tracking Error
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Investment Process - risk management screens

Managing the Value factor of the portfolio Best Selection Euro
Best Selection Euro: Value factor contribution to portfolio risk
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Investment Process

Focus on implementation phase e

« Industry structure (HHI assessment, Porter analysis and value chain analysis)

= Will the industry be able to generate attractive and sustainable excess returns?
« Industry growth (demographics and demand/supply analysis)

= What is the longer-term growth profile of the industry?
« “Straw hats in winter’ (contrarian approach, focusing on out-of-favour industries)

= What is the market's assessment of the industry prospects?

=l BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Eunopean Equity Salect  October 2016 30
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Investment Process

Focus on implementation phase T Tty

« Growth sustainability
= Cuantify the underlying earnings growth potential of the company
« Competitive advantage

= Assess the nature of the company’s ability to outperform its competitors and its
sustainability

« Corporate strategy

= Assess the risks to our analysis and to what degree they can be managed by the
company

« Valuation (Discounted Cash Flow (DCF) modelling, sum-of-the-parts and relative
valuation)

» Determine an appropriate price to pay

~=al BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Europan Equity Saiect  Octobar 2016 31
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Investment Process

Focus on implementation phase

Peer review
« A key strength lies in our peer review decision- process

making process:

» Performance attribution should not be confined to
after the event analysis. Each investment is
supported by a clear and well structured investment
case subjected to rigorous peer scrutiny

« Benefits:

» It brings to bear the entire team’s specialist skills
and experience

» Provides a quality filter to ensure all key issues
have been addressed.

It ensures a far higher standard of analysis

It supports the retention of key personnel through
engagement and decision ownership

= Decision-making forums generate new investment
ideas

Source: Intemal  BNP Paribas Asset Management

-‘f'_h BNP PARI B'-As The asset manager for a changing world European Equity Seleci Ocober 206 32
L INVESTMENT PARTNERS

197



Risk management

A two-layered structure Stock risk Portfolio risk
management management
Stock knowladge Risk mgt systems
R R Portfolio construction Sector limit
Peer scrutiny Stock limit
DCFa i modals
Stock risk management Portfolio risk management
« Detailed stock knowledge based on « Reconciliation of fundamental analysis
thorough proprietary research with Northfield, BARRA, Eram and
PAS portfolio risk management

. Conce_ntra_tion on cgmpanies systems
operating in strong industry structures
. . « Sector limit capped at +/-10% points
+ Allinvestments subject to peer versus benchmark at GICS sector

scrutiny level

« Detailed models and DCF analysis

Stock limit capped at <5% points
provide greater insight into PP P

e overweight
sensitivities
a4 BNP PARIBAS The asset manager for a changing world European Equity Select October 2018 33
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Risk management

Parvest Equity Best Selection Europe

Commeon factor versus stock specific risk

B Sicn apecifc ran
Dt ommon tector sk

Tramnireg Bre

Risk budget allocation:

» Stock specific risk must exceed common
factor nisk

Each source of common factor risk
capped at 10%

>

% Aaotive share

BEeEBE2EEE

-
[

Active share

’_.__M‘—_._r-"_""_

High Conviction:

» Active share™ maintained above 70%,
ensuring ample opportunity for adding
value to index

*  Active share s the proportion of the portfollo that Is nat benchmark
replication

"= BNP PARIBAS
(P INVESTMENT PARTNERS

The asset manager for a changing world

Europaan Equity Select  October 2016 34

199



PERFORMANCE REVIEW
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Past performance is not indicative of current or future performance.

Overall performance

Cumulative performance from February 2008 to September 2016

Parvest Equity Best Selection Europe cumulative performance (gross of fees)

200 N Cumnulative excess return (RHS)
— et Select Europe (LHS) [
1B0 - ("
——MSLCI Europe NR (LHS) h
i - 25%
i
TN
H I 20%

Performance Indexed to 100

0%

Spurce: BMP Paribas Assat Management (Gross of fees performance, end September 2018, In Euro)
-Banchmark appiicadle from 01 March, 2008 MSCI Europs {NR) Index (€). Previows banchmark - MSCI PAN-EURD (MR Index

=00 May 17th 2013, BNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe was transfemed Into 3 sub-fund of the PARVEST Liembourg SICAV, creating PARVEST Equity Best Selection Europe
=4l pestormance and fsk INdcators NUMbErs presentsd In this document prior t May 17th 2013 are thos of tha former BN Paribas L1 Equity Best Salestion Eurcpe
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Past performance is not indicative of current or future performance.

Overall performance

Performance attribution: alpha driven by stock selection

Parvest Equity Best Selection Europe cumulative
i performance (gross of fees)

35k

Bl Total Outperformance
m—Stock Selection
5% —Allocation + interaction I‘"\

e fllocation + interaction Finangidl

Spurca: BNP Panbas Assat Management (GIOSS of fees performance, end Septemaer 2016, 10 EUr)
~Benchmark applieable from 01 March, 200% MSCI Europe (NR) Index (). Previous tenchmark : MSC] PAN-EURC (NR) Ingax

-0 May 17th 2012, ENP Paribas L1 Equity Best Seiection Europe was transfemed Into 3 sub-fund of the PARVEST Lisembourg SICAV, creating PARVEST Equity Best Selection Eurape
-AJl performanie and risk Indicators numbers preserted In this documest prior ta May 17t 2013 are those of ihe former ENP Paribas L1 Equity Best Selection Europe

w BNP PARIBAS
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Overall performance

Parvest Equity Best Selection Europe

Rolling 12 month relative® risk and return (gross of fees)

T GUALITY
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™ . 3
Fiteh Ratings ¢

Strong

Exoss voladify vertus index B

*Benchmark for Parnvest Equity Best Selsciion Eumpe: W5C] Eurcpe (N} index (€] - Frior fo 1 January, 20089 benchmark was B5CT Fan-Eurs (HF) index

~0n May 176 203, BNF Pardbas L1 Bgully Best Ssleciion Evope was ransierred info a swt-fund of the PARVEST Luvembourg SICAV, creaing PARVEST Equity Besh Seleciion Evrope

Al penformance and Rk Ay NUmESTs NEsenhed i MIS Jocument prier o May 17m 2073 ane thops of the Someyr BNE Paribas LY Egully Best Sslsction Suroee

Tracemarnk, copyright and cfer infellciual propeniy rights ane and remais e propery of el respective owmers
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: 30 onthe 4% 50
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L 'ai"'/ﬁh
T Total 56% B4%
-: ) SourTE: BNF Paritas Ascet Managemeant (et of fess
5 4 1 E] El a 1 perfrmance, =nd Septemper 2078, In Euy)
Past performance Is nof indicatve of fudure
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Past performance is not indicative of current or future performance.

Overall performance

Cumulative performance from February 2008 to September 2016
Parvest Equity Best Selection Euro cumulative performance (gross of fees)

200 r S0%
N Curnulative excess return (RHS)
180 M - 45%
— st Salect Euro [LHS) ﬁ]
- 40%
Ej‘“' —— MSE] EMU NF (LHS) I.l- _w e
.a .d.- '!r"‘
]140- lf‘ L 30%
L] i
E:Lm- Al J‘Whm i 25%
3 A Mt
£ . LTI L
£ 100 - i / 208
‘E J-’\" Foasw
a 80 1 i £
- 10%
&0 - L ey
40 T T T L Tt 1 0%
R E-E-EEEEEEEREE-E-R-R-R R R R R R R g R i R R
ﬁ:hﬁsﬁ?&Géﬁﬁséihsgibgeihggihéé:'hinééi-&
Eizilg3iz083izz2083z2083z2023z083=20832083

Source: BNP Pannas As5e! Management (Gross of Tees perormance, end Septemper 2015, In Euro)
-Benchmark appicable from 01 January, 2009 MSCI EMU [NR) Indey (). Previous benchmark: MSC1 Eura(NR) Index

=0n May 24t 2013, BNP Parbas L1 Equity Best Selection Eun was transiemed Into 3 sub-fund of the PARVEST Luxembourg SICAV, creating PﬁR\.l'ESTEI].Im' Best Salection Euro
Al performance and risk iIndicabors numbers presented In this document prior io May 24th 2013 ane those of the former BNP Paribas L1 Equity Best Selection E
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Past performance is not indicative of current or future performance.

Overall performance

Performance attribution: alpha driven by stock selection

Parvest Equity Best Selection Euro cumulative performance
B0 (gross of fees)

EETotal Qutperformance

% == Stock Selection \ ~Jll'
== Allocation + interaction

= fllocation + interaction Financials I

- —
88?’33338%3‘E%EQEEiiﬂ:Eéiiﬁﬁ%ﬂiqﬂﬂa:ﬂﬂﬁzﬁi;iiﬁﬂEﬁ%‘.‘igﬂfi
a8l &8 & 31 13} &
HHRH T H B R H R L
anw B e R e R Je R R Je R et e E T JupE " JugET ]
& UEE Ug&' Ogd' agz GEE ng Ogd' 'Dgn!

Source: EMP Parioas Asset Management (Gross of fees performance, end September 2015, In Eurg)
-Benchmark applicabie from 01 January, 2002: MSCI EMU (MR} Index (). Pravicus benchmark: MSC1 Eurc{NR) Index

=0n May 24th 2013, BMNP Parbas L1 Equity Bast Salection Euro was transfermed Info 3 sub-fund of the PARVEST Lumemibowng SICAV, crealing PARVEST Equity Best Salection Eurn
=All perfommance and nsk Indicalors numbers pracentad In this document prior 1o May 24th 2013 ane Mose of the former BMNP Paribas L1 Equity Best Selection Ewm
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Overall performance

Parvest Equity Best Selection Euro

AT GUALITY e

PO L e
ELI::JLHilhlL;;:i ¢

Rolling 12 month relative* risk and return (gross of fees)

-, \ otrong
A\\} .""'--='.::.:;, T
il Parvest Equity Best Selection Euro
VN ) batting average since March 2008
RPN I
g S _ -
E “'w .rF r&\. \ ) Up-market 0% 1%
! \\ 4/ t‘\\_‘k months
; 4 (RN el
: A VANEA, ] Downmaket | 2. -
g i “”"‘_1;{\1 months
o e i Total 53% 57%
k“i—-"" = Scnrne.'.EHPF:.is:.ﬁssﬂﬁm:gﬂwtdih‘ﬂo(ﬁrs
; p s . p - ! o efomance ek et o erfmarce

Exoeax voladiHy versuc Indax (%

“Benchmark for Panvest Equity Best Selection Euro: MSC1 EMU (NR) Index (€] - Prior to 1 January, 2009 banchmark was MSCI Euro [NR) ingex
+On May 24th 2013, BNP Paribas L1 Equity Best Seiection EWo was ransfamed into 3 sub-nund of the PARVEST LUXembourg SICAV, creating PARVEST Equity Best Selaction Euro
«All pesformance and sk INKICIIONs NUMBETS PrEsanted In tis document prior to May 24th 2013 are those of the farmer BNP Paribas L1 Equity Best Salection Euro
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Performance analysis year

Performance attribution gross of fees — June 30 2016 to September 30 2016

Parvest Equity Best Selection Europe

Sector

Consumer Discretionary
Consumer Staples
Energy

Financials

Health Care

Industrials

Information Technology
Materials
Telecommunication Sendces
Utilities

Cash

Total

Source: ENP Parbas Asset Management as of end Sepiember 2016

Total
_3&]p
-16bp
11bp
-15bp
24bp
7bp
34bp
12bp
-12bp
2Tbp
~4bp
51bp

Past Performance or achievement ks not Indicative of cument or future performance
Nate: miscellaneous includes Items ke cash and futures on European Indicas. Tabie based on Intemal data, gross of feas

=0n May 17th 2013, BNP Panibas L1 Equity Best Salection Europe was transfemmed Into 3 sub-fund of the PARVEST Luxembourg SICAV, creating PARVEST Equity Best

Selection Eunops

=All parformance and risk Indicators numbers presented In this docwment prior to May 17th 2013 are those of the former BMP Parlbas L1 Equity Best Selection Ewope

Contribution
From Sector Allocation
-16bp
-14bp
19bp
-13bp
-13bp
5bp
50bp
32bp
Sbp
27bp
-4bp
84bp

L INVESTMENT PARTNERS
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Performance analysis year
Performance attribution gross of fees — June 30 2016 to September 30 2016

Parvest Equity Best Selection Euro

Contribution
Sector =
Total From Sector Allocation
Consumer Discretionary -40bp -16bp -24bp
Consumer Staples -Sbp -19bp 14bp
Energy -29bp Obp -29bp
Financials 17bp -17bp 34bp
Health Care -12bp -22bp 10bp
Industrials -14bp -3bp -11bp
Information Technology 45bp 28bp 17bp
Materials -2bp 20bp -23bp
Telecommunication Sendces -2bp 3bp -4bp
Utilities 35bp 38bp -3bp
Cash -8bp -8bp Obp
Total -14bp 4bp

Source: BNP Parloas Asset Management as of end September 2016
Past Performance or achievement Is not Indlcative of curment or future performance
Hote: miscallaneous Includes fiems ke cash and futures on Ewopean Indlces. Tabie based on Intemal data, gross of fees

«0n May 24t 2013, BNP Panbas L1 Equity Best Saieciion Euno was transfemad Into 3 sub-fund of the PARVEST Lumsmibowng SICAV, creating PARVEST Equity Best Saiection Eurn
=All perfprmiance and sk Indicators nuMbers presentad In this dosument prios 1o May 241h 2013 are hose of the fomer NP Paribas L1 Equity Best Selection Ewro

~l BNP PARIBAS The asset manager for a changing world Europaan Equity Select Octaber 2016 43
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Performance analysis

Performance attribution gross of fees — June 30 2016 to September 30 2016

10 Best Contributors

Stock

MNovo Mordisk A/S
Smiths Group Plc
Linde AG

CRH Plc
Hexagon AB

ING Groep NV
Novartis AG

Amadeus IT Group SA

SAP SE
Atlas Copco AB
Total

Source: BNP Parbas Asset Management as of end Septemiber 2018

Parvest Equity Best Selection Europe

21bp
21bp
18bp
259bp

Pasi Performance or achievement is not Indcative of curent or future performance

Mote: tables based on intemal data, gross of feas

-0 May 17i 2013, BNP Paribas L1 Equity Best Selection Europe was transfemmed Info 3 sub-und of the PARVEST Luxambourg SICAV, creating PARVEST Equity

Best Salection Europe

+All performmiance and sk indicabors numbers presemnted In this dogument prios to May 17th 2013 are those of the former BMP Parilibas L1 Equity Best Selection Eurcpe

10 Worst Contributors

Stock

HSBC Holdings plc
Aeroports de Pans SA

BT Group plc

Roche Holding AG

Reckitt Benckiser Group pl
Grifols, S.A.

Inmarsat plc

Unilever NV

Koninklijke Ahold Delhaize
Bayer AG

-12bp

Total -187bp _

Active
Position
-1.8%
1.5%
1.8%
1.7%
1.7%
1.7%
0.9%
2.5%
1.4%
2.6%

F =l BNP PARIBAS
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Performance analysis year

Performance attribution gross of fees — June 30 2016 to September 30 2016

Parvest Equity Best Selection Euro

10 Best Contributors

Sanof Aeroports de Pans SA -37bp
ING Groep NV 30bp 2.3% Royal Dutch Shell Ple -28bp
Total SA 25bp -2.9% Grifols, S.A. -26bp
SAP SE 23bp 1.9% Bayer AG -19bp
CRH Fle 22bp 2.9% Deutsche Boerse AG -18bp
Linde AG 21bp 1.7% Daimler AG -17bp
Nordea Bank AB 19bp 2.0% Fresenius Medical Care AG 17bp
Infineon Technologies AG 16bp 1.1% Eni SpA -17bp
Amadeus [T Group SA 15bp 2.2% Unilever NV 17bp
E.ONSE 14bp 0.5% Siemens AG -15bp
Total 229bp Total -212bp

Source: BNP Paribas Asset Management a5 of end September 2016
Past Performance or achievement s not Indicative of curent or future performance
Hote: tables based on intemal data, gross of Tess

10 Worst Contributors

Excess
Retum

Active
Position

1.7%
2.1%
2.8%
2.1%
-1.8%
2.6%
1.0%
2.0%
-2.4%

-0n May 24th 2013, BNP Parlbas L1 Equity Best Selection Euno was transfemed Into a sub-fund of the PARVEST Luxembourg SICAV, crealing PARVEST Equity Best Selection Euro
+Al performance and risk indicabors numbers precented In this document prior to May 24ih 2013 are those of the former BMP Panbas L1 Equity Best Selection Ewn

_*3-'!" BNP PARIBAS The asset manager for a changing world
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Key points

A differentiated approach to European equities stock picking

e Alow turnover, 3 to 5 year investment horizon to exploit the market
inefficiency of short-termism

« Highly experienced, stable investment team focussed on fundamental
research based stock selection.

« A differentiated investment process based on investing in companies with
sustainable competitive advantage operating in well-structured industries

« Adisciplined approach to portfolio construction and risk management
ensuring that the risk budget is aligned with the investment process and
investment team'’s key skill set

~l BNP PARIBAS The asset manages for a changing world European Equity Sslect October 2016 48
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INVESTMENT STRATEGY
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Portfolios positioning

Top and bottom 10 most active positions
Parvest Equity Best Selection Europe

10 most overweight
stocks

10 most underweight
stocks

Kinghizher Plc
Jeronima Marsns, SGPS 5.4
Experian PLC

ShreALC

Baper 85
Amadeus T Group 54
Smiths Group Pl
Fresenius Mediczl Cam 4G
ferlemecaALC

Sanofi

Siemens A5
GimoSmithkline plc

Towd 58

BPplc.

Eritish &merican Tobaccop
HEEC Holdingzple
Novartis A5

Mecde SA

*F 3

4% % 2%

% ] 1% % I L]

Spurca: BNP Parbas Assat Managament, 35 of end September 2016
Mote: overweightiurdervelght are posiions relatve ve. the benchmark : MECI Europ= (NR) Index(s)
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Portfolios positioning

Top and bottom 10 most active positions
Parvest Equity Best Selection Euro

10 most overweight
stocks

10 most underweight
stocks

CRE Pl

NG Grosp NV

Bayer A5

Bz Mokl MV
Campagrie de Saint-Gobsin
Deutsche Boerse AG
Fresenius Medical Care AG
Amades: T Group 54
Samps O

Bancs Sanbnder S A&
Danone 54

Telefomica 54

L'l 54

BNF Paribas 54

Daimier 45
[BASF SE

Totl 34

-LEA%

L

Source: ENP Paribas Asset Management, as of end Saplember 201E
Nate: overseightiunderwelght are posiilons relative vs. the benchmarnk ;| MSC1 EMU [NR) Index(€)

T
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Portfolios positioning

Sector breakdown

Parvest Equity Best Selection Europe

UELITES

TELECOMMUNICATION SERVICER

FHAHOALE

(COREELINET: DIESCR ETIOHART

HOUETRALS

HEALTHCARE

CONTUNERITARLES

WATERALS

HFOAMATION TECHHOLOBY

E
2
5%
ETY
A0
am I I
- |
s | |
. |
L
: = —
- = A = - -
= fctive position = Benchmark = Portfolio

Source: BNP Paribas Asset Management, as of end September 2016
Mote: active positions are relathve positions ve. the benchmark : MSCI Ewmope (NR) Index|€)
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Portfolios positioning

Sector breakdown

UTLIS

COMEUNER DECFETIONARY
INDUETRIALS

REAL E3TATE

ENERBY

TELE COMMURICATION 3ERWVICES
FIRBHTIALE

HEALTH CARE

COMEUMER STAPLER
MATERIALE

INFORMATION TECHROLOGY

-Th

-4F  —

47—

2% =

1%

8%

H.3%

Parvest Equity Best Selection Euro

2%

m Active position
Source: EMP Parlbas Asset Management, a5 of end Sapiember 2016
Maba: active pEBtCI"S are relative posiions ve. the benchimark - MSCI EMU [‘J R} Ingaxe)
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Portfolios positioning

Financial ratios

Parvest Equity Best Selection Europe

120

1e18
€00

00

200

000

B0

E.00

400

i)

Div.YieldMed  PEMedNTM)  EViEbit(Med  PE(Med NTM| Earninge Growth Dividerd Growth
NTM) HTM) [FY0.1,2) [FYa1,2)

= Portolio = Benchmark

Source. BNP Parias Assel Management, as of end September 2015

Miote: NTM siands for Next Twelve Monihs, Med stands for Medlan; (FYD, 1.2) stands for averaged annualsad
rate from FYD to FY2, with FYD representing the year of the 135t reported histoncal data

The fund's benchmark i : MSC1 Eurnpe (NR) Indexe)

? BNP PARI BAS The asset manager for a changing world European Equity Select Oclober 2016 52
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Portfolios positioning

Financial ratios
Parvest Equity Best Selection Euro
2.0

1.0

1545
wm 1588
ALER
1200 1LER
1000
B
00 158
600
e
4m
178
20 T -
- T T T ..

Div. Yiekd(Med  PE MsdNTM}  EViEbit(Mad  PB [Med NTM IEarli'ipGl:mﬂll Dividend Growth
WTMy NTM (FY0,1.2) (F,1,2)

W Portfolio W Benchmark
Spurca: EMF Parbas Asset Management, as of end September 2015
Mote: NTM stands for Mext Twelva Montns, Med stands for Median; (FYD,1,2) stands for averaged annuallsed rate from FYD to
FY2, with FYD representing the year of the last reporied historical data
The fund's benchmark ks - MSCI EMU (NR) IndexiE)
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Portfolios positioning

Country breakdown Parvest Equity Best Selection Europe

Netherlands ;ﬂ-
S.7%

France
Switzerdand
Italy
Germany
Denmark
Cash
Austria
Luxembourg
Belgium
Finland
Norway
Sweden
Portugal
Ireland
United Kingdom
Spain
T T T T T T T
-15%  -10% 5% 0% 5% 10%  15% 20%  25% 30% 35 40%

B Active positions  m Benchmark W Portfolio

Source: BNP Parbas Asset Management, 35 of end Septemiber 2015
Note: aciive posiilons are relative postions vs. the benchmark : MSCI Europe (MR IndaxiE)
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Portfolios positioning

Country breakdown
Parvest Equity Best Selection Euro

[France] EN

[Germany]
[taly]
[Austria)
[Finland]
[Luxembourg]
[Cash]
[Belgium]
[United Kingdom]
[Sweden]
[Portugal]
[Spain]
[Ireland]
[Netherlands]

-25% -15% -5% 5% 15% 25% I5%

M Active positions ™ Benchmark M Portfolio

Source: BNP Paribas Asset Management, 3 of end September 2015
Moie: active positions are relative positions vs. the benchmark : MSCI EMUINR]) Indexie)

~l BNP PARIBAS The asset manager for a changing world

Europ=an Equity Saiect  October 2016
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Risks

« The risks associated with investments in shares (and similar instruments)
include significant fluctuations in prices and negative information about the
issuer or market

« The value of investments and the income they generate may go down as
well as up and it is possible that investors will not recover their initial outlay

e« Sub-funds investing in growth stocks may be more volatile than the market
in general and may react differently to economic, political and market
developments and to specific information about the issuer

:‘; ¥ E!’Eﬂl’ﬂ%lﬁ! EA%?NERS The asset manager for a changing world Europ=an Equity Select  October 2016

ar

222



BNP Paribas Investment Partnhers overview

Global azset management leader

Responsible investor

Owned by BNP Panbas Group

{1) Source: BMP Paribas Investment Pariners, as of last oMclal corporate figures on December 31, 2015
[2) Source: SML Fnancia
{3) Source: Standar & Poor's

=l BNP PARIBAS Select Qcinker
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INVESTMENT TEAM

A large team with an average experience of 19 years

Years
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INVESTMENT TEAM

Changes to the team 1Q 2016

Job Title | Location | Sector Years | Departure Replaced | Years
coverage in firm | date by in firm
Daniel Senior London Technology, 9 May 2016 Steve 4
Hemmant Portfolio Telecom Sherman
Manager
Pierre Senior Paris Energy 9 May 2016 Micola
Pincemaille  Portfolio Quek
Manager
_’F-'.Ir BNP PARIBAS The assel manager for a changing world European Equity Sslect October 20168 60
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Fund facts

Parvest Equity Best Selection Europe”

Legal form
Launch date
Risk scale

Benchmark

Base currency

Fund manager

Management fees

Eniry fees! Redempbion fees
Omgoing charges (as of 180214)

Recommended investment horizon

BNP PARIBAS

Parvest Equity Bast Selection Europe

Compartment of the Parvest UCITS IV Compliant SICAV registered under the

Lum=mbourg law

ATHE201 3 throwgh confribution of the former BNP Paribas L1 Equity Best Selection

Eurcpe
B on ascaleof 1 bo 7 (1: lower risk, T: higher risk)
M3C] Ewope (NR) Index{s)

The higher the risk, the longer the recommended investment horizon

Euro
Valgrie Charigrs-Fousse

1.5% (Clarssic, C-share)
0.60% (Institutions, |-share)

Maximum 5%/ Mo redemption fees

202% (Classic, C-shane)
0.87% (Institutions, |-share)

ENP Paribas Imvestment Parners Luxembourg
ENP Parbas Asset Management Paris

Classic capitalisafion | LUDB2239%810 (former LU 947556139)
Classic distribution : LUDE23200097 (former LLI0191755822)
Instiutional : LU0EZ3400337 (former LUGH 917550035)

FOEBSEC LX (Classic capitalisation, C-share)

FOESED LK (Classic distribution, C-share)
FOEBSLI LX (Part Inséitutions)

The asset manager for a changing world

L INVESTMENT PARTNERS

*As per 17/052013, BNP Parbas L1 Equity
Best Selection EUrtpe was fransfamed nts 3
sub-fund of the PARVEST LisEmbourg
SICAV, creating PAR) quity Best
Seection Eurape. For a piete description
and definition of risks, please consult the last
avalabie prospactus and KID of the funds.

The value of Investmants and the Income they
generate may go down as well 35 up and It ls
possible that Investors will not recover thelr
ritial ouliay

Europaan Equity Select  October 2016 €1
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Fund facts

Parvest Equity Best Selection Euro”

Legal form

Launch dabe

Risk seale

Benchmark

Recommended invesiment horizon
Base currency

Fund mamager

Management fees

Enry fees! Redemption fees
Ongaing charges (as of 18/0272014)

|
5

I5IN codes

1]
Ig
|

Parvest Eguity Best Selection Euro

Compariment of the Parvest UCITS IV Compliant SICAV registered under the
Lugembourg law

24157201 3 through confribution of the former BNP Parilbas L1 Equity Best Selection Eura
& on a scale of 1 to 7 [1: lower risk, T: higher risk)

MSCI EMU [MR] Indexi(€)

The higher the risk, the longer the recommended imvestment harizon

Eurn

Valérie Charigre-Fousse

1.5% (Classic, C-share)
0LE0% (Instiutions, |-share)

Maximum 3% No redemgtion fees

205% [Classic, C-share)
1.0% (Instituions, l-share)

BWP Paribas Irvestment Parners Luxembourg
BNP Paribas Asset Management Paris

Classic capitalisation - LUE2 3404 574 (fermer LUDOS0548479)
Classic distribution : LUDE23401 734 (former LUDDS0S4T315)
Institutional : LU0S23401 814 {former LUD158824521)

FORERSA LX [Classic capitalizafion, C-share)
FOERSI LX (Classic distribution, C-chars)
FOEBSE] LX [Imstifutions, |-shars)

"Ag per 24/05/2013, BNP Paribas L1 Equity
Best Selection Euro was transfemsd Into 3
sub-fund of the PARVEST Liembourg
SICAV, creating PARVEST Equity Best
Selecion Euno

Far a Complete description and definftion
aof fisks, please consull the last avallaole
prospecilss and KIID of the funds.

The value of Investmants and the income
they generate may go down as well 35 up
115 possibie that Investons will not
cower thelr Inftial outiay

BNP PARIBAS

The asset manager for a changing world

L INVESTMENT PARTNERS

Europaan Equity Select  October 26 62

227



Performance

Parvest Equity Best Selection Europe as of end September 2016 — C-share in EUR

Perform ance at the end of September 2018 September Last 3M
ot of fees -

Parv est Equity Best Selecfon Eurape 0.4 44 -373 027 1.40 2H 9.88 53
MSC| Europe Net Retum index .03 4.3 -3 1.80 a1 580 nu 582
Excess reum 04 0.04 032 -1.53 -1.10 -160 146 054
Perform ance Histary [%) - Full year 2015 2H4 2013 22 2011
Parv est Equity Best Selecfon Eurape 71 479 18.38 nn -f.68
MSC| Europe Nt Retum Index 8.z 65.84 19.82 17.24 -8.08
Excess reum -0 .63 144 4.05 1.40
Perform ance Histary [%) - September to September 21516 AMa1S 21H4 AH243 242
Parv est Equity Best Selecfon Eurape 027 1.8 445 18.73 2827
MSC| Europe Nt Retum Index 1.80 2.6 13.99 18.02 2240
Excess Refum -1.53 {167 -3.93 1.74 287

Risk indicators {annualised)

Fund volafiily (%) 1382 17.83 1435 12.62 11.89 13.67
MSC| Europe Net Retum index 1847 18.39 %13 1272 1M 1420
Tracking emor [%) 285 278 2.78 275 2.65 20
Infrmadion rafo 014 -0.55 .40 -1.30 .55 0w
Allfigures net af fezs InELR) Source: BNP Paribas A55et Management (Nat performance, end Sepiember 2016)
" annuaised performance Past perfarmanacs I not INdcative of cument o future performance
TOSA2004 amnusllsed «0in May 17 2013, BNP Paribas L1 Equity Best | EUrops W3s tra Into & sub-fund of the PARVEST Lumembourg
Tt NAV date: T SICAV, creating PARVEST Equity Best Selection Ewnge
Ongaing charges: 197 % 4]l performance and risk Indicators numbers presented In this docwment prior to May 17th 2013 are those of the former BMP
Paribas L1 Equity Basl Seleclion Europe
BNP PARIBAS The asset managers for a changing world Select October 20168 63
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Performance

Parvest Equity Best Selection Europe as of end September 2016 — |-share in EUR

Parformance at the end of September 208 September Last 3M
B0M

Farvest Equity Best Selecion Eurpe 0.5 451 2.9 130 243 3% W 607
MSC1EU pe Net Retum ndax 003 4m XN 180 2.3 580 13 5%
Excess relum 0.5 03 033 44 40 2% 4B 0%
Parformance History (%) - Full ye 015 M4 M3 M2 2
Parvest Equity Best Selecfion Euspe 230 0.2 1964 2254 AT2
M SC1 Euro pe Net Retum Index ERe 6.5 1982 724 A
Excess relum 007 61 Q1 53 2%
Parformance History %) - September to September AM516 2445 MM 2243 242
Parvest Equiyy Best Selecfion Eumpe 130 207 5.5 1644 3086
MSC1EU pe Net Retum ndax 180 26 1338 1802 2240
Excess relum 240 0% EX T T

Risk indicators {annualised)

Fund volailty (%) 15.92 17.83 14.56 1263 11.89 1370
MSC1 Euro pe Met Retum index 16.47 1838 14.73 127z 12,04 1424
Tracking emor (%) 285 276 27 276 266 29
Infommialion rafio 042 £.18 .03 082 4042 019
Al Tigures Rt of faes (N ELRY) Source: BNP Panbas Assat Management (Met performance, end September 2016)
Past performance Is not indicative of current or fufure performance

'mpamnﬂm
it MAW date: 770672004 arnualised +0n May 17th 2013, BNP Paribas L1 Equity Best Selection Ewnpe was transfiemed nto a sub-fund of the PARVEST Luxembourg

. SICAV, creating PARVEST Equity Best Selection Eu
‘Ongoing chames: 095 % -All performance and sk Indlcatons numBbers presented In this document prof to May 17th 2013 are those of the former BNP Paribas

L1 Equity Best Selection Eurpe

BNP PARIBAS
ESTMEN TIPARTHERS The asset manager for a changing world European Equity Select October 2016 64
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Performance

Parvest Equity Best Selection Euro as of end September 2016 — C-share in EUR

Performance at the end of September 2H8 September Last IM

Parsest Equity Best Selecfion Ewo 0.2 590 4. 0E3 1M 424 0.2 343
M SCIEM U Nat Rebum index [Likd 6.56 -136 289 im 6.03 1143 398
Excess reum 0.4 S ] 1.1 226 -1.00 478 .56 4.5
Parformance Hisiory (%) - Full ye 215 2014 N3 12 Fagh
Parvest Equily Best Selecion Ewo 8 273 19.67 243 4.3
M SCIEM U Nat Retumm iIndex a82 432 23.36 19.25 -5
Excess reum -1.18 -1.59 -3.60 120 5.95

(%] - 5 Sep 236 415 MHIA4 MM

Pareest Equity Best Selecfion 0E3 i 503 20.09 nn
M SCIEM U Nat Retumm Index 288 284 1255 25 173
Exeess Reumn -226 [T -3.50 244 50

Risk indicaiors (annualised)

Fund vaolafiiy [%) 16.85 1864 15.67 13.64 12.70 173
MSCIEM U Kat Retum Index 1811 10.63 16.48 1434 14.07 18.08
Tracking ermor (%) 275 250 102 20 288 362
Informafion rafio 043 L2100 .52 030 043 015
All figur=s net of fees (N EUR)

. Sourse: BNP Paribas Assst Management (Net performance, and September 2016)

Anmalsed performancs Past performance I nat ACatve of Curment of ARUrE peromance

~Tirst NAV gate: 2105/ B35 annualised +0n May 17th 2013, BN Parbas L1 Eguity Best Selection Ewnpe was transfamed into a sub-und of the PARVEST
Luxembourg SICAV, creating PARVEST Equity Best Selaction Europs

Ongoingcharges: 155% «All performance and risk Indlcators numbers presanted In this document prior to May 17th 2013 are those of the former
BNP Parioas L1 Equity Best Selection Europe
E
BNP PARI BAS The asset manager for a changing world Ewropean Equity Select October 2016 85
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Performance

Parvest Equity Best Selection Euro as of end September 2016 — |-share in EUR

Performance at the end of September 2018 Geptember Last I Y10

Parvest Equity Best Selecfion Euro 073 647 -3 166 2495 53 11497 6.85

MSCIEMUMNe! Retum index 0.02 6.56 -3.38 2.8 29 6.03 148 567

Excess rsum 076 .38 045 -1.23 0. 0.2 042 1.18

Performance History (%) - Full yea 25 204 2013 2012 2011

Parvest Equity Best Selecfon Euro 975 3.7 095 .7z 836
MSCIEMUNE! Retum Index g.:2 432 2336 1925 -15.28
Excass retum 0.07 .52 -4z 447 6.02

3s 33 2H-16 2415 24314 201243 Mi-12
Pavest Equity Best Selection Euro 1.66 4.5 10,19 2135 2419
M SCIEMUNet Retum ndex 288 1% 1255 2253 179
Excess reum 1.5 13 -2.36 AT 6.28

Risk indicators (annualised)

Fund volafiily (%) 16.85 1881 15.68 13.65 1211 1493
MSCIEMUNET Retum Index 18.11 18683 16.48 14.34 1407 16.26
Tracking emor (%) 276 250 1.2 2m 288 109
Infermafion rade Eikl <048 0.2 -0.35 07 038
Source: BNFP Parlbas Asset Management (Met parformancs, end September 201 6)
Allfigures net of fees {In ELR) Past performance Is not Indicative of cument or future perfommiance
* anralised perfomance
<Oin May 17ih 2013, BNF Paribas L1 Equity Best Selection Europe was franstemed Into a sub-fund of the PARVEST Luxembaourg
el MAW date 2302003 amualsed SICAY, creating PARVEST Equity Bast Selaction Europe
Ongoing charges: 0.57% «All parfomanca and risk r5 NUMDETS [ In ks W prior to May 17th 2013 are thase of Me fammar BNP Paribas

L1 Equity Best S2iection Europe

INVESTMENT PARTNERS
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Disclaimer

Impaortant information:

Thits document is issued and has been prepared by BNP Parioas Investment Parners UK Limited [BNPP P UKT) @ member of BNP Panbas ivesiment Pariners [BNPP 1P}, This material is produced
for infommation purposes only and does not consTiu:

= an ofer W buy ner 3 solicitasion 0 sail, nor shall it foem the basis of o be relied UPoN in connection With any CoN¥act of comMiment whalssever of

= any investment advice.

Thits document makes reference 1o cartan fnandal instruments (the “Financial Instrumentis)”) authonsed and regulated in fis/their junsdiction(s) of incorporation. Mo aciion has been taken which would
pemit the public offering of Mie Financial Instrument|s) in any ather jurisdiction, except a5 indicaned in the most recent prospectus, oSering document of any ather insormation matesial, as applicanie, of the
redevant Financial Instrument(s) where such action would be required, in particular, inthe United Siales, io LIS persons (as such f2m is defined in Requiation 5 of the United States Securities Act of
1533). Prior bo any subscription in @ couniry in which such Financial Instrumenifs) is/are registersd, invesiors should veriy any legal cons¥raints or restictions there may be in connecion with the
subsCription, parchase, passession or sale of Me Financial Instrumenys).

Investors considening subscribing for e Financal Instrament|s) should read caredully the most recent prospecius, offedng document or ofer informiation material and consult the Financial Instramentjsy
most recent financial repans. The prospectus, offefing dacument or othef infarmation of e Financial Insrament)s) are availatie fom your local BNPP IP corespondents, if any, o #om me enttes
mark=ting the Financial Instument|s).

Cipinions included in this maleral constitute Me judgment of BNPPIP UK at he time specified and may be subject i change wihout natice. BNPPIP UK is not adiiged 1 updais or alier Te infarmation or
opinians contsined Within this document. Investors should consult their own iegal and X 3dvisors in respect of legal, accounting, domicile and tx advice prior 1o invesing in the Financial msvument|s) in
ander i make an independent delermination of he suiabiity and consequences of an invesiment Terein, f permitted. Please note that differsnt types of invesiments, # comtained witin this matenial,
involve varying degrees of rist and these can be ne assurance Tat any specific investment may efther be suiable, approgriate or prositanle for 3 dient or prespective dients invesiment portfodio.

iiven the economic and market nsks, there can be no assurance that the Financial nsrument|s) will achieve itsitheir investment cbjecives. Refums may be afected by, amangst other Tings, investment
sirategies or objectives of e Financial Instramentjs) and material marke! and economic canditions, induding imerest rtes, market i2mes and general market condifions. The diSerent sirategies applied 1o
the Financial Instuments may hawe a signifcant efect on e results portrayed in this material. Past perirmancs is not 3 guids 1o futwe performance and he value of the investments in Financial
Instrumentis) may go down as well a5 up. Changes in cumency exchangs rales may afieci Me value of your investment. Invesiors may not get back the amount Tey onginally invested.

The perfarmance data, as appiicable, refiscisd in this material, 4o not take imo Jccount the COMMisSons, costs incumed on De iE5ue and redempiion and taxss.

This document is directed only at person(s) who have peofessional experisnce in mafiers relaiing io investments relevant persors”). Any invesiment or investment acivity o which this document relates
iz awailable oy to and will be engaged in only with Professional Clients as dednad in the nules of the Financial Conduct Authority. Any persan who is nota relevant person should not act of rely on Mis
document or any of its contents.

* BNP Faibas Investment Parmers U Limited, is authorised and reguiated by the Financial

Conduct Authority. Registered in England Moc 02474527, registensd office: § Aldermanbury Square, London, England, EC2V TER, United Kingdom

* sHNP Panibas Imvestment Pariners” is the giobal brand name of the BNP Panbas group's asset management senvices. The individual assel management entities within BNP Paribas Investment Parners
i specified nerein, are specified for information only and do not necessanily GaTy on business in your jurisdiction. For furmer information, please contact your kocally licensed Investment Fariner.

" BNP PARIBAS The asset manager for a changing world European Equity Seleci October 208 &7
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Anhang Nr.2: Lebenslauf
Lebenslauf
Nachname / Vorname | Vnenkova Tereza, BA
Adresse | Kreuzgasse 31, 1180 Wien, Osterreich
Mobil = 06642357732
E-Mail = tereza.vn@seznam.cz
Staatsangehdrigkeit | tschechisch
Geburtsdatum = 14 April 1987
Berufserfahrung
Zeitraum

Beruf oder Funktion

Name des Arbeitgebers
Tatigkeitsbereich oder Branche

Zeitraum

Beruf oder Funktion

Name und Adresse des Arbeitgebers
Tatigkeitsbereich oder Branche

Zeitraum

Beruf oder Funktion

Name und Adresse des Arbeitgebers
Tatigkeitsbereich oder Branche

Zeitraum

Beruf und Funktion

Name des Arbeitgebers
Tatigkeitsbereich oder Branche

01 April 2013 - bis heute
Ubersetzerin und Sales Support fiir den tschechischen CRM

BNP Paribas Investment Partners
Bank

19. Dezember 2012 - bis 31. Marz 2013

Content-Mitarbeiter, Software-Ubersetzung, sprachliche Verwaltung der Webseite
MeinKauf

Werbung

01 April 2011 - bis 30.10.2012

Ubersetzerin

IFES - Institut flir empirische Sozialforschung
Forschung

01 Juli 2006 - bis 31 Dezember 2009
Assistentin der Geschéftsfiihrung
Aventin s.r.o.

Baufirma
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Schul- und Berufsbildung
Zeitraum
Bezeichnung der erworbenen

Name und Art der Bildungs- oder
Ausbildungseinrichtung

Zeitraum

Bezeichnung der erworbenen
Qualifikation

Hauptfacher/berufliche Fahigkeiten

Name und Art der Bildungs- oder
Ausbildungseinrichtung

Zeitraum

Bezeichnung der erworbenen
Qualifikation

Name und Art der Bildungs- oder
Ausbildungseinrichtung

Personliche Fahigkeiten und
Kompetenzen

Muttersprache(n)

Sonstige Sprache(n)

Deutsch
Englisch

Soziale Féhigkeiten und Kompetenzen

Technische Fahigkeiten und
Kompetenzen

Flhrerschein(e)

010Oktober 2008 — 31 Januar 2012
Bachelor of Arts

Transkulturelle Kommunikation (Tschechisch, Deutsch, Englisch)
Universitat Wien

Dr.-Karl-Lueger-Ring 1

1010 Wien

01 September 2002 - 31 Mai 2007
Reifepriifung

Rechnungswesen, Betriebswirtschaft, Deutsch, Englisch, Tschechisch

BHAK & BHAS Retz )
Rupert Rockenbauer-Platz 2, 2070 Retz (Osterreich)

01 September 1993 - 30 Juni 2002
Grundausbildung

Grundschule von Judr. Josef Mare$
Klasterni 3301/2, 669 02 Znojmo (Tschechische Republik)

Tschechisch

1. Fremdsprache, sehr gute Kenntnisse
2. Fremdsprache, sehr gute Kenntnisse

gute Kommunikationsfahigkeiten, Zuverlassigkeit, Teamgeist, Ordentlichkeit

Microsoft Office Package (Word, Excel, Power Point),
IT-Zeugnis als Bestandteil der Reifepriifung,
Buchhaltungssoftware Mesonic - Winline

B
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